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Wichtige Kennzahlen / Inhalt

Nanogate im Uberblick

Bezogen auf die Nanogate-Gruppe (nach IFRS, Angaben in TEUR)

Verinderung 2007 2006 2005
Umsatz 12.152 + 16,8 % 10.404 7.834 4.763
Gesamtleistung 16.450 +33,2% 12.353 8.827 4.726
EBIT* 1.271 -22,0% 1.628 1.099 341
EBT 1.070 - 30,9 % 1.548 1.166 253
EBT-Rendite (in %) 8,8 - 6,1 %-Punkte 14,9 14,9 5,3
Bilanzgewinn 2.609 +9,9 % 2.375 1.079 -92
Cashflow aus betrieblicher Titigkeit 582 -62,5% 1.551 1.175 1.032
Cashflow aus Investitionen 4951 + 145,0 % 2.021 780 174
Bilanzsumme 32.565 +37,1% | 23.752 @ 20.721 3.652
Eigenkapital 22.570 +12,9 % 19.985 18.521 1.981
Eigenkapitalquote (in %) 69,3 - 14,8 %-Punkte 84,1 89,0 41,0
Ergebnis je Aktie (in Euro) ** 0,52 -23,5% 0,68 0,62 0,08
Mitarbeiter (Jahresdurchschnitt) 68 +17,2 % 58 44 29
Umsatz je Mitarbeiter 179 +/- 0% 179 178 164

*Gemdl3 den IAS-Regeln wurde der Zinsertrag in den Geschéftsjahren 2007 und 2008 im EBIT verbucht.

** Unterstellt wird eine identische Aktienanzahl von 1,9 Mio. Stiick in den Geschéftsjahren 2005 bis 2008.
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Mit Know-how und Technologie von Nanogate
* laufen Motoren linger und sparsamer.
* werden Produktionsprozesse effizienter und kostengiinstiger.
¢ sinkt der Reinigungsaufwand von Gebduden.

* werden Sportgerite wie Skier und Boote schneller.

Die Nanogate AG ist einer der Vorreiter der Nanotechnologie.
Wir verindern Materialien, geben ihnen neue Eigenschaften und
ermoglichen die industrielle Nutzung. Durch Nanogate werden
Produkte kostengiinstiger, leistungsfihiger und umweltschonender.

Wir schaffen Werte. Fiir unsere Kunden, fiir unsere Aktionire,

fiir die Gesellschaft.




Brief an die Aktionare

Sehr geehrte Aktionire,

sehr geehrte Damen und Herren, liebe Mitarbeiter,

Nanogate hat seine Wachstumsziele fest im Blick — die guten Ergebnisse des Jahres 2008 mit exzellenten
Resultaten bei Umsatz und Ergebnis untermauern unsere mittel- und langfristige Strategie. Im Berichtsjahr
haben wir das Technologie- und Anwendungsportfolio erheblich ausgeweitet und neue Produkte erfolgreich
im Markt eingefiihrt. Die Nachfrage nach unseren Losungen hat weiter zugenommen, sodass Nanogate die
Kundenbasis erneut ausgebaut und den Absatz weiter deutlich erhdht hat — beispielsweise begann in den

USA die Vermarktung durch unseren dortigen Kunden im Bereich Badausstattung.

Aber nicht nur operativ erreichten wir bedeutende Etappenziele: Wir halten unsere Tochtergesellschaft
Nanogate Advanced Materials GmbH nunmehr zu 100 Prozent und iibernahmen die Mehrheit an der
Holmenkol AG. Zudem erwarben wir im Volumenmarkt Sport/Freizeit die Traditionsmarke Feldten, die ein
weiterer Baustein unserer Wachstumsstrategie in diesem Segment ist und den Kern unserer neuen Tochter-
gesellschaft FNP GmbH bildet. Mit diesen drei Mafinahmen werden wir unseren mittel- und langfristigen
Wachstumskurs fortsetzen. Parallel dazu schreitet die Entwicklung unserer drei neuen Technologie-Platt-

formen gut voran.

» Wettbewerbsvorsprung durch Innovation®

Grundlage fiir unseren anhaltenden Erfolg ist unsere Positionierung als Enabler: Wir erméglichen (englisch:
enable) unseren Kunden wertvolle Wettbewerbsvorteile und verfligen tiber die richtigen Losungen dafiir,
dass Produkte leistungsfihiger werden oder kostengiinstiger herzustellen sind. Damit leisten wir einen
erheblichen Beitrag fiir unsere Kunden, zusitzliche Umsatz- und Ertragspotenziale zu erzielen. Innovatio-
nen sichern den Kunden den entscheidenden Wettbewerbsvorsprung in ihren jeweiligen Markten und
vergroflern damit ihre und unsere Wachstumschancen. Wir statten Materialien mit neuen oder zusitzlichen
Eigenschaften aus. Dadurch verbessern sich beispielsweise bei Metallen die Gleiteigenschaft und der Schutz
vor Korrosion. Wir erwarten, dass sich viele Unternechmen gerade in Zeiten grofSer Herausforderungen
stirker vom Wettbewerb differenzieren wollen und mit innovativen Produkten neue Mirkte erschlieflen
méchten. Daher steht das Jahr 2009 bei Nanogate unter dem Motto ,, Wettbewerbsvorsprung durch
Innovation® — wir werden verstirkt neue Produkte und Anwendungen entwickeln und in den Markt

einfithren. Damit bauen wir auch unseren Vorsprung gegeniiber unseren Wettbewerbern weiter aus.

Nanogate-Technologie® im ,,Auto des Jahres 2009

Bereits in den ersten Monaten des laufenden Geschiftsjahres haben wir weitere innovative Produkete fiir
unterschiedliche Anwendungen im Bereich Funktionelle Textilien vorgestellt. Neue Eigenschaften sorgen
daftir, dass selbst hartnickige Verschmutzungen kaum auf veredelten Oberflichen haften oder einfach zu
entfernen sind. Erste Serienanwendung: Mit dem Insignia, dem ,,Auto des Jahres 2009, ist Opel der erste

Hersteller weltweit, der seine Sitzpolster mit dieser neuartigen Beschichtung ausstattet.

Erfolgsfaktor ,,Green Nano®

Nanogate®-Technologie sorgt nicht nur fiir leistungsfihigere Produkte oder kostengiinstigere Herstellungs-
prozesse, sondern ermdglicht zugleich einen effizienten Einsatz knapper Ressourcen. Die Nanotechnologie
gilt als ein wesentlicher Schliissel, nachhaltig zu wirtschaften und den Umweltschutz zu verbessern. Zwei
Beispiele fiir die Leistungsstirke von Nanogate: Schon heute sorgen unsere neuen Hochleistungsbeschich-
tungen in Heizanlagen fiir optimalen Wirkungsgrad und geringen Energieverbrauch. Zukiinftig wollen
wir durch unsere richtungsweisende Dotfarm®-Optics-Technologie die Lichtausbeute von LEDs massiv
erhéhen und hierbei ebenfalls den Energieverbrauch senken. Auch unsere neue, seit vergangenem Jahr

vermarktete Produktfamilie NanoGuard” leistet bereits attraktive Beitrige im Bereich ,,Green Nano“ und




reduziert die Schmutzanhaftung an Gebiuden. So werden komplette Reinigungszyklen iiberfliissig oder
diese konnen mit deutlich weniger Materialeinsatz schnell und umweltfreundlich durchgefiihrt werden.
Mit vielen unterschiedlichen Losungen trigt Nanogate erheblich zu Nachhaltigkeit und zur Senkung des

Ressourcenverbrauchs bei — dies wird auch kiinftig unser Geschift stirken.

Umsatz dank neuer Projekte und Produkte auf Rekordniveau

Im Berichtsjahr 2008 haben wir erneut Bestmarken bei Umsatz und Gesamtleistung erreicht. Der Umsatz
stieg um knapp 17 Prozent auf rund 12,2 Millionen Euro, die Gesamtleistung um gut 33 Prozent auf
knapp 16,5 Millionen Euro. Erzielt haben wir das Wachstum hauptsichlich mit internationaler Expansion,
mit neuen Anwendungen und durch unser verstirktes Engagement bei der Holmenkol AG. Damit setzt
Nanogate sein Wachstum gerade auch in wirtschaftlich schwierigen Zeiten fort. Der Gewinn vor Steuern
lag bei knapp 1,1 Millionen Euro. Im derzeitigen Kerngeschift Multifunctional Surfaces erzielten wir eine
Segmentmarge von rund 17 Prozent. Auch wenn wir seit dem vierten Quartal in einzelnen Projekten,
gerade im Bereich Automobil- und Maschinenbau, Auswirkungen der teilweise schwachen Investitions- und
Konsumbereitschaft spiiren, so versetzt uns die breite Ausrichtung auf vier Wachstumsfelder in die Lage,
temporire Schwichen in einzelnen Projekten durch zusitzliche Auftrige in anderen Bereichen zu kompen-
sieren. Um kiinftige Umsatz- und Ergebnisquellen mit innovativen Produkten zu erschliefien, hat Nanogate
im vergangenen Jahr die Investitionen mehr als verdoppelt sowie den Mitteleinsatz fiir die Markterschlie-

Bung erheblich ausgeweitet.

Weiter auf Wachstumskurs

Nanogate erkennt erhebliche Chancen, die in den aktuellen globalen Herausforderungen liegen. Unsere
Positionierung als Enabler, welche unseren Kunden der unterschiedlichen Branchen entscheidende
Wettbewerbsvorteile verschafft, wird sich auszahlen. Sowohl die aktuelle Auftragslage als auch geplante
neue Produktlésungen werden uns langfristig einen weiteren Umsatzanstieg ermdglichen, sofern sich das
Investitions- und Konsumverhalten nicht weiter eintriibt. Wachstumsimpulse erwarten wir in erster Linie
aus den Mirkten Sport/Freizeit und Gebdude/Interieur. Durch unser grofles Produktportfolio und-angfris-
tiges Seriengeschift verfligen wir tiber eine stabile Umsatzbasis. Um mittel- und langfristig eine neue
Dimension bei Umsatz und Profitabilitit zu erreichen, werden wir weiterhin erheblich investieren und die
weltweite MarkterschliefSung fortsetzen. Vor allem in Asien und Osteuropasehen wir nach wie vor Wachs-
tumschancen. Wir werden darauf achten, operativ mittelfristig weiter profitabel zu wirtschaften. Nanogate
ist flexibel und von der Kostenstruktur her schlank aufgestellt. In Verbindung mit unserer hohen Finanz-
kraft kénnen wir unsere Strategie auch in schwierigen Zeiten wie geplant umsetzen. Neben Wachstum aus
eigener Kraft sehen wir gute Mglichkeiten, auch durch Akquisitionen und Beteiligungen zu expandieren.

Wir sind finanziell gut aufgestellt, um bei attraktiven Zielen schnell zu entscheiden.

Fokus auf internationale Mirkte

Wir haben bisher viel erreicht: eine grofSe Produkepalette fiir eine Vielzahl von Kunden, leistungsfihige
Technologien und den Markteinstieg in dén USA und Asien. Das ermutigt uns, fiir die Zukunft ehrgeizige
Ziele zu setzen. Wir sind {iberzeugt, dass wir diese Ziele auch kiinftig erreichen werden. Diese Zuversicht
stiitzt sich darauf, dass wir ein motiyiertes Team von Mitarbeitern haben, die jeden Tag aufs Neue mit
Kreativitit und Leistungsbereitschaft den Unternehmenswert von Nanogate steigern. Gemeinsam stellen
wir derzeit die entscheidenden Weichén, um erhebliche Umsatzpotenziale im hohen zweistelligen
Millionenbereich mit attrakgiven Renditen zu erschlieffen. Nanogate ist fiir die anstehenden Schritte giit

geriistet. Wir werden gestirke die derzeitige Krise tiberstehen und zu den Gewinnern zihlen.

-y

Ralf Zastrau ’(CEO) Michael Ju
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Riickblick 2008

Neue Optik-Anwendung

Neue Technologie fiir
Sportheschichtungen
Neue Produkte der Holmen-

kol AG, einer Tochtergesell-

sportliche Leistungen im

Winter- und Wassersport

zu steigern. Die sog. Nano-

signifikant die Gleitfahigkeit

Topsportler im alpinen Ski-

Produkte mit groBem Erfolg.

Pilotanlage gestartet
Die Produktion fiir das

von Nanogate entwickelte
NanoPlating®-Verfahren
startet — die Anwendungen
werden vor allem von
Herstellern aus dem Ma-

schinen- und Automobilbau

nachgefragt.

schaft von Nanogate, helfen,

CFC-Technologie verbessert

von Sportgeréten. Zahlreiche

Weltcup nutzen diese neuen

Riickblick 2008: Internationales Wachstum

ErschlieBung eines weite-
ren Marktsegments und
Produktentwicklung fiir

die richtungsweisende
Dotfarm®-0ptics-Technolo-
gie beginnt: Die Lichtaus-
beute von LEDs fiir Be-
leuchtungszwecke soll
vervielfacht werden. Nano-
gate erwartet signifikante
Umsatz- und Ergebnisbei-
trage ab dem Jahr 2010.
AuBBerdem vergréBert der
Konzern seinen Einfluss auf
die Beteiligung Nanogate

Advanced Materials und

stockt seine Beteiligung auf.

gag t fiir die Regi
Nanogate engagiert sich als
,Verantwortungspartner”

in der bundesweiten Aktion
, Unternehmen fiir die
Region” der Bertelsmann

Stiftung.
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MarkterschlieBung in

Asien

Nanogate beteiligt sich
erneut an der weltweit
wichtigsten Branchen-
messe ,nano tech 2008"
in Tokio und stellt neue
Anwendungen vor allem
fiir den Automobil- und
Maschinenbau vor. Zugleich
griindet die Tochterge-
sellschaft Holmenkol eine

Niederlassung in Japan,

s um ihre Marktprédsenz zu

vergroBern.

Neue Produkte

Auf der weltgréBten

Messe — der Hannover
Messe — stellt Nanogate
eine neue Generation der
Oberfldchenveredelung fiir
den Bereich Automobil- und
Maschinenbau vor. Im
Mittelpunkt der Lésungen
steht die Senkung des Ener-
gieverbrauchs durch den
Einsatz neuer innovativer

Materialien.

¢

HANNOVER
MESSE

Wachstumskurs
beschleunigt

Nanogate iibernimmt Toch-
tergesellschaft Nanogate
Advanced Materials GmbH
komplett. AuBerdem erhdht
sich der Anteil an der
Holmenkol AG auf 50 Pro-
zent sowie eine Option auf

die Mehrheit.

Weiterer Anker-Investor
Nanogate erhélt einen
weiteren, langfristig
orientierten Anker-Investor:
HeidelbergCapital Private
Equity Fund | beteiligt sich
mit rund 34 Prozent. Parallel
stockt der bisherige Anker-
Investor BIP Investment
Partners seinen Anteil auf

mehr als 25 Prozent auf.

Zusitzliches Know-how

im Aufsichtsrat

Mit groBer Mehrheit wéhlt
die Hauptversammlung drei
zusétzliche Mitglieder in
den Aufsichtsrat der Ge-
sellschaft: Dr. Clemens M.
Doppler (Geschiftsfiihrer
der HeidelbergCapital Asset
Management), Marc Faber
(Geschaftsfiihrer der BIP
Investment Partners SA)
und Gerhard Asschenfeldt
(selbststandiger Unter-

nehmens- und Personal-

berater).




GroBprojekt in Stockholm
Nanogate erhélt zusammen
mit seinem Kooperations-
partner einen prestige-
tréchtigen Auftrag der
Stadt Stockholm: Im
Sddra Lanken-Tunnel-
system — Europas
ldngstem Stadttunnel —
werden alle Sichtbeton-
elemente mit Nanogate®-
Technologie beschichtet.
NanoGuard®StoneProtect
verringert die Schmutz-
anhaftung und reduziert
den Reinigungsaufwand

deutlich.

Auszeichnung durch die
NASA

Nanogate erhélt als erstes
deutsches Nanotechno-
logie-Unternehmen den
internationalen , Nano 50
Award” der US-Raumfahrt-
behérde NASA. Mit dem
Preis wurde die Dotfarm®-
Optics-Technologie ausge-
zeichnet. In den Kategorien
., Technologie”, , Produkte”
und ,Innovator” werden die
insgesamt 50 weltweit ein-
flussreichsten Unternehmen
der Gegenwart und Zukunft

geehrt.

Neuer Firmensitz

Nanogate zieht um: Am
neuen Standort Géttelborn —
ehemals ein Kohlebergwerk
— entstehen auf rund 8.000

Quadratmetern moderne

Neue Anwendung verbes-
sert Feinstaubfiltration

Die neue Technologieplatt-
form N_charge® erméglicht
erstmals die Speicherung
von elektrischer Ladung

auf unterschiedlichen
Materialien. Damit sind

vielféltige Anwendungen in

der Industrie mdglich.

Forschungs- und Produk-
tionseinrichtungen. Durch
Effizienzsteigerungen wird
die langfristige Wettbe-

werbsféhigkeit verbessert.

Ergebnisprognose
angehoben

Die Nanogate AG hat im
ersten Halbjahr das Ge-
schéft ausgebaut und hebt
mit der Verdffentlichung
des Halbjahresberichts ihre
Ergebnisprognose fiir das

Geschaftsjahr 2008 an.

pro.Glass®
Matt 610

Vermarktungsstart fiir
neue Produkte

Nanogate stellt auf der
Fachmesse FILTREX mit
PermaStatic® erste Produk-
te auf Basis der Technolo-
gie-Plattform N_charge®
vor. Sie ermdglichen es, die
Leistung von Filtersystemen
deutlich zu steigern und
inshesondere im Bereich
Feinstaub signifikante

Vorteile zu erzielen.

Erweiterung des Produkt-
portfolios

Offizielle Einfiihrung der
Produktlinie pro.Glass mit
exzellenter Resonanz auf
der Glasstech 2008 in Diis-
seldorf. Von besonderem
Interesse waren dabei die
neuartigen UV-hértenden
Beschichtungssysteme fiir
industrielle Anwendungen.
Mit diesen Systemen
kénnen insbesondere
dauerhafte Lsungen

fiir AuBenanwendungen

angeboten werden.

glasstec

Irtemationale Fachmes

Ausbau des Bereichs
Sport/Freizeit

Nanogate baut die Markt-
position aus und strukturiert
den wachstumsstarken
Bereich Sport/Freizeit neu:
Vorhandene Aktivitaten wer-
den in die neu gegriindete
Tochtergesellschaft FNP
GmbH iberfiihrt; parallel
wird die Traditionsmarke
Feldten erworben. AuBer-
dem wird die Mehrheitsopti-
on bei der Holmenkol AG
ausgelibt. Ziel ist es, das
Wachstum im volumenstar-
ken Markt fiir Beschichtun-
gen im Sport- und Freizeit-

bereich zu beschleunigen.

feldten
nanof:extract

TECH ASIA

Messeauftritt in Asien
Nanogate stellt Anwendun-
gen aus dem Bereich
Gebéude/Interieur auf der
Glasstech Asia in Vietnam
vor. Erste vielversprechen-
de Gesprache mit lokalen
und internationalen Glas-

herstellern.

Riickblick 2008

Erfolgreiche ISO-Zertifi-
zierung

Der neue Firmensitz Gottel-
born und das Anwendungs-
zentrum in Spiesen erfiillen
hohe Umwelt- und Quali-
titsstandards — die DEKRA
zertifiziert beide Standorte
nach 150:9001:2000 und
14001:2004.

Présenz in Moskau
Wachstumsmarkt Russland
im Fokus: Auf der RusNa-
notec fiihrt Nanogate erste
Gesprédche mit méglichen
regionalen Kunden und
Partnern. Die russische Re-
gierung will in den néchsten
Jahren etwa vier Mrd.

Euro in Nanotechnologie

investieren.




Technologien mit Mehrwert: Nah am Kunden, weltweit prasent

Ty

Kleinste Strukturen revolutionieren Produkte, Materialien und Herstellungsverfahren. Ob in Maschi-
nen fiir den Zeitungsdruck, Beschichtungen fiir Skier, als energiesparende LEDs oder als Oberflichen-
schutz fiir Gebdude — in einer Vielzahl von Branchen und Alltagsbereichen kommt Nanotechnologie
zum Einsatz. Bis zum Jahr 2015 soll das Marktvolumen mehr als drei Billionen US-Dollar umfassen,

schitzt das Marktforschungsunternehmen Lux Research.

Nanogate konzentriert sich in diesem Milliardenmarkt auf vier besonders aussichtsreiche Segmente:
Automobil- und Maschinenbau, Gebdude/Interieur, Sport/Freizeit und Funktionelle Textilien. Insge-
samt hat Nanogate, einer der fithrenden europiischen Anbieter, bis heute schon etwa 200 Anwendungen
in einer Serienfertigung realisiert. Allein im vergangenen Geschiftsjahr hat Nanogate mehr als 30 Inno-
vationen beim Kunden eingefiihrt. Parallel entwickeln wir drei neue Technologie-Plattformen, auf deren
Basis bereits erste Anwendungen erfolgreich vermarktet werden und die uns langfristig erhebliche
Umsatz- und Ertragspotenziale ermdglichen sollen. Bei allen Anwendungen und Lésungen zielen wir
darauf ab, umweltfreundlich zu agieren. Mit der Marke GreenNano® konzentriert sich Nanogate darauf,
dass eine nachhaltige Nutzung der Nanotechnologie erreicht wird und Energieeffizienzen verbessert

sowie Ressourcenverbriuche minimiert werden.

Automobil- und Maschinenbau:

Hohere Zuverlissigkeit, weniger Ressourcenverbrauch

Gerade in diesem Geschiftsfeld erwirtschaftet Nanogate hohe Margen bei grofSen Stiickzahlen. Im
Bereich Maschinenbau stieg die Zahl der veredelten Komponenten deutlich, nachdem ein Kunde die
Serienfertigung fiir eine neue Generation von Wirmetauschern aufgenommen hat. Der Absatz bei
Druckmaschinen verdoppelte sich. Im Automobilbereich ist die Nachfrage nach Abgasriickfiihrventilen
fiir Dieselmotoren erheblich gestiegen, auch wenn in diesem Segment zum Jahresende die schwache

Konjunkturentwicklung den Absatz belastet hat.

Nachdem erste Pilotanwendungen im Berichtsjahr vorgestellt wurden, sollen 2009 erste Serienanwen-
dungen auf Basis unser neuen Technologie-Plattform NanoPlating® (siche Abschnitt ,Neue Techno-
logien®) starten: Neuartige Oberflichenbeschichtungen minimieren Reibungsverluste bei metallischen
Bauteilen und senken den Energicbedarf. Die Produktplattform NanoGlide® richtet sich dabei vor allem
an Komponentenhersteller des Maschinen- und Anlagenbaus. Weitere Produkte auf Basis unserer
Nanoplating®-Technologie sind bereits in der Entwicklung und werden zeitnah vorgestellt. Auflerdem
werden wir verstirkt neue Anwendungen fiir Kunststoffoberflichen sowie zur Steigerung der Energie-
effizienz im laufenden Geschiftsjahr prisentieren. Die hohe Qualitit unserer Prozesstechnik konnte auch
durch den Ausbau unseres Anwendungszentrums am Standort Spiesen weiter gesteigert werden. Der

Vertrieb soll insbesondere durch zusitzliche Kooperationen und Partnerschaften weiter gestirke werden.

Gebiude und Interieur:

Prestigeauftrag aus Stockholm

Der Vertrieb der neuen Produktfamilie NanoGuard® iibertrifft unsere Erwartungen. Die neuartige
Oberflichenversiegelung fiir Gebiude vermindert die Schmutzanhaftung deutlich. Oberflichen wie
etwa alle Sichtbetonelemente im 16 Kilometer langen Sédra Linken-Tunnelsystem in Stockholm —
Europas grofitem Stadttunnelsystem — miissen seltener gereinigt werden und aufwindige Verkehrsum-
leitungen werden reduziert. Auch kann auf umweltbelastende Reinigungsmittel verzichtet werden, und
zudem sinken die Kosten. Mit der Produktfamilie NanoGuard®, die wir gemeinsam mit unserem
Kooperationspartner Dow Corning aus den USA entwickelt haben, erschlieen wir den neuen und stark

wachsenden Markt ,,Gebiudeschutz”.



Im Bereich ,Badausstattung” startete die Vermarktung in den USA: Dort kooperieren wir mit einem der
fithrenden Badausstattungsunternehmen aus dem Premiumsegment: Produkte wie Duschkabinen
werden mit einer unsichtbaren Schutzschicht auf Basis von Nanogate™Technologie veredelt und sind so
vor Kalkablagerungen und Glaskorrosion geschiitzt. Im Geschiftsjahr 2009 wollen wir vor allem neue
Mirkte in Osteuropa und Asien iiber Partnerschaften als auch in ausgewihlten Fillen tiber strategische
Beteiligungen erschliefSen. Parallel werden wir das Produktportfolio weiter ausweiten, etwa mit neuen

Systemen fiir Keramik und Kunststoff.

Sport und Freizeit:

Wachstumskurs durch Zukiufe beschleunigt

Nanogate hat die Aktivititen im Bereich Sport/Freizeit im vergangenen Geschiftsjahr neu strukeuriert
und will so das Wachstum weiter forcieren. Einerseits haben wir in zwei Schritten die Mehrheit bei der
Holmenkol AG iibernommen. Gemeinsam mit dem Minderheitsgesellschafter Nanostart AG, die auch
eine Kapitalerhdhung geleistet hat, wollen wir Holmenkol mittelfristig als fiihrenden Anbieter von
Produkten fiir Sportoberflichen etablieren. Sowohl im angestammten Wintersportgeschift als in den
neuen Mirkten Wassersport und Outdoor wurde das Sortiment erweitert. Die Produktpalette von
Holmenkol soll kiinftig tiber die Zielgruppe der Spitzensportler und ambitionierte Freizeitsportler
hinaus auch auf industrielle Lésungen im Sportbereich erweitert werden. Fiir Holmenkol sind diese

neuen Mirkte bedeutende Wachstumstreiber.

Im Sommer haben wir die Traditionsmarke Feldten erworben, die seit mehr als 120 Jahren fiir Quali-
titsanwendungen zur Pflege von Freizeitprodukten, etwa Zelten, Kleidung und Rucksicken, steht. Die
Marke ist organisatorisch bei unserer Tochtergesellschaft FNP GmbH angesiedelt und soll bereits im
laufenden Jahr einen signifikanten Umsatz erzielen. Zugleich werden Aktivititen des vorhandenen
Bereichs Sport/Freizeit (ohne die Beteiligung an Holmenkol) von Nanogate in die neue Tochtergesell-
schaft tiberfiihrt. Die Produketpalette von Feldten, die derzeit komplett neu strukturiert und entwickelt
wird, erschlief$t neue Marktsegmente, beispielsweise fiir Handelsketten. Zugleich werden FNP und
Holmenkol eng kooperieren — dadurch erwarten wir Vorteile bei Produktentwicklung, Herstellung und
internationaler MarkterschlieSung. Wihrend Holmenkol im Premiumsegment aktiv ist, wird die neu
erworbene Marke Feldten im breiten Marktumfeld positioniert. Die Erschliefung des ésterreichischen
Einzelhandels bestitigt die Leistungsstirke des Bereichs Sport/Freizeit: Seit Anfang April werden
mehrere Textilpflegeprodukte der Marke Feldten in den dortigen Supermarktketten der REWE-Gruppe

vertrieben.

Funktionelle Textilien:

Neueinfiihrung steigert Leistung von Filtern

Den Bereich Funktionelle Textilien hat Nanogate im vergangenen Jahr erfolgreich gestartet: Seit Herbst
2008 werden erste Produkte auf Basis der Technologie-Plattform N_charge® (siche Abschnitt ,Neue
Technologien®) vertrieben. PermaStatic® steigert die Leistungsfihigkeit von Filtersystemen, gerade
Feinstaub kann so besser gebunden werden. Unsere neue Anwendung kann beispielsweise in Reinraum-
filtern bei Industrieanwendungen oder bei Innenraumfiltern in Fahrzeugen eingesetzt werden. Erste
Kunden und Umsatzbeitrige erwartet Nanogate im laufenden Geschiftsjahr — dazu sollen auch weitere

neue Anwendungen beitragen.

Im Mirz 2009 begann die Markteinfiihrung neuartiger Veredelungen fiir besonders beanspruchte
Textilien. Erste Anwendung: Nanogate sorgt dafiir, dass der Opel Insignia — das ,Auto des Jahres 2009 —
auch nach vielen Jahren von innen noch aussieht wie neu. Mit Hilfe der innovativen Technologie
werden die Sitzbeziige so veredelt, dass sie nicht verschmutzen. Auch fiir andere Modelle und Marken

der Opel-Muttergesellschaft General Motors hat Nanogate bereits Freigaben erhalten.




Neue Technologien:

Nanotechnologie der zweiten und dritten Generation

Die Nanogate™Technologie ist fest im Markt etabliert und erméglicht unseren Kunden Wettbewerbs-
vorsprung durch Innovation. Uber das bislang realisierte Maf hinaus mochten wir unseren Kunden mit
Nanotechnologie der zweiten und dritten Generation Wettbewerbsvorteile in einem deutlich grofleren

Umfang bieten.

Unsere drei Technologien im Uberblick:

1. NanoPlating®: Mit Hilfe von elektrochemischen Prozessen und der Nutzung von Nanostrukturen
werden metallische Komposite mit neuen Eigenschaften erzeugt. Dadurch kénnen Oberflichen vor
Reibung und Verschleif§ geschiitzt werden (Tribologie). Der Weltmarkt fiir Tribologie-Produkte wird
fiir 2012 auf zwolf Mrd. US-Dollar geschitzt (Quelle: BCC Research Friction Products 2007) — ein
Anstieg um 50 Prozent seit 2005. Im laufenden Geschiftsjahr wollen Nanogate-Kunden die neu
entwickelten Tribologie-Produkte erstmals in der Serie einsetzen. Nachdem mit NanoGlide” bereits
seit Frithjahr 2008 ein erstes Produke speziell fiir den Maschinenbau vorgestellt wurde, sollen im

laufenden Geschiftsjahr weitere Anwendungen folgen.

2. N_charge®: Unsere neueste Technologie-Plattform vermarkten wir seit Herbst 2008 und bieten damit
fiir den rund 700 Mio. Dollar grofSen Markt fiir Luftfiltrationsmedien leistungsfihige erste Produkte
(Quelle: FMC). Ein konkretes Anwendungsbeispiel sind Feinstaubfilter: Durch eine dauerhafte
elektrostatische Aufladung des Filters werden die Partikel effizienter gebunden — dennnoch bleibt die
Luftdurchlissigkeit des Filters nahezu vollstindig erhalten. Die Filter werden dazu mit einer
hochkapazitiven, transparenten und quasi-permanenten Speicherschicht fiir elektrostatische

Ladungen ausgestattet.

3. Dotfarm®Optics: Mit unserer richtungsweisenden Technologie bieten wir nanostrukturierte
optische Systeme fiir eine bessere Lichtlenkung. Diese Technologie, die aus einer nanostrukturierten
Oberfliche aus Millionen von einzelnen, individuell programmierbaren Beugungsgittern besteht,
bietet groffe Umsatzpotenziale fiir unser Unternehmen. Allein der Weltmarke fiir Hochleistungs-
LED:s legt jihrlich mehr als 50 Prozent zu (Quelle: iSupply). Eine neue Anwendung, erstmals
vorgestellt im Februar 2008, kénnte die Lichtausbeute von LEDs um den Faktor zwei bis zehn
steigern. Im Bereich der Hintergrundbeleuchtung fiir LCDs kooperieren wir bereits mit fithrenden
asiatischen Herstellern. Ziel ist die Adaption unserer Innovation in kleinformatige LCDs fiir die
Unterhaltungselektronik. Unsere Technologie ersetzt die bislang benétigten Lichtlenkfolien bei

Hintergrundbeleuchtungen in LCD-Displays und kann so die Herstellkosten signifikant senken.




Intensiver Dialog

Unter der weltweiten Wirtschafts- und Finanzkrise haben die Aktienmirkte rund um den Globus stark
gelitten. Der deutsche Leitindex DAX biif§te im Berichtsjahr 40 Prozent ein, der Entry Standard-Kurs-
index sogar 52 Prozent. Der allgemeinen Skepsis gegeniiber Nebenwerten, gepaart mit der schlechten
Performance einiger Wettbewerber, konnte sich auch Nanogate nicht entziehen. Der Kurs der Nano-
gate-Aktie verringerte sich im Berichtsjahr von rund 30 Euro auf 7,35 Euro. Die erfreuliche Unterneh-
mensentwicklung mit kontinuierlich steigender Geschiftstitigkeit, neuen Projekten und erweiterter
Marktprisenz mit zusitzlichen Kunden spiegelt sich trotz intensiver Finanzkommunikation nicht im

Aktienkurs wider.

Weiterer Anker-Investor

Im Berichtszeitraum hat Nanogate die Aktionirsbasis verbreitert und einen weiteren, langfristig
orientierten Investor gewonnen. HeidelbergCapital Private Equity Fund I beteiligte sich im Mai mit
rund 34 Prozent an der Gesellschaft. Zeitgleich erhhte die Luxemburger Investmentgesellschaft BIP
Investment Partners ihren Anteil auf rund 25 Prozent. Die Aktien stammen aus dem Besitz der
Nanogate Technology GmbH, in der im Wesentlichen die Anteile der Alegesellschafter gebiindelt waren.
Die Aktie der Nanogate AG wird weiterhin von der Landesbank Baden-Wiirttemberg und der Invest-
mentbank equinet AG analysiert. Beide Hiuser empfehlen die Nanogate-Aktie zum Kauf mit Kurszielen
zwischen 20 Euro (LBBW, Stand: 21.11.2008) und 30 Euro (equinet, Stand: 08.04.2009).

Aktive Finanzkommunikation Aktionirsstruktur
Nanogate hat im Berichtsjahr den Kontakt mit Investoren, Analysten und Journalisten verstirkt, da wir

viel Wert auf einen vertrauensvollen Umgang legen. Im Februar wurde in einem Conference-Call mit NanoTec Beteiligungen
GmbH! 8,0 %

7 0,

HeidelbereCapital
Private Equity
Fund I 34,0 %

Analysten und Investoren die Aufstockung der Anteile an der Tochtergesellschaft Nanogate Advanced
Materials GmbH eingehend durch den Vorstand erldutert. Dariiber hinaus stand das Management auf
mehreren Roadshows, in erster Linie in Frankfurt und Ziirich, den Investoren, Analysten und Journalis-
ten Rede und Antwort. Im Frithjahr beteiligte sich das Unternehmen an der Entry und General

Standard Konferenz und im Herbst an der NanoEquity Europe im Rahmen des Eigenkapitalforums.

Die Kommunikationsinhalte fokussieren sich vor allem auf die Umsetzung der internationalen

Wachstumsstrategie und die Einfithrung neuer Produkte auf Basis der drei neuen Technologieplattfor-
men. Im Rahmen der Pflichtkommunikation orientieren wir uns an den strengen Regeln des Prime
Standards und erstellen den Abschluss nach den internationalen Rechnungslegungsvorschriften IFRS.
Dariiber hinaus verdéffentlichen wir den Geschiftsbericht innerhalb von vier Monaten nach dem

Bilanzstichtag. Alle Berichte sind nicht nur in deutscher, sondern auch in englischer Sprache verfiigbar.

Aktienkennzahlen
LBIP Investment Partners.
Bérsensegment Entry Standard 25,0 %
WKN / ISIN AOJKHC / DE000AOJKHC9
Designated Sponsor LBBW, equinet AG
Kurs am Jahresanfang/-ende 30,11 Euro / 7,35 Euro
Jahreshoch/-tief 30,11 Euro / 6,30 Euro

Durchschnittskurs 18,63 Euro




Bericht des Aufsichtsrats

Sehr geehrte Aktiondrinnen und Aktionire,

die Nanogate AG hat im Geschiftsjahr 2008 ihren Wachstumskurs fortgesetzt und dabei wichtige

Meilensteine bei der Entwicklung neuer Losungen und der internationalen MarkterschlieSung erreicht.
Auflerdem erhohte das Unternehmen die Beteiligungen an den beiden vorhandenen Tochtergesellschaf-
ten und griindete eine weitere Gesellschaft. Auf Basis der guten Marktposition soll das Geschift in den

nichsten Jahren deutlich ausgeweitet werden.

Der Aufsichtsrat hat wihrend des gesamten Geschiftsjahres 2008 die ihm nach Gesetz und Satzung
obliegenden Aufgaben wahrgenommen und den Vorstand sorgfiltig beraten und iiberwacht. Wir haben
wichtige Entscheidungen, die von grundlegender oder strategischer Bedeutung sind, im engen Dialog
begleitet. Wenn es notwendig war, hat der Aufsichtsrat auch telefonisch oder im Umlaufverfahren den
vom Vorstand vorgeschlagenen Mafinahmen — nach eingehender Priifung und Erérterung — zuge-
stimmt. Wir haben uns wihrend des gesamten Jahres regelmifig von der Ordnungsmifigkeit der
Geschiftsfithrung tiberzeugt. Wir verstehen uns dabei nicht nur als Kontrollgremium, sondern

unterstiitzen den Vorstand auch mit unserem Know-how bei der Umsetzung der Strategie.

Der Aufsichtsrat lisst sich vom Vorstand regelmifSig — in miindlicher und schriftlicher Form — zeitnah
und umfassend iiber die Geschiftsentwicklung, die Lage des Unternehmens sowie {iber alle Fragen der
Unternehmensplanung und der strategischen Weiterentwicklung informieren. Simtliche fiir das
Unternehmen wesentlichen Geschiftsvorginge haben wir im Aufsichtsrat auf Basis der Berichte des
Vorstands eingehend erdrtert. Im Geschiftsjahr 2008 fanden insgesamt fiinf Aufsichtsratssitzungen
statt, der Aufsichtsrat war stets komplett anwesend. Zudem wurden aktuelle Entwicklungen in
Telefonkonferenzen diskutiert und ggf. entschieden. Auch zwischen den Sitzungsterminen informierte
der Vorstand den Aufsichtsrat anhand von Berichten aus dem Controlling und Sonderinformationen
regelmifig und ausfiihrlich tiber die laufende Entwicklung sowie tiber alle Projekte, die fiir Nanogate
von besonderer Bedeutung waren. Im Mittelpunkt der Beratungen standen in erster Linie die Umset-
zung der Wachstumsstrategie, die Unternehmensplanung, die Lage des Konzerns, die laufende

Umsatz- und Ergebnisentwicklung mit einem detaillierten Soll-Ist-Vergleich sowie die Risikovorsorge
und die Fortschritte in Schliisselprojekten. Uber die laufende Geschiftsentwicklung hinaus wurden
wichtige operative und strategische Themen besonders intensiv diskutiert und abschlieflend entschieden:
Ubernahme der Mehrheit an der Holmenkol AG, die Entscheidung zur Griindung der FNP, um den
Sport- und Freizeitmarke fokussierter bearbeiten zu kénnen, der Umzug an den neuen Standort, die
vollstindige Ubernahme der Nanogate Advanced Technologies GmbH sowie Fragen der Personalpolitik

und der Entwicklung des internen Fithrungskreises.

Von der Moglichkeit, die Biicher und Schriften der Gesellschaft einzusehen oder fiir bestimmte Auf-
gaben besondere Sachverstindige zu beauftragen (§ 111 Abs. 2 AktG), hat der Aufsichtsrat im Berichts-
jahr keinen Gebrauch gemacht. Dank der ausfiihrlichen Berichterstattung durch den Vorstand bestand
hierfiir keine Veranlassung. Ausschiisse hat der Aufsichtsrat bislang nicht gebildet, da sie nicht zur
Steigerung der Effizienz beigetragen hitten. Mit der Hauptversammlung im Juni 2008 wurde per
Satzungsinderung der Aufsichtsrat von drei auf sechs Personen vergréfert. Neu ins Gremium gewihlt
wurden Dr. Clemens M. Doppler (Geschiftsfithrer der HeidelbergCapital Asset Management),

Marc Faber (Geschiftsfithrer der BIP Investment Partners SA) und Gerhard Asschenfeldt (selbststin-

diger Unternehmens- und Personalberater).




Die als Abschlusspriifer bestellte CM Treuhandgesellschaft Regensburg mbH, Wirtschaftspriifungsge-
sellschaft/Steuerberatungsgesellschaft, Regensburg, hat den Konzernabschluss, den Konzernlagebericht
sowie den Einzelabschluss samt Lagebericht fiir das Geschiftsjahr 2008 gepriift und jeweils mit einem
uneingeschrinkten Bestitigungsvermerk versehen. Alle Aufsichtsratsmitglieder haben die entsprechen-
den Priifungsberichte rechtzeitig erhalten. Sie waren Gegenstand intensiver Beratungen in der Aufsichts-
ratssitzung vom 22. April 2009. Die Abschlusspriifer nahmen an der Beratung im Aufsichtsrat teil,
berichteten iiber wesentliche Ergebnisse der Priifungen und standen dem Aufsichtsrat fiir Fragen und
erginzende Auskiinfte zur Verfugung. Der Aufsichtsrat hat alle notwendigen Unterlagen — den Jahres-
abschluss, den Konzernabschluss, den Lagebericht und den Konzernlagebericht sowie den Vorschlag fiir
die Verwendung des Bilanzgewinns — intensiv gepriift. Nach dem abschliefSenden Ergebnis seiner
Priifung hat der Aufsichtsrat gegen die vorgelegten Unterlagen keine Einwendungen. Der Aufsichesrat
hat sich dem Ergebnis des Abschlusspriifers, mit dem er inhaltlich voll einverstanden ist, und dem
Vorschlag iiber die Verwendung des Bilanzgewinns angeschlossen. In seiner Sitzung am 22. April 2009
haben wir den Jahresabschluss und Konzernabschluss gebilligt; damit ist der Jahresabschluss festgestellt.
Der Aufsichtsrat stimmt nach eigener Priifung der Richtigkeit und Vollstindigkeit den vom Vorstand
im Lagebericht gegebenen Erliuterungen iiber die Bezichung zu verbundenen Unternehmen ausdriick-
lich zu. Nach der Uberzeugung des Aufsichtsrats sind die vom Vorstand gemachten Angaben vollstindig

und zutreffend.

Der Aufsichtsrat dankt dem Vorstand und allen Mitarbeiterinnen und Mitarbeitern fiir die erbrachte
Leistung, den stets engagierten Einsatz und die erfolgreiche Umsetzung der Wachstumsstrategie im Jahr
2008. Wir danken den Partnern des Konzerns und vor allem unseren Aktioniren fiir ihr Vertrauen in

die Leistungsfihigkeit der Nanogate AG.

Géttelborn, den 22. April 2009

oy
7. /&/ AT el
Oliver Schumann

Vorsitzender des Aufsichtsrates




Konzernlagebericht 2008 der Nanogate AG,

Quierschied-Gottelborn

1.1.

1.2.

Leistungsprofil des Nanogate Konzerns

Der Nanogate-Konzern (Nanogate) ist ein international agierender Enabler und erschlief3t fiir Unter-
nehmen unterschiedlicher Branchen die vielfiltigen Méglichkeiten der Nanotechnologie. Nanogate
verfligt {iber ein breites Know-how-Spektrum in den Bereichen physikalische und chemische
Nanotechnologie. Mit dem Wissen um die Eigenschaften von nanostrukturierten Materialien und
dem Prozess- und Engineering-Know-how erméglicht (englisch: to enable) Nanogate den Kunden
den Zugang zu dieser Querschnittstechnologie. Ziel ist es, Produkte durch den Einsatz der Nanotech-
nologie zu verbessern und damit die Wettbewerbsfihigkeit und Ertragskraft der Nanogate-Kunden

zu steigern. Als ,,Enabler” bildet Nanogate die zentrale Schnittstelle zwischen den Herstellern der
Ausgangsstoffe und den Anbietern innovativer industrieller Produkte. Im Mittelpunkt steht dabei

immer die Schaffung von Mehrwert — sowohl beim Kunden als auch bei Nanogate selbst.

Der Nanogate-Konzern

Der Nanogate-Konzern besteht aus der Muttergesellschaft Nanogate AG, Géttelborn, und den drei
Beteiligungsunternehmen Nanogate Advanced Materials GmbH (NAM), Géttelborn, der Holmenkol
AG (Holmenkol), Ditzingen mit ihren Tochtergesellschaften, und der FNP GmbH (FNP), Gottel-
born, welche im November 2008 gegriindet wurde. Der Konzern-Jahresabschluss 2008 wurde gemif

den international geltenden Rechnungslegungsgrundsitzen IFRS erstellt.

1.2.1. Nanogate AG
Die Nanogate AG hat im Berichtsjahr ihren neuen Standort in Géttelborn bezogen. Auf dem
Geldnde eines ehemaligen Bergwerks verfiigt die Gesellschaft nun tiber rund 8.000 Quadrat-
meter Fliche fiir Verwaltung und Vertrieb sowie Entwicklung und Produktion. Trotz der
Einmalkosten verbessern sich Produktivitit und Effizienz. Operativ konzentriert sich die
Muttergesellschaft, Nanogate AG, primir auf das Segment Multifunctional Surfaces. Dieses
Geschiftsfeld beinhaltet im Wesentlichen die Veredelung von unterschiedlichen Produkten mit
Hilfe der Nanotechnologie — vornehmlich aus den Bereichen Gebiude/Interieur, Automotive/
Maschinenbau und Funktionelle Textilien. Letzteres Geschiftsfeld ist im Berichtsjahr operativ
gestartet. Der Schwerpunke des Bereichs Sport/Freizeit wird zukiinftig in der neu gegriindeten
Tochtergesellschaft FNP GmbH abgebildet. Dariiber hinaus verfolgt die Nanogate AG auch
ausgewihlte neue Projekte mit komplexen Anwendungen, die dem Segment Advanced
Applications zugeordnet werden. Hierbei handelt es sich in erster Linie um Projekte im

Bereich Optik.

1.2.2. Nanogate Advanced Materials GmbH
Die Nanogate Advanced Materials GmbH, Géttelborn, ist mittlerweile eine 100-prozentige
Tochtergesellschaft der Nanogate AG. Im Berichtsjahr wurde die Beteiligung zunichst durch
eine Kapitalerh6hung, geleistet ausschliefllich durch die Nanogate AG, in Héhe von rund
einer Million Euro auf 78 Prozent aufgestockt. In einem zweiten Schritt tibernahm Nanogate
fiir einen Kaufpreis im mittleren sechsstelligen Euro-Volumen die verbleibenden Anteile von
rund 22 Prozent vom bisherigen Joint-Venture-Partner Air Products Inc. Die Beteiligung wird

voll konsolidiert und ist dem Segment Advanced Applications zugeordnet. Die Nanogate



Advanced Materials beschiftigt sich hauptsichlich mit komplexen Anwendungen und
Systemen fiir volumenstarke, hoch spezialisierte Mirkte. Solch zukunftsweisende Bereiche sind

im Besonderen nanostrukturierte Hochleistungsoptiken.

1.2.3. Holmenkol AG
An der Holmenkol AG, Ditzingen, hielt die Nanogate AG im Dezember 2008 eine Beteili-
gung von 50,01 Prozent. Der Anteil wurde im Berichtsjahr dementsprechend erhsht; im
Vorfeld wurde die urspriingliche HOLMENKOL Sport-Technologies GmbH & Co. KG in
eine Aktiengesellschaft umgewandelt. Die Holmenkol AG wird seit September 2008 voll-
konsolidiert. Holmenkol ist ein Traditionsunternehmen mit mehr als 85-jihriger Kompetenz
besonders im Wintersport. Das Unternehmen wird als strategischer Partner der Nanogate im
Bereich ,,Sport/Freizeit“ aufgebaut und soll zum international fithrenden Anbieter fiir Sport-
oberflichen weiterentwickelt werden. Hierzu wird gegenwirtig das Produktsortiment und die
Technologiekompetenz deutlich erweitert — beispielsweise im neuen Bereich ,,Aquatic®

(Wassersport).

1.2.4. FNP GmbH
Die FNP GmbH, Géttelborn, wurde im November 2008 gegriindet und ist eine 100-prozen-
tige Tochtergesellschaft der Nanogate AG. Thr Geschift konzentriert sich auf Produkte im
Bereich Sport/Freizeit der Nanogate AG. Wihrend sich Holmenkol auf das Premiumsegment
fokussiert, soll die FNP GmbH neue Segmente im Volumenmarkt erschlieSen. Daher wurde
zeitgleich im November die Traditionsmarke Feldten erworben, unter deren Namen bereits seit
mehr als 120 Jahren Pflegeprodukte fiir Sport- und Freizeitprodukte vertrieben werden.
Nanogate, Holmenkol und FNP kooperieren eng bei Technologie- und Produktentwicklung

sowie MarkterschliefSung.

1.3. Unternehmenssteuerung — Ziele und Strategie
Nanogate verfolgt eine langfristige Wachstumsstrategie, um kontinuierlich die gute Marktposition
weiter auszubauen. Oberstes Ziel ist es, den Unternechmenswert zu steigern. Dazu konzentriert sich
die Gesellschaft auf vier besonders attraktive Branchen sowie die Entwicklung von drei neuen
Technologie-Plattformen. Neue Kunden und Vertriebspartner — moglichst international agierende
Markefiihrer in ihrer Branche — sollen sowohl mit bestehenden als auch mit neuen Technologien

gewonnen werden. Dariiber hinaus steht die weitere ErschliefSung internationaler Mirkte im Fokus.

Die Méglichkeiten der Nanotechnologie sind erst zu einem geringen Teil erschlossen. Dieser Markt
bietet daher groffe Wachstumschancen und Ertragspotenziale. Somit stehen derzeit die Entwicklung
neuer Produkte, die Gewinnung neuer Kunden und die Erschliefung zusitzlicher Marktsegmente
und Regionen im Vordergrund. Nanogate mit seiner groflen Kundenbasis und Technologie-Kompe-
tenz ist als einer der europdischen Marktfithrer besonders gut positioniert, um im Milliardenmarkt
seine Wettbewerbsposition deutlich auszubauen. Der Konzern achtet darauf, nach Méglichkeit trotz
umfangreicher Vorlaufkosten, die Profitabilitit sicher zu stellen. Nanogate bemiiht sich um einen

Ausgleich zwischen Investitionen in Wachstum und Optimierung der Kostenstruktur.

Die wichtigsten Steuerungsgrofien sind Umsatz, EBITDA, EBIT, EBT, Cashflow, Investitionen sowie
die Effizienz der Mitarbeiter. In einem monatlichen Berichtswesen fiir den gesamten Konzern werden
Soll-Ist-Vergleiche gemacht und die Abweichungen analysiert. Dariiber hinaus erfolgt eine Steuerung
tiber qualitative Ergebnisse wie beispielsweise die Entwicklung neuer Lésungen, Gewinnung von
Referenzkunden und Zertifizierungen durch Kunden, Lieferanten sowie externe Institute und

Unternehmen.




1.4. Die internationale wirtschaftliche Lage

1.5.

1.6.

Weltweit hat sich das Konjunkturklima im Berichtsjahr deutlich verschlechtert; die Finanzkrise hat
sich zu einer generellen Wirtschaftskrise ausgeweitet. Zudem belasteten zwischenzeitlich auf Rekord-
niveau liegende Rohstoffpreise, vor allem fiir Rohél, Unternehmen und Verbraucher. Hierzulande
geht die Wirtschaftsleistung seit dem zweiten Quartal 2008 zuriick. Fiir das Gesamtjahr 2008 wird
dennoch mit einem Anstieg des Bruttoinlandsprodukts um 1,3 Prozent gerechnet (Quelle: Statisti-
sches Bundesamt, If\). Besonders betroffen sind vor allem der Maschinenbau und die Automobil-
industrie. Auch in den USA ist die Wirtschaftsleistung im Schlussquartal gesunken; fiir das Gesamt-
jahr 2008 wird ein Plus von 1,3 Prozent prognostiziert (Quelle: US-Handelsministerium). Weltweit
soll die Wirtschaftsleistung nur noch um 3,4 Prozent, nach 5,2 Prozent im Jahr 2007, gewachsen sein

(Quelle: IWEF).

Okonomische Bedeutung der Nanotechnologie: Markt, Wettbewerb, Kunden

Als Querschnittstechnologie kann Nanotechnologie in einer Vielzahl von Branchen und Anwendun-
gen zum Einsatz kommen und technischen Fortschritt erméglichen oder beschleunigen. Daher ist die
Marktentwicklung fiir Losungen und Anwendungen nur bedingt von der allgemeinen wirtschaftli-
chen Lage abhingig. Die Nachfrage nach Technologie wichst kontinuierlich — allerdings sind Markt-
daten nur sehr begrenzt verfiigbar, da es sich um eine neue und sehr dynamische Branche handelt.
Nach Angaben des Marktforschungsinstituts Lux Research vom Juli 2008 wurden bereits im Jahr
2007 Produkte, die durch Nanotechnologie veredelt wurden, im Wert von 147 Mrd. US-Dollar
umgesetzt, davon entfielen etwa 40 Prozent auf die USA, 32 Prozent auf Europa und etwa 21 Prozent
auf Asien/Pazifik. Die Forschungsausgaben stiegen dabei von 2006 auf 2007 um rund 14 Prozent auf
13,5 Mrd. US-Dollar, wobsei erstmals von Unternehmen mehr Geld zur Verfligung gestellt wurde als
von der dffentlichen Hand. Zugleich stieg der Akzeptanz der Nanotechnologie in den Unternechmen

deutlich an.

Geschiftsergebnis im Uberblick — wichtige Ereignisse

Nanogate hat im Berichtsjahr seinen Wachstumskurs fortgesetzt und wichtige Erfolge bei der Ver-
marktung neuer Produkte und Anwendungen, der Technologieentwicklung und der ErschlieSung
neuer Mirkte erzielt. Die Geschiftsentwicklung des Konzerns hingt in erster Linie von der erfolgrei-
chen Einfiihrung neuer Produkte und Gewinnung zusitzlicher Kunden ab und weniger von der

konjunkturellen Gesamtentwicklung.

Im Bereich der Produkteinfithrungen tibertraf beispielsweise die Produktserie NanoGuard® bislang die
Erwartungen. In den USA begann die Vermarktung durch den dortigen Partner, eines der fithrenden
Badausstattungsunternechmen im Premiumsegment. Insgesamt stellte Nanogate mehr als 30 neue
Produkte und Lésungen vor. Im Bereich Funktionelle Textilien wurden erste Produkte vorgestellt.
Bezogen auf die vier Bereiche weiteten gerade Gebiude/Interieur und Sport/Freizeit ihr Geschift
deutlich aus, wihrend der Wachstumskurs im Bereich Automobil-/Maschinenbau zum Jahresende
von der schwachen Konjunkturentwicklung gebremst wurde. Dennoch stieg die Nachfrage auch in
diesem Bereich erheblich, etwa fiir Warmetauscher, Abgasriickfiihrventile oder Lésungen fiir die
Druckindustrie, wo sich Stiickzahlen verdoppelten. Damit zahlt sich die Konzentration auf vier

unterschiedliche Wachstumsfelder aus, da so die Abhingigkeit von einzelnen Branchen sinkt.

Fiir Anwendungen auf Basis der neuen Technologie-Plattform Dotfarm®Optics wurde ein erster
Kooperationsvertrag geschlossen und damit zugleich die japanische MarkterschlieSung eingeldutet.
Der Bereich Sicherheitstechnik zihlt nicht mehr zum Kernbereich; lediglich ausgewihlte und

wirtschaftlich sinnvolle Projekte werden noch verfolgt.
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Dariiber hinaus erhohte Nanogate die Beteiligungen an den beiden Tochtergesellschaften Holmenkol
(auf 50,01 Prozent) und Nanogate Advanced Materials (auf 100 Prozent). Mit Fokus auf den Bereich
Sport/Freizeit wurde die Tochtergesellschaft FNP neu gegriindet. Bei ihr wird ein Schwerpunke des
Sport-/Freizeit-Geschifts der Muttergesellschaft betrieben.

Umsatz- und Ertragslage
Im Berichtsjahr erhéhte Nanogate den Konzernumsatz um 16,8 Prozent auf 12,2 Mio. Euro
(Vj: 10,4). Vor allem im dritten Quartal verzeichnete der Konzern in allen Geschiftsbereichen eine Umsatz

hohe Nachfrage, wihrend im November und vor allem im Dezember die weltweite Wirtschaftskrise

den Absatz in den Bereich Automobil-/Maschinenbau sowie Gebiude/Interieur belastete. Im Kern- ”
geschiift Multifunctional Surfaces stiegen die Erlése um rund ein Viertel auf mehr als 11,6 Mio. 10
Euro (Vj: 9,2). Damit verbesserte die Gesellschaft die gute Marktposition erneut. Das Wachstum 8 L%
stammt vor allem aus neuen Anwendungen und der Gewinnung zusitzlicher Kunden. Aufferdem 6 8
trigt die prozentual hohere Konsolidierung der Holmenkol AG zum Wachstum bei. Die Umsitze ) é
im Zukunftsgeschift Advanced Applications gingen erwartungsgemif$ um rund 54 Prozent auf 0,5
Mio. Euro (Vj: 1,2) zuriick. Grund dafiir ist die aktuelle Fokussierung auf optische Anwendungen. ?
Bedingt durch die gestiegenen internationalen Aktivititen aller Geschiftsbereiche der Nanogate AG 007 \ 00
und auch der Holmenkol AG verdoppelten sich die Auslandserlése auf 5,1 Mio. Euro (Vj: 2,6); der Jahr
Anteil am Konzernumsatz stieg auf 41,8 Prozent. Damit bestitigt sich die internationale Ausrich-
tung des Konzerns als wichtiger Wachstumstreiber.
Die Gesamtleistung (Umsatz, Bestandsverinderungen, aktivierte Eigenleistungen und sonstige Ergebnis vor Steuern (EBT)
betriebliche Ertrige) legt um rund 33,2 Prozent auf 16,5 Mio. Euro (Vj: 12,4) zu. Die Gesamterldse "
(Umsatz plus sonstige betriebliche Ertriige) verbesserten sich um 28,2 Prozent auf 14,6 Mio. Euro 14
(Vj: 11,4). 12
105
Nanogate weitete im Berichtsjahr sein Investitionsprogramm erheblich aus, um ziigig neue Produkte 08 &
auf Basis der drei zukunftstrichtigen Technologieplattformen im Markt einzufithren. Somit erhéhten 06 §
sich die aktivierten Eigenleistungen auf 2,3 Mio. Euro (Vj: 0,8). Hierbei handelt es sich um Ent- 04
wicklungsaufwendungen fiir Produkete, fiir die zeitnah eine Markteinfithrung erwartet wird. Diese 02
Aufwendungen werden gemif$ TAS 38 aktiviert. Neben diesen akrivierungspflichtigen Entwicklun- T 00
gen wurden im Berichtsjahr weitere Aufwendungen im Bereich Forschung und Entwicklung in Jahr

Héhe von mehr als einer Million Euro getitigt.

Die sonstigen betrieblichen Aufwendungen lagen bei 5,8 Mio. Euro (Vj: 3,9) und reflektieren den
Wachstumskurs mit einem héheren Mitteleinsatz fiir Technologie- und Produktentwicklung sowie
Internationalisierung und MarkterschlieSung. Die sonstigen betrieblichen Ertriige erhéhten sich auf
2,5 Mio. Euro (Vj: 1,0). Der Zuwachs beruht zu einem signifikanten Teil aus der Holmenkol-Trans-

aktion.

Der Anstieg des Materialaufwands auf 4,5 Mio. Euro (Vj: 3,5) ist sowohl auf das hohere Geschifts-
volumen, auf Anderungcn im Produke-Mix als auch auf zwischenzeitlich hohere Rohstoffpreise zu-
riickzufiihren. Die Materialaufwandsquote (im Vergleich zur Gesamtleistung) lag bei 27,6 Prozent
(Vj: 28,3), im Vergleich zum Umsatz betrug sie 37,1 Prozent. Der Rohertrag erhéhte sich auf 11,8
Mio. Euro (Vj: 8,9). Die Rohertragsmarge verbesserte sich auf 72,4 Prozent nach 71,7 Prozent in
2007.

Der Personalaufwand betrug 4,6 Mio. Euro (Vj: 3,5) und spiegelt vor allem die zusitzlichen
Vertriebs- und Entwicklungskapazititen wider, um den internationalen Wachstumskurs zu forcieren.

Die Personalaufwandsquote (im Vergleich zum Umsatz) stieg auf 37,8 Prozent (Vj: 33,4).




Im Kerngeschift Multifunctional Surfaces betrug das Segmentergebnis knapp 2,0 Mio. Euro

(Vj: 2,0). Die Segmentmarge ist trotz des gestiegenen Vertriebsaufwands und des schwachen Absatzes
im Dezember nur leicht auf 16,9 Prozent (Vj: 21,9) gesunken. Sie zeigt trotz des Riickgangs das
Renditepotenzial der Nanogate-Technologie®. Das Zukunftsgeschift Advanced Applications erreichte
bei erheblichen Investitionen fiir die Entwicklung neuer Technologien und des Mitteleinsatzes fiir die
MarkeerschlieSung ein Ergebnis von -0,8 Mio. Euro (Vj: -0,1).

Uberblick iiber die Segmente:

Multifunctional Surfaces Advanced Applications
2007 2007
TEUR TEUR TEUR TEUR
Segmenterldse 11.617 9.233 534 1.171
Segmentergebnis 1.960 2.017 -781 -61

Das Konzern-EBITDA verminderte sich auf 1,8 Mio. Euro (Vj: 2,0). Die Abschreibungen von

0,5 Mio. Euro (Vj: 0,3) betreffen vorrangig die Investitionen in den neuen Standort. Das Konzern-
EBIT belief sich angesichts der hohen Aufwendungen fiir die internationale Markterschliefung auf
1,3 Mio. Euro (Vj: 1,6). Gemif§ der allgemein verwendeten EBIT-Definition wurde der Zinsertrag
im Geschiftsjahr 2008 erstmals im EBIT verbucht — ohne Zinsertrag hitte das EBIT 0,9 Mio.
betragen. Das Finanzergebnis (ohne Zinsertrag) in Hohe von -0,2 Mio. Euro ist beeinflusst vom
Working-Capital-Bedarf der Tochtergesellschaft Holmenkol. Inklusive Zinsertrag hitte das Finanzer-
gebnis bei 0,2 Mio Euro gelegen.

Das EBT fur das abgelaufene Geschiftsjahr betrigt 1,1 Mio. Euro (Vj: 1,5). Die EBT-Marge
verringerte sich im Berichtsjahr auf 8,8 (Vj: 14,9). Grund fiir den Riickgang sind in erster Linie die
Kosten fiir die internationale Markterschliefung. Um die langfristigen Umsatz- und Ertragspotenziale
zu erschliefen, kommt der Ausweitung des Geschiftsvolumens und der Vertriebsaktivititen derzeit

eine héhere Bedeutung zu als die Profitabilitit zu erhéhen.

Nach Steuern und Anteilen Dritter betrug der Periodentiberschuss 1,0 Mio. Euro (Vj: 1,3). Das Er-
gebnis je Aktie sank im Berichtsjahr auf 0,518 Euro, nach 0,68 Euro im Jahr 2007. Der Konzern-

bilanzgewinn fiir das Geschiftsjahr 2008 betrug 2,6 Mio. Euro. (Vj: 2,4). Mit dem Konzernbilanz-
gewinn soll die Finanzkraft weiter gestirkt und der internationale Wachstumskurs zur Erschliefung

neuer Umsatz- und Gewinnpotenziale finanziert werden.

1.8. Vermégens- und Finanzlage
Die Bilanzsumme im Nanogate-Konzern erhéhte sich auf 32,6 Mio. Euro (Vj: 23,8), in erster Linie
durch die Konsolidierung der Holmenkol AG und wegen der Investitionen in den neuen Standort.
Die immateriellen Vermdgenswerte stiegen auf 10,8 Mio. Euro (Vj: 5,2). Der Anstieg resultiert in
erster Linie aus der Vollkonsoliderung der Holmenkol AG und der Technologieentwicklung. Ver-
mehrte Investitionen in Sachanlagen, vor allem am neuen Standort, lieSen diesen Bilanzposten auf
5,1 Mio. Euro (Vj: 2,1) anwachsen.

Die Forderungen aus Lieferungen und Leistungen erhdhten sich stichtagsbedingt auf 2,9 Mio. Euro
(Vj: 0,6 ). Der Anstieg resultiert in erster Linie aus der Konsolidierung der Holmenkol AG sowie

durch lingere Zahlungsziele — einerseits durch einen héheren Anteil an Industriekunden mit
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2.1.

strukeurell lingeren Zahlungszielen und andererseits durch den verdoppelten Auslandsumsatz. Zudem
machte sich zum Jahresende die schwierigere Wirtschaftslage in einem verzdgerten Zahlungsverhalten
einzelner Kunden bemerkbar. Die Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen betrugen zum
Bilanzstichtag 1,7 Mio. Euro (Vj: 0,6). Die Vorrite betrugen 2,2 Mio. Euro (Vj: 1,6).

Der operative Cashflow aus laufender Geschiftstitigkeit belief sich im Berichtsjahr auf 0,6 Mio. Euro
(Vj: 1,6). Der Riickgang ist vor allem stichtagsbezogen. Griinde liegen im deutlich gestiegenen
Working-Capital und insbesondere in den stark zugenommenen Forderungen zum Jahresende. Der
Cashflow aus Finanzierung ist leicht auf 0,1 Mio. Euro gestiegen. Der Cashflow aus Investitionen in
Héhe von -5,0 Mio. Euro (Vj: -2,0) ist vom internationalen Wachstumskurs, den erheblichen
Investitionen in den neuen Standort und der Aufstockung der Anteile an den Tochtergesellschaften

beeinflusst.

Die Eigenkapitalquote verringerte sich durch die Anteilsaufstockungen bei den Beteiligungen auf
rund 69,3 Prozent (Vj: 84), da insbesondere die Holmenkol AG bei der Unternchmensfinanzierung
auch Fremdkapital einsetzt.

Trotz der erheblichen Investitionen verfiigte der Konzern zum Bilanzstichtag tiber liquide Mittel in
Hahe von 8,5 Mio. Euro (Vj: 12,4). Damit ist Nanogate fiir die Fortsetzung des Investitionspro-

gramms und die Finanzierung des Wachstumskurses finanziell gut geriistet.

Mitarbeiter

Entscheidend fiir eine erfolgreiche Umsetzung des Wachstumskurses sind qualifizierte und motivierte
Mitarbeiter. Im Nanogate-Konzern waren 2008 im Durchschnitt 68 Personen (Vj: 58) beschiftigt.
Neue Mitarbeiter stellte der Konzern vor allem in den Bereichen Vertrieb und Entwicklung ein;
auflerdem wurde das Fithrungsteam um die Position Unternchmensentwicklung verstirke. Ein Teil
des Anstiegs resultiert zudem aus der Konsolidierung der Holmenkol AG. Der Umsatz je Mitarbeiter
betrug im Berichtsjahr rund 178.700 Euro (Vj: 179.400). Sechs junge Menschen bildete das
Unternechmen zum Jahresende in anerkannten Ausbildungsberufen aus. Mit nahezu allen Mitarbei-
tern sind individuelle Ziele vereinbart. Diese dienen als Grundlage fiir die leistungsbezogene

Entlohnung und sind ein wichtiger Bestandteil der internen Unternehmensfithrung.

Risikobericht

2.1.1. Risikomanagement
Um profitabel zu wachsen, geht Nanogate angemessene, tiberschau- und beherrschbare Risiken
ein. Die Risikoakzeptanz ist umso grofier, je hoher die mit dem Risiko verbundenen Chancen
sind und eine angemessene Steigerung des Unternehmenswertes erwarten lassen. Insgesamt
darf der aggregierte Risikoumfang die in der Nanogate vorhandenen Risikodeckungspotenziale
nicht iiberschreiten. Geschifte mit spekulativem Charakter werden nicht getitigt. Das
Risikomanagement in der Nanogate-Gruppe ist untrennbarer Bestandteil der wertorientierten
Konzernfithrung und in die Managementsysteme des Konzerns eingebunden. Das Unterneh-
men identifiziert innerhalb des Konzerns Risiken bei allen wesentlichen Geschiftsvorgingen

und -prozessen.

Die vom Konzern beeinflussbare Risikosituation hat sich zum Vorjahr nicht wesentlich
verindert. Die im Folgenden aufgefithrten Risiken sind die heute identifizierten. Es ist nicht

auszuschlieflen, dass weitere Risiken existieren, die vom Vorstand nicht identifiziert wurden




oder deren Eintrittswahrscheinlichkeit fiir vernachlissigbar gering eingeschitzt wird. Nach
Uberzeugung des Nanogate-Vorstandes weisen die nachstehenden Risiken weder einzeln noch
in ihrer Gesamtheit bestandsgefihrdenden Charakter fir den Konzern auf. Die genannten
Marke- und Finanzierungsrisiken sind begrenzt und iiberschaubar. Es sind aus heutiger Sicht
auch keine Risiken erkennbar, die zukiinftig eine Bestandsgefihrdung darstellen kénnten. Auf
externe Faktoren, in erster Linie resultierend aus der derzeitigen Finanz- und Wirtschaftskrise,

hat Nanogate naturgemif$ keinen Einfluss.

. Risiken der Geschiftstitigkeit der Nanogate

Gesamtwirtschaftliche Risiken: Die Nachfrage nach Nanotechnologie-Produkten und
Dienstleistungen in Deutschland ist bedingt abhingig von der gesamtwirtschaftlichen
Entwicklung. Die Investitionsbereitschaft der Unternechmen kénnte von einer abkiihlenden
Binnennachfrage negativ beeinflusst werden. Vor diesem Hintergrund ist nicht auszuschlieflen,
dass die Nachfrage nach Nanotechnologie auf ein niedriges Niveau zuriickféllt und Ausgaben

in neue Projekte ausbleiben bzw. zeitlich verschoben werden.

Marktrisiken: Der attraktive Wachstumsmarke Nanotechnologie zieht Wettbewerber mit
unterschiedlichen Kernkompetenzen wie in der Partikelherstellung, Spezial-Chemiefirmen
oder Endprodukthersteller an, so dass dies zu einer Verstirkung des Wettbewerbs fithren kann.
Méglicherweise gelingt es der Nanogate-Gruppe nicht, Kunden den Wert und Nutzen der
Losungen herauszustellen. Dies kann sich auf Umsitze und Ertrige auswirken. Auflerdem
kann nicht ausgeschlossen werden, dass durch eine Verschirfung regulatorischer Anforderun-
gen auf europiischer Ebene es fiir bestimmte Lieferanten wirtschaftlich nicht mehr attraktiv
ist, einzelne Ausgangsmaterialien herzustellen. Sollte es der Nanogate-Gruppe dann nicht
gelingen, alternative Losungen zu finden, kénnten sich nachteilige Auswirkungen auf den
Unternehmenserfolg ergeben und bestimmte Produkte kénnten nicht mehr hergestellt werden.
Beispielsweise gilt seit Juli 2007 mit REACH (Registration, Evaluation, Authorisation of
Chemicals) eine neue EU-Verordnung zur Registrierung, Bewertung, Zulassung und Beschrin-
kung chemischer Stoffe. Sie soll die vorherige Chemikaliengesetzgebung in der Europiischen
Union harmonisieren und kann Auswirkungen auf Beschaffungs- und Absatzmarke haben.
Zugleich besteht das Risiko einer nicht ausreichenden Akzeptanz der Nanotechnologie im

Allgemeinen.

Adressausfallrisiken: Die Kundenstruktur des Konzerns ist noch nicht ausreichend diversifi-
ziert, so dass Abhingigkeiten von speziellen Branchenentwicklungen oder einzelnen Kunden
im Wesentlichen bestehen kénnen. Durch das starke Wachstum des Unternehmens soll die
Diversifikation nach Kunden und Regionen weiter verstirkt werden. Im Geschiftsjahr 2008

erzielte Nanogate mit den zehn gréfiten Kunden etwa 70 Prozent seines Umsatzes.

Risiken aus Kooperationen: Einen erheblichen Teil der Umsatzerlose generiert Nanogate aus
ihrer Bestandskundenbasis und aus Kooperationen. Wenn Bestandskunden oder Kooperations-
partner sich entscheiden, ihre Vertrige nicht zu verldngern, Vertragslaufzeiten zu verkiirzen
oder die Vertragsumfinge zu reduzieren, kann das Konzern-Betriebsergebnis dadurch
beeintrichtigt werden. Zugleich besteht das Risiko, dass Kooperationspartner nicht die

vereinbarten Umsitze erreichen.

Produktrisiken: Nanogate erfiillt seit Januar 2007 die strengen Anforderungen gemifd ISO
DIN 14001:2004. Bereits seit 2000 ist das Unternehmen als eines der weltweit ersten im
Bereich der Nanotechnologie im Qualititsmanagement nach ISO DIN 9001 zertifiziert. Seit

2007 wird ein aktives Umweltmanagement betrieben, und Nanogate hat sein Engagement im



Bereich der Nachhaltigkeit deutlich verstirke. Alle Produkte wurden von renommierten
Instituten gepriift und freigegeben. Auflerdem werden MafSnahmen, die zur weiteren Klirung
des Risikopotenzials beitragen und zur besseren Transparenz der Nanotechnologie fithren, von
Nanogate begriifdt, unterstiitzt und aktiv begleitet. (z.B. Nanosafe, EU-Projekt zur Gefihr-
dungsanalyse von Nanomaterialien). Gleichwohl kann letztlich nicht ausgeschlossen werden,
dass unbekannte Fehler oder Defekte durch die Anwendung auftreten, die zu Kosten,
allgemeinen Beeintrichtigungen und einem Imageschaden fiihren. Schadensersatzanspriiche
von Endkunden oder Geschiftspartnern kénnen in diesem Zusammenhang nicht grundsitz-
lich ausgeschlossen werden, zumal Nanogate in ausgewihlten Fillen auch die Produkte selbst
in den Markt einbringt und vertreibt. Der Konzern verfigt fir diese Fille {iber eine entspre-

chende Produkthaftpflichtversicherung.

Finanzielle Risiken: Der Forderungsbestand kann Risiken hinsichtlich der Realisierbarkeit
von Forderungen in einzelnen Regionen oder Tochtergesellschaften bergen. Diesem Risiko

begegnet Nanogate konzernweit mit einem straffen Forderungsmanagement.

Mitarbeiterrisiken: Ein wichtiger Erfolgsfaktor fiir die Nanogate ist die Verftigbarkeit von
Mitarbeitern mit hoher Fachkompetenz und Qualifikation. Zur Sicherung und Stirkung dieser
Faktoren wird Nanogate sich weiterhin als attraktiver Arbeitgeber positionieren. Mit Engage-
ment bei der Erkennung von Fach- und Fithrungskriftepotenzial strebt Nanogate eine

langfristige Bindung der Fach- und Managementkrifte an.

Investitionsrisiken: Nanogate investiert derzeit in groffem Umfang in die Entwicklung neuer
Technologieplattformen und zusitzlicher Produkte sowie in die MarkterschliefSung. Der
Mitteleinsatz erfolgt nur, wenn hinreichende Vermarktungschancen bestehen. Dennoch ist
nicht auszuschliefSen, dass Entwicklungen nicht die in sie gesetzten Ziele hinsichtlich Umsatz
und Ergebnis erreichen. Zugleich konnte die Notwendigkeit bestehen, dass der Investitionsbe-
darf kurzfristig erhdht werden muss, um die geplanten Ziele zu erreichen, so dass aufgrund der

Vorlaufkosten die Profitabilitit zeitweilig leiden kénnte.

. Chancen der kiinftigen Entwicklung

Der Marke fiir Nanotechnologie ist ungeachtet der derzeitigen Finanz- und Wirtschaftskrise
ein attraktiver Wachstumsmarke, der langfristig erhebliche Umsatz- und Renditepotenziale
verspricht. So soll nach Angaben des Marktforschungsunternehmens Lux Research bis zum
Jahr 2015 das Marktvolumen auf mehr als drei Billionen US-Dollar steigen. Mit hohen
Wachstumsraten soll der europiische Markt das Volumen der USA erreichen. Besonders hohes

Wachstum wird fiir Elektronikanwendungungen erwartet.

Nanogate ist gut geriistet, die Position als ein fithrendes, europiisches Nanotechnologie-
Unternehmen auszubauen und eine neue Dimension bei Umsatz und Ertrag zu erreichen.
Der Konzern adressiert vier attraktive Branchen und entwickelt neue Technologie-Plattformen
fiir zusitzliche Anwendungen und Losungen. So bieten neben anderen Entwicklungen, die
laufenden Anstrengungen von Nanogate im Bereich Dotfarm®-Optics erhebliche Potenziale:
Sowohl die Mirkte fiir Flachbildschirme als auch fiir die LED-Herstellung wachsen dyna-
misch. Allein der LED-Markt wird mit einem jahrlichen, durchschnittlichen Wachstum von
rund 15 Prozent bis 2012 auf geschitzte 12,3 Mrd. USD steigen. Neben komplexen Anwen-
dungen, gerade fiir die Industrie, verfligt der Konzern tiber ein starkes Produktangebot mit
bekannten Marken fiir das Endkundengeschift.




Nanogate hat im Mirz 2009 eine umfangreiche Innovationsoffensive gestartet. Den Auftake bildet die
Markteinfithrung von neuen hochwertigen Textilveredelungen, die auch helle Stoffe in einem Mafle
schiitzen, wie es bisher kaum maéglich war. Dariiber hinaus sollen im laufenden Geschiftsjahr folgen:
neue Systemlésungen fiir eine verbesserte Energieefhizienz und geringeren CO,-Ausstoff im Automobil-
und Maschinenbau auf Basis der Technologieplattform nano-Plating®, verbesserte Filtrationsergebnisse
fiir die Luftreinhaltung durch die Produktfamilie Permastatic® und Oberflichenbehandlungen fiir
Gebiude, welche die Schmutzanhaftung reduzieren sowie die Lebensdauer und Reinigungsintervalle

verlingern.

Erster Serieneinsatz fiir die neuartige Textilversiegelung ist der Opel Insignia: Die Sitzbeziige des ,, Auto
des Jahres 2009 werden so beschichtet, dass sie nicht verschmutzen. Mittelfristig mdchte Nanogate mit
der neuen Technologie ein Umsatzvolumen im mindestens sechsstelligen Euro-Bereich erwirtschaften.
Aufgrund der weltweiten Serienfreigabe kénnen auch weitere Fahrzeuge und Marken von General

Motors damit veredelt werden.

Im April hat Nanogate die REWE-Gruppe als Kunden gewonnen und erschliefit so den Einzelhandel
in Osterreich. Mehrere Textilpflegeprodukte der Marke Feldten sind kiinftig in den dsterreichischen
Supermarktketten der REWE-Gruppe erhiltlich. Das jihrliche Umsatzvolumen wird im mittleren

sechsstelligen Volumen liegen.

Die Finanz- und Wirtschaftskrise beeintrichtigt die konjunkturelle Entwicklung in diesem Jahr erheblich,
so eine OECD-Prognose vom 31. Mirz 2009. In Deutschland wird ein Riickgang des Bruttoinlandspro-
dukts um 5,3 Prozent erwartet. Weniger stark betroffen sein sollen die Euro-Zone mit minus 4,1 Prozent

und die USA mit minus 4,1. Weltweit soll die Wirtschaftsleistung (GDP) um 4,3 Prozent zuriickgehen.

Angesichts der wirtschaftlichen Rahmenbedingungen sind Ausmaf§ und Dauer des globalen wirtschaft-
lichen Abschwungs jedoch derzeit nicht absehbar und auch Nanogate wird sich von dieser weltweiten
Entwicklung nicht grundsitzlich abkoppeln kénnen. Dennoch wird Nanogate seinen Wachstumskurs in
den nichsten Jahren tendenziell fortsetzen kénnen. Aus heutiger Sicht diirfte die Nachfrage nach Nanogate®-
Technologie mittel- und langfristig weiter steigen, sofern sich Investitions- und Konsum-Klima nicht noch
weiter verschlechtern. Die breite Aufstellung mit dem Fokus auf vier unterschiedliche Branchen erméglicht
es Nanogate auch, mégliche schwache Entwicklungen bei einzelnen Projekten durch Zuwichse in anderen
Bereichen auszugleichen. Die umfangreiche Produktpalette und die grofle Zahl an vorhandenen Kunden
stimmen zuversichtlich, dass der Umsatz mittel- und langfristig weiter steigen wird. Schon in der
Vergangenheit hat sich das erreichte Geschiftsvolumen als stabilisierender Faktor erwiesen — auf dem

vorhandenen Umsatz konnte Nanogate im Regelfall aufbauen.

Uberdies hat Nanogate im laufenden Geschiftsjahr eine Innovationsoffensive gestartet und will zahlreiche
neue Produkte und Anwendungen vorstellen. Gerade in Zeiten mit den aktuellen wirtschaftlichen
Herausforderungen wird der Konzern sein Investitionsprogramm fortsetzen. Das Ergebnis vor Steuern
wird daher im laufenden Geschiftsjahr weiter signifikant von erheblichen Investitionen sowie von
Entwicklungs- und Vertriebsaufwand geprigt sein. Die laufende Technologie-Entwicklung und internatio-
nale MarkterschlieSung werden jedoch mittel- und langfristig erhebliche Umsatz- und Gewinnpotenziale

fiir die Nanogate AG erschliefSen.



Aktueller Hauptumsatztriger ist das Kerngeschift Multifunctional Surfaces; nennenswerte Umsiitze aus
dem Zukunftsgeschift Advanced Applications werden erst von 2010 an erwartet. Die Zahl der Kunden,
Vertriebspartner und Kooperationen soll im laufenden Geschiftsjahr weiter steigen. Zudem plant
Nanogate, selektiv externe Wachstumschancen zu nutzen und weitere Beteiligungen einzugehen. Vor dem
Hintergrund der aktuellen wirtschaftlichen Rahmenbedingungen und der gestarteten Innovationsoffensive
gibt es aktuell eine geringe Visibilitit der Geschiftsentwicklung in den nichsten Monaten. Nanogate kann,
gerade bei einem leichten konjunkturellen Aufschwung zum Jahresende hin, noch ein Wachstum und ein
positives Ergebnis erreichen. Allerdings ist nicht auszuschlieffen, dass das schwache konjunkturelle Umfeld
den Umsatz derart belastet, dass kein Raum fiir Gewinne bleibt. Eine prizise Prognose fiir das Geschifts-
jahr 2009 hinsichtlich Umsatz, Ergebnis vor Steuern und Cashflow wird Nanogate daher erst im Jahresver-
lauf verdffentlichen. Mit seiner Finanz- und Innovationskraft, dem umfangreichen Produktportfolio und
dem langfristigen Seriengeschift ist der Konzern robust aufgestellt und wird gestirkt aus der Wirtschafts-

krise herausgehen.

Géttelborn, 30. Mirz 2009

s

Ralf Zastrau
Vorsitzender des Vorstands/CEO




Konzern-Gewinn- und Verlustrechnung

Konzern-Gewinn- und Verlustrechnung der Nanogate AG

fiir die Zeit vom 1. Januar bis zum 31. Dezember 2008

. 08 2007
TEUR TEUR

Umsatzerlése 3 12.152 10.404
Verminderung (Vj. Erhohung) des Bestandes an fertigen

und unfertigen Erzeugnissen -644 174
Andere aktivierte Eigenleistungen 4 2.340 755
Sonstige betriebliche Ertrige 5 2.231 1.020
Finanzertrige 6 371 472
Materialaufwand 7 -4.505 -3.498
Personalaufwand 8 -4.545 -3.478
Sonstige betriebliche Aufwendungen 9 -5.595 -3.881

EBITDA 1.805 1.968

Abschreibungen auf immaterielle Vermégenswerte

des Anlagevermdgens und Sachanlagen 10 -534 -340
EBIT 1.271 1.628
Zinsaufwendungen 11 -201 -80
Ergebnis vor Ertragsteuern 1.070 1.548
Steuern vom Einkommen und vom Ertrag 12 -391 -424
Konzernergebnis vor Ergebnis Anderer 679 1.124
Verlustzuweisung an Anteilseigner 13 - 74
Ergebnisanteil Minderheitsgesellschafter 14 305 98
Ergebnisanteil Eigenkapitalgeber 984 1.296
Gewinnvortrag aus dem Vorjahr 2.375 1.079
Einstellung in die Gewinnriicklage -750
Konzernbilanzgewinn 2.609 2.375
Ergebnis je Aktie in EUR 15

Ergebnis je Akdie unverwissert (EUR) 0,52 0,68
Ergebnis je Aktie verwiissert (EUR) 0,52 0,68

gewogener Durchschnitt der Stiickaktien
unverwissert 1.900.000 1.900.000
verwissert 1.900.000 1.900.000




Konzern-Bilanz der Nanogate AG

zum 31. Dezember 2008

Langfristige Vermégenswerte
Immaterielle Vermogenswerte

Sachanlagen
Finanzielle Vermégenswerte
Sonstige Vermdgenswerte

Latente Steueransprﬁche

Kurzfristige Vermgenswerte

Vorrite

Forderungen aus Lieferungen und Leistungen
Sonstige finanzielle Vermdgenswerte

Sonstige Vermdgenswerte

Forderungen aus Ertragssteuern

Zahlungsmittel und Zahlungsmitteldquivalente

A

nlmm 31.12.2007

nm.

TEUR TEUR
16 10.763 5.162
17 5.076 2.114
18 598 355
17 -
19 1.918 901
18.372 8.532
20 2.166 1.631
21 2.868 627
22 58 55
23 382 383
242 147
24 8.477 12.378
14.193 15.221
32.565 23.753

Passiva

Eigenkapital

Gezeichnetes Kapital

Kapitalriicklage
Gewinnriicklage
Konzernbilanzergebnis

Anteile anderer Gesellschafter

Langfristige Schulden

Finanzverbindlichkeiten

Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen
Sonstige finanzielle Verbindlichkeiten
Riickstellungen

Sonstige Verbindlichkeiten

Latente Steuerverbindlichkeiten

Kurzfristige Schulden
Finanzverbindlichkeiten

Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen
Sonstige finanzielle Verbindlichkeiten
Riickstellungen

Sonstige Verbindlichkeiten

31.12.2008

31.12.2007

25

26
27
28
29
30
31

26
27
28
29
30

1.900 1.900
14.594 13.829
1.331 581
2.609 2.375
2.136 1.300
22.570 19.985
1.450 244
76 -
1.960 540
23 =
293 80
2.650 743
6.452 1.607
725 437
1.623 595
349 37
251 414
595 678
3.543 2.161
32.565 23.753

Konzern-Bilanz
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Ergebnis vor Ertragsteuern

Abschreibungen auf Gegenstinde des
Anlagevermdgens

Ab-/Zunahme der Riickstellungen

Gewinn/Verlust aus dem Abgang von Gegenstinden
des Anlagevermogens

Sonstige zahlungsunwirksame Ertrige und Aufwendungen

Zunahme der Vorrite, der Forderungen aus Lieferungen
und Leistungen sowie anderer Aktiva, die nicht der
Investitions- oder Finanzierungstitigkeit zuzuordnen sind

Zu-/Abnahme der Verbindlichkeiten aus Lieferungen und
Leistungen sowie anderer Passiva, die nicht der Investi-
tions- oder Finanzierungstitigkeit zuzuordnen sind

Zwischensumme

Ertragsteuerzahlungen

Cashflow aus laufender Geschiftstitigkeit

Einzahlungen aus Abgingen von Gegenstinden des
Anlagevermégens

Auszahlungen fiir Investitionen in das
Sachanlagevermégen

Auszahlungen fiir Investitionen in das immaterielle
Anlagevermogen

Auszahlungen fiir Investitionen in das Finanzanlagevermégen

Einzahlungen aus dem Verkauf von
konsolidierten Unternehmen

Auszahlungen (Vj. Einzahlungen) aus dem Erwerb von
konsolidierten Unternehmen

Cashflow aus Investitionstitigkeit

Einzahlungen aus Kapitalerh6hung
Einzahlungen in das Eigenkapital
Einzahlungen aus der Aufnahme von Krediten
Auszahlungen aus der Tilgung von Krediten

Cashflow aus Finanzierungstitigkeit

Zahlungswirksame Verinderung des Finanzmittelfonds

Konsolidierungskreisbedingte Verinderung des
Finanzmittelfonds

Finanzmittelfonds am Anfang der Periode

Finanzmittelfonds am Ende der Periode

Eingezahlte Zinsertriige

G hlte Zinsaufv d ol

Gezahlte/erhaltene Dividend

Konzern-Kapitalflussrechnung der Nanogate AG

1.1.-31.12.2008 1.1.-31.12.2007

nm.

TEUR
1.070

534
-252

-28
-1.523

972
694
-112
582

-1.887

-2.859
-269

35 2.137

35 -2.074
-4.951

1.375
-1.306
69

-4.300

399

12.378
24 8.477

11 188

TEUR

1.548

340

89

67

-231

-267

1.551

1.551

104

-895

-1.091
-280

141
-2.021

222
437
-669
-10

-480

12.858

12.378

402
68



Konzern-Eigenkapitalverdnderungsrechnung

Konzern-Eigenkapitalverdanderungsrechnung der Nanogate AG

fiir die Zeit vom 1. Januar 2006 bis zum 31. Dezember 2008

Konzernbi- AVRESIER: (s
Gezeichnetes  Kapital- Gewinn- ) ~ . Konzern-
. . . lanzgewinn/ EENGWEHEE Fremdanteil 8 :
Kapital riicklage riicklage eigenkapital
-verlust mutter
TEUR TEUR TEUR TEUR TEUR TEUR TEUR

Stand zum 1.1.2006 25 1.467 581 -92 1.981 1.139 3.120
Bareinlage (eingetragen am 6.1.2006) 25 25 25
Kapitalerhéhung aus
Gesellschaftsmitteln
(eingetragen am 22.6.2006) 1.450 1.450 1.450
Entnahmen aus der
Kapitalriicklage -1.450 -1.450 -1.450
Zuzahlungen in das Eigenkapital 2.350 2.350 2.350
Kapitalerh6hung durch
Ausgabe neuer Aktien
(eingetragen am 17.10.06) 400 400 400
Aufgeld (Agio) 12.400 12.400 12.400
Eigenkapitalbeschaffungskosten -1.004 -1.004 -1.004
Gewihrung von Aktienoptionen 22 22 22
Erg.anteil Eigenkapitalgeber fiir
die Zeit vom 1.1.-31.12.2006 1.171 1.171 37 1.208
Stand am 31.12.2006 1.900 13.785 581 1.079 17.345 1.176 18.521
Zuzahlung in das Eigenkapital 222 222
Gewihrung von Aktienoptionen 44 44 44
Erg.anteil Eigenkapitalgeber fur
die Zeit vom 1.1.-31.12.2007 1.296 1.296 -98 1.198
Stand am 31.12.2007 1.900 13.829 581 2.375 18.685 1.300 19.985
Einstellung in Kapitalriicklage
aufgrund Ubernahme
Minderheitsgesellschafter 743 743 743
Anteilserwerb von
Minderheitsgesellschafter -1.274 -1.274
Minderheitsanteile aus Unter-
nehmenszusammenschliissen 2.414 2.414
Gewihrung von Aktienoptionen 22 22 22
Einstellung in die Gewinnriicklage
(Beschluss der HV vom 24. Juni 2008) 750 -750
Erg.anteil Eigenkapitalgeber fiir
die Zeit vom 1.1.-31.12.2008 984 984 -304 680
Stand am 31.12.2008 1.900 14.594 1.331 2.609 20.434 2.136 22.570
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Konzern-Anlagevermégen

Entwicklung des Konzern-Anlagevermdgens der Nanogate AG

(Anlage zum Anhang)

Konzernanlagespiegel 2008

Verin-
Stand Igemnlf?’ Z i Umbuch- o Stand
112008 | 070" SIS ungen Ll 31.12.2008
ierungs-
kreis
TEUR TEUR TEUR TEUR TEUR TEUR
I. Immaterielle Vermogensgegenstinde
1. Software 75 62 40 - - 177
2. Lizenzen, Marken und Patentrechte 987 65 99 -846 - 305
3. Entwicklungskosten 755 229 2.498 - = 3.482
4. Geschifts- oder Firmenwert 5.077 3.219 293 846 806 8.629
5. geleistete Anzahlungen - - 76 - - 76
6.894 3.575 3.006 - 806 12.669
II. Sachanlagen
1. Auflenanlagen, Fabrik- und
Geschiftsbauten B - - - - 3
2. Bauten auf fremden Grundstiicken 159 379 474 - - 1.012
3. technische Anlagen und Maschinen 543 78 645 - 14 1.252
4. andere Anlagen, Betriebs- und
Geschiftsausstattung 1.647 328 644 - 54 2.565
5. Leasinggegenstinde 448 - 1.044 - - 1.492
6. geleistete Anzahlungen 6 - 135 - - 141
2.806 785 2.942 = 68 6.465
III. Finanzanlagen
1. Beteiligungen 62 267 269 - - 598
2. Ausleihungen an Unternchmen, mit
denen ein Beteiligungsverhiltnis besteht 293 -293 = = = =
355 -26 269 - - 598
10.055 4.334 6.217 - 874 19.732

Konzernanlagespiegel 2007

Verin-
Stand Ig erunlg 7o Umbuch- o Stand
112007 | (070 ° FUEEEE T yngen Ll 31.12.2007
ierungs-
kreis
TEUR TEUR TEUR TEUR TEUR TEUR
I. Immaterielle Vermogensgegenstinde
1. Software 50 11 14 = - 75
2. Lizenzen, Marken und Patentrechte 101 660 18 208 - 987
3. Entwicklungskosen - - 755 - - 755
4. Geschifts- oder Firmenwert 4.887 208 190 -208 - 5.077
5.038 879 977 - - 6.894
II. Sachanlagen
1. Auflenanlagen - 3 - - - 3
2. Bauten auf fremden Grundstiicken - 77 82 = - 159
3. technische Anlagen und Maschinen 355 14 174 2 2 543
4. andere Anlagen, Betriebs- und
Geschiftsausstattung 1.027 35 622 - 37 1.647
5. Leasinggegenstinde - - 448 - - 448
6. geleistete Anzahlungen 7 65 2 -2 66 6
1.389 194 1.328 - 105 2.806
III. Finanzanlagen
1. Beteiligungen 1.032 55 - - 1.025 62
2. Ausleihungen - - 293 - - 293
1.032 55 293 - 1.025 355
7.459 1.128 2.598 - 1.130 10.055




Konzern-Anlagevermégen

Verinderung

Abschreibungen

Stand . . . Stand
1.1.2008 Konsohd{e— des geschafts— Abginge 31.12.2008 31.12.2008 31.12.2007
rungskreis jahres
TEUR TEUR TEUR TEUR TEUR TEUR TEUR
40 29 46 - 115 62 35
86 9 15 - 110 195 901
- 5 - - - 3.482 755
1.606 75 - - 1.681 6.948 3.471
B} ; B} B} B} 76 B}
1.732 113 61 - 1.906 10.763 5.162
- - - - - 3 3
4 8 23 - 35 977 155
184 48 87 8 311 941 359
489 150 339 53 925 1.640 1.158
15 36 67 = 118 1.374 433
- - = - - 141 6
692 242 516 61 1.389 5.076 2.114
= = = = = 598 62
- - - - - - 293
- - - - - 598 355
2.424 355 577 61 3.295 16.437 7.631

Verinderung

Abschreibungen

Buchwert

Stand L . . Stand
1.1.2007 Konsolld{e- des Qeschafts- Abgiinge 31.12.2007 31.12.2007 31.12.2006
rungskreis jahres
TEUR TEUR TEUR TEUR TEUR TEUR TEUR
16 - 24 = 40 35 34
72 - 14 - 86 901 29
- - - - - 755 -
1.606 - - - 1.606 3.471 3.281
1.694 - 38 - 1.732 5.162 3.344
- _ _ - _ 3 -
- - 4 - 4 155 -
132 - 52 - 184 359 223
295 - 231 37 489 1.158 732
- - 15 - 15 433 -
: - ; : ; 6 7
427 - 302 37 692 2.114 962
- - - - - 62 1.032
- - - - - 293 -
_ - - o = 355 1.032
2.121 - 340 37 2.424 7.631 5.338
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Anhang zum Konzernabschluss fiir das Geschéftsjahr 2008

Unternehmensinformationen

Das Mutterunternehmen, die Nanogate AG, ist eine borsennotierte Kapital-
gesellschaft in der Rechtsform einer Aktiengesellschaft mit Sitz in Quier-
schied-Géttelborn, Deutschland. Die Aktien der Nanogate AG werden seit
dem 18. Oktober 2006 in den Freiverkehr (Open Market) sowie in den
Teilbereich des Freiverkehrs (Entry Standard) an der Frankfurter Wertpa-
pierhandelsbérse einbezogen.

Der satzungsmifig festgelegte Gegenstand der Nanogate AG sind insbe-
sondere die Entwicklung, die Herstellung und der Vertrieb chemischer
Erzeugnisse, die Veredelung, der Verkauf und/oder Lohnbearbeitung von
vorgefertigten und/oder Halbfertigprodukten, die Beratung und Material-
engeneering auf obigen Gebieten, die Verwaltung und Lizenzierung von
Schutzrechten und/oder Know-how.

Der Konzernabschluss fiir das Geschiftsjahr zum 31. Dezember 2008 nach
IFRS dient ausschlieSlich der Information der Offentlichkeit. Er wurde am
30. Mirz 2009 durch Beschluss des Vorstands zur Veréffentlichung frei-
gegeben.

1. Gesetzliche Grundlagen der Darstellung

Mit Notierung am Entry Standard der Deutschen Wertpapierbérse in
Frankfurt ist die Nanogate AG verpflichtet einen testierten Konzernab-
schluss samt Konzernlagebericht, entweder nach den geltenden nationalen
Rechnungslegungsvorschriften oder nach den International Financial
Reporting Standards, spitestens innerhalb von sechs Monaten nach Beendi-
gung des Berichtszeitraums zu veréffentlichen. Der Vorstand der Nanogate
AG hat sich dazu entschlossen den Konzernabschluss ausschliefSlich nach
den International Financial Reporting Standards zu erstellen.

Es wurden alle zum 31. Dezember 2008 giiltigen und verpflichtend anzu-
wendenden Standards angewendet. Der Konzernabschluss steht damit im

Einklang mit den IFRS, die in der Europdischen Union anzuwenden sind.

Folgende Interpretationen und Anderungen zu veroffentlichten Standards
sind erstmals im Berichtsjahr 2008 verpflichtend anzuwenden:

IFRS 7 (Anderung): Financial Instruments: Disclosures

IFRIC 11: IFRS 2 — Group and Treasury Share Transactions
IFRIC 12: Service Concession Arrangements
IFRIC 14: IAS 19 — The Limit on a Defined Benefit Asset,

Minium Funding Requirement and their Interaction

Die folgenden vom IASB bereits verdffentlichten, aber erst nach dem 31.
Dezember 2008 verpflichtend anzuwendenden, Standards und Interpretati-
onen wurden vom Unternehmen nicht vorzeitig freiwillig angewendet:

IFRS 8: Operating Segments
(verpflichtend anzuwenden fiir Geschiftsjahre ab dem
1. Januar 2009)

IAS 23: Borrowing Costs (verpflichtend anzuwenden ab dem
1. Januar 2009)

IFRS 2 (Anderung): (shared-based Payment)
(verpflichtend anzuwenden fiir Geschiftsjahre ab dem
1. Januar 2009)

IFRS 3 (Anderung): Business Combinations
(verpflichtend anzuwenden fiir Geschiftsjahre ab dem
1. Juli 2009)

IAS 27: Consolidated and Separate Financial Statements
(verpflichtend anzuwenden fiir Geschiftsjahre ab dem
1. Juli 2009)

IAS 32 (Anderung): Financial Instruments: Presentation
(verpflichtend anzuwenden fiir Geschiftsjahre ab dem
1. Januar 2009)

IAS 1 (Anderung): Presentation of Financial Statements
(verpflichtend anzuwenden fiir Geschiftsjahre ab dem
1. Januar 2009)

IFRIC 13: Customer Loyalty Programmes

(verpflichtend anzuwenden fiir Geschiftsjahre

beginnend ab dem 1. Juli 2008)

IFRIC 15: Agreements for the Construction of Real Estate
(verpflichtend anzuwenden fiir Geschiftsjahre ab dem
1. Januar 2009)

IFRIC 16: Hedges of a Net Investment in a Foreign Operation

(verpflichtend anzuwenden fiir Geschiftsjahre

beginnend ab dem 1. Oktober 2008)

IFRIC 17: Distributions of Non-cash Assets to Owners

(verpflichtend anzuwenden fiir Geschiftsjahre ab dem

1. Januar 2009)

IFRIC 18: Transfers of Assets from Customers

(verpflichtend anzuwenden fiir Geschiftsjahre ab dem

1. Juli 2009)

Die Nanogate AG macht von der freiwilligen vorzeitigen Anwendung kei-
nen Gebrauch. Der Vorstand erwartet von der Anwendung dieser Standards
in zukiinftigen Berichtsperioden, mit folgender Ausnahme, keine Auswir-
kungen auf den Konzernabschluss:

IFRS 8: Der Standard schreibt die Identifizierung der Segmente nach dem
»Management-Ansatz* vor, im Rahmen dessen die Segmente anhand der
Informationen darzustellen sind, die intern vom Management verwendet
werden. Die Bewertung der Managementinformationen ist auf Basis der
Informationen der Entscheidungstriger durchzufiihren. Eine gemifd IAS 14
festgelegte Bestimmung eines ,primiren und ,,sekundiren” Berichtsformats
entfillt.

IAS 23: Der iiberarbeitete Standard verlangt die Aktivierung von Fremd-
kapitalkosten, die direkt dem Erwerb, dem Bau oder der Herstellung eines
qualifizierten Vermdgenswertes zugerechnet werden kdnnen. Bisher erfasst
die Nanogate AG Fremdkapitalkosten erfolgswirksam in der Periode, in der
sie angefallen sind.

IFRS 3: Der iiberarbeitete Standard schreibt die Bilanzierung von Unter-
nehmenszusammenschliissen und in diesem Zusammenhang den Ansatz
und die Bewertung der cinzelnen Vermégenswerte und Schulden, insbe-
sondere des Geschifts- oder Firmenwerts vor. Die Auswirkungen auf die
Darstellung der Vermégens-, Finanz- und Ertragslage ist abhingig von der
Gréf8e zukiinftiger Unternchmenszusammenschliisse und Anteilsverkiufe.

2. Bilanzierungs- und Bewertungsgrundsitze
Allgemeine Grundlagen

Bei der Aufstellung des Konzernabschlusses zum 31. Dezember 2008
wurden grundsitzlich dieselben Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden
angewendet wie bei der Ermittlung der Vergleichszahlen fiir das Vorjahr im
Konzernabschluss zum 31. Dezember 2007. Die Einzelabschliisse der
Nanogate AG sowie der inlindischen Tochtergesellschaften werden nach
cinheitlichen Bilanzierungs- und Bewertungsgrundsitzen aufgestellt.



Nach IAS 1 wird bei der Darstellung der Bilanz zwischen lang- und
kurzfristigem Vermédgen sowie lang- und kurzfristigem Fremdkapital
unterschieden. Als kurzfristig werden Vermégenswerte, Verbindlichkeiten
und Riickstellungen angesehen, wenn sie innerhalb eines Jahres realisierbar
bzw. fillig sind. Die Gewinn- und Verlustrechnung ist nach dem Gesamt-
kostenverfahren erstellt worden. Soweit zur Verbesserung der Klarheit der
Darstellung die Posten der Bilanz und der Gewinn- und Verlustrechnung
zusammengefasst sind, wurden sie im Anhang gesondert ausgewiesen.

Der Konzernabschluss ist in Euro dargestellt.

Der Konzernabschluss wurde, mit Ausnahme der Neubewertung von be-
stimmten langfristigen Vermdgenswerten — im Rahmen der sog. Kaufpreis-
allokation aufgrund des Erwerbs von Unternchmensanteilen —, auf Grund-
lage der historischen Anschaffungs- und Herstellungskosten aufgestellt. Die
wesentlichen Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden werden nachfolgend
erldutert.

Konsolidierungsgrundsitze

In den Konzernabschluss sind neben dem Mutterunternehmen alle Tochter-
gesellschaften, bei denen die Gesellschaft direkt oder indirekt die Mehrheit
der Stimmrechte ausiibt, einbezogen, soweit deren Einfluss auf die Verms-
gens-, Finanz- und Ertragslage des Konzerns nicht von untergeordneter
Bedeutung ist.

Abschlussstichtag fiir die Nanogate AG und die in den Konzernabschluss
einbezogenen Tochterunternehmen ist der 31. Dezember 2008. Das Ge-
schiftsjahr der HOLMENKOL AG beginnt mit dem 1. April 2008 und
endet mit dem 31. Mirz 2009. Zum Zwecke der Konsolidierung wurden
jeweils auf den 31. Dezember 2007 und den 31. Dezember 2008 Zwischen-
abschliisse erstellt.

Sofern erforderlich, werden die Jahresabschliisse der Tochterunternehmen
an die im Konzern zur Anwendung kommenden Bilanzierungs- und
Bewertungsmethoden angepasst.

Die Kapitalkonsolidierung erfolgt nach der Erwerbsmethode. Hierbei
werden die Anschaffungskosten der erworbenen Anteile mit dem auf das
Mutterunternehmen entfallenden neu bewerteten anteiligen Eigenkapital
verrechnet. Die Vermégenswerte, Schulden und Eventualschulden des
erworbenen Unternehmensanteils sind dabei mit ihren jeweiligen beizule-
genden Zeitwerten anzusetzen. Ein verbleibender aktiver Unterschiedsbe-
trag ist als Vermdgenswert zu erfassen, im Zugangszeitpunke zu seinen
Anschaffungskosten anzusetzen und einem jihrlichen Werthaltigkeitstest zu
unterziehen; ein verbleibender negativer Unterschiedsbetrag wird, nachdem
die Wertansitze nochmals iiberpriift worden sind, sofort erfolgswirksam im
Konzernabschluss erfasst.

Forderungen, Verbindlichkeiten und Riickstellungen sowie Ertrige und
Aufwendungen zwischen den einbezogenen Unternehmen werden im
Rahmen der Schuldenkonsolidierung bzw. der Aufwands- und Ertragskon-
solidierung eliminiert.

Zwischengewinne aus Transaktionen zwischen den einbezogenen Unter-
nehmen HOLMENKOL Austria Ges. mbH und HOLMENKOL AG in
Hoéhe von TEUR 38 wurden zum 31. Dezember 2008 eliminiert. Weitere
Zwischengewinne zwischen den einbezogenen Unternehmen lagen nicht vor.

Auf Konzernfremde entfallende Anteile am Eigenkapital und am Ergebnis
der Tochterunternehmen werden unter dem Posten Anteile anderer Gesell-

schafter ausgewiesen. Die Minderheitsanteile bestehen aus dem Betrag
solcher Anteile zum Tag des urspriinglichen Unternehmenszusammen-
schlusses und dem Minderheitenanteil an den Anderungen des Eigenkapi-
tals ab dem Zeitpunkt des Zusammenschlusses.

Bei Durchfithrung unmittelbarer Titigkeiten im Rahmen einer Joint-Ven-
ture-Vereinbarung, sind die Konzernanteile an den unter gemeinschaftlicher
Beherrschung stehenden Vermégenswerten und Schulden, die gemeinsam
mit den anderen Kapitalgebern eingegangen wurden, im Abschluss des
entsprechenden Unternehmens anzusetzen und entsprechend ihrer Art zu
klassifizieren. Die Schulden und Aufwendungen in Bezug auf den Anteil an
den unter gemeinschaftlicher Beherrschung stehenden Vermégenswerten
sind nach dem Grundsatz der Periodenabgrenzung zu bilanzieren. Ertrige
aus dem Verkauf oder der Nutzung des Konzernanteils an der vom Joint
Venture erbrachten Leistung und der Anteil an den Aufwendungen des Joint
Ventures sind dann zu erfassen, wenn es wahrscheinlich ist, dass der
wirtschaftliche Nutzen in Zusammenhang mit diesen Geschiftsvorfillen
dem Konzern zuflieSen bzw. vom Konzern abflieflen wird und dieser Betrag
verlisslich ermittelt werden kann.

Joint-Venture-Vereinbarungen, die die Griindung eines einzelnen Unter-
nehmens vorsehen, bei dem jeder Partner einen Anteil besitzt, werden als
sunter gemeinschaftlicher Fiihrung® bezeichnet. Der Konzern berichtet iiber
seinen Anteil an Unternehmen unter gemeinschaftlicher Fithrung unter
Verwendung der Quotenkonsolidierung. Der Konzernanteil an Vermégens-
werten, Schulden, Ertrigen und Aufwendungen von Unternchmen unter
gemeinschaftlicher Fithrung ist den entsprechenden Posten im Konzernab-
schluss zugeordnet.

Jeglicher Geschifts- oder Firmenwert, der aus dem Erwerb eines Konzern-
anteils an einem unter gemeinsamer Fithrung stehenden Unternehmen
entsteht, ist in Ubereinstimmung mit den Bilanzierungs- und Bewertungs-
methoden des Konzerns fiir den Geschifts- oder Firmenwert, der sich aus
dem Erwerb eines Tochterunternehmens ergibt, zu bilanzieren.

Geht der Konzern Geschiftsbeziechungen mit einem Unternehmen unter
gemeinschaftlicher Fithrung ein, sind Gewinne und Verluste in dem
Umfang des Konzernanteils an dem Joint Venture zu eliminieren.

Zum 31. Dezember 2008 lag keine Joint-Venture-Vereinbarung vor. Das
urspriinglich unter einer gemeinschaftlichen Fithrung gestandene Unter-
nehmen wurde aufgrund der Anteilsaufstockung in 2008 zum Tochterun-
ternechmen und dementsprechend im Rahmen der Vollkonsolidierung ab
dem Erwerbszeitpunkt der zusitzlichen Tranche in den Konzernabschluss
cinbezogen.

Konzernkreis und Konsolidierungskreis
Konzernkreis

Zum 31. Dezember 2008 gehéren, neben der Nanogate AG als Mutterun-
ternechmen, dem Konzernkreis folgende Gesellschaften an:

Anteilam = Eigen- = Jahres- | Konsoli-
Kapital | kapital = ergebnis = dierung
in % TEUR | TEUR

Nanogate Advanced Materials

GmbH, Quierschied-Géttelborn 100,00 5.345 -112 voll
HOLMENKOL AG, Ditzingenl) 50,01 5.158 -1.324 voll
HOLMENKOL Austria Ges.m.b.H.,

Lauterach, Osterreich® 50,01 59, -89 voll




Anteilam = Eigen- = Jahres- | Konsoli-
Kapital | kapital = ergebnis | dierung
in % TEUR | TEUR

FNP GmbH, Quierschied—Gé[telbomz) 100,00 25 - A
HOLMENKOL Japan Co. Ltd.,
Osaka, ]apan3) 4) 42,51 793 A A

Ferner bestcht iiber die HOLMENKOL AG eine indirekte Beteiligung an
der HOLMENKOL NORGE A/S, Hokksund, Norwegen mit 3,0 %.

Konsolidierungskreis

In den Konzernabschluss der Nanogate AG, Saarbriicken, zum 31. Dezember
2008 sind neben dem Mutterunternchmen die Nanogate Advanced Materials
GmbH, Quierschied-Géttelborn, die HOLMENKOL AG, Ditzingen, und
die HOLMENKOL Austria Ges.m.b.H., Lauterach/Osterreich, im Rahmen
der Vollkonsolidierung einbezogen. Der Nanogate AG, Quierschied-Géttel-
born, steht mit 100 % die Mehrheit der Stimmrechte an der Nanogate Advan-
ced Materials GmbH zu. An der HOLMENKOL AG und indirekt an der HOL-
MENKOL Austria Ges.m.b.H. ist die Nanogate AG zu 50,01 % beteiligt.

Die FNP GmbH, Quierschied-Géttelborn, wurde im November 2008
gegriindet. Die Griindung der HOLMENKOL Japan Co. Ltd., Osaka/
Japan, erfolgte ebenfalls im Laufe des Geschiftsjahres 2008. Vor dem Hin-
tergrund, dass HOLMENKOL Japan Co. Ltd. erst in der zweiten Hilfte des
Geschiiftsjahres 2008 und die FNP GmbH erst Anfang 2009 ihren Ge-
schiftsbetrieb aufgenommen haben und unter Beachtung des Grundsatzes
der ,materiality” unterbleibt die Einbeziehung beider Gesellschaften in den
Konzernabschluss.

Das Unternehmen Nanogate Advanced Materials GmbH, Quierschied-
Géttelborn, wurde zum Bilanzstichtag des Konzernabschlusses, 31. Dezem-
ber 2006, erstmalig konsolidiert. Der Zeitpunkt fiir die Kapitalaufrechnung
der erstmaligen Einbeziehung der Tochtergesellschaft war der 1. Januar
2006. Bei der Kapitalaufrechnung entstand ein aktiver Unterschiedsbetrag.
Da vor der Kapitalkonsolidierung eine generelle Neubewertung des Ver-
mogens und der Schulden der Tochtergesellschaft erfolgte, entfillt der
Unterschiedsbetrag vollstindig auf den Geschifts- oder Firmenwert. Im
Laufe des Geschiftsjahres 2008 wurde die Beteiligung an der Nanogate
Advanced Materials GmbH von 55,5 % auf 100,0 % aufgestockt.

Die HOLMENKOL Sport-Technologies GmbH & Co. KG (Vorgingerge-
sellschaft der HOLMENKOL AG) wurde zum 31. Dezember 2007 erst-
malig im Rahmen der Quotenkonsolidierung einbezogen. Der Zeitpunkt
fiir die anteilige Kapitalaufrechnung der erstmaligen Einbeziehung des
unter gemeinschaftlicher Fiihrung stechenden Unternechmens war der 1.
Januar 2007. Zum 1. Januar 2008 wurde die Beteilung an der HOLMEN-
KOL Sport-Technologies GmbH & Co. KG von 30,0 % auf 100,0 %
aufgestockt. Da somit das Unternehmen zur Tochtergesellschaft wurde,
erfolgte ein Ubergang von der Quoten- zur Vollkonsolidierung. Der Zeit-
punkt fiir die anteilige Kapitalaufrechnung der erstmaligen Einbeziehung
der Tochtergesellschaft war der 1. Januar 2008. Bei der Kapitalaufrechnung
der neu erworbenen Anteile entstand ein negativer Unterschiedsbetrag von
TEUR 1.403, der nach nochmaliger Uberpriifung sofort erfolgswirksam

vereinnahmt wurde.

Nach Umwandlung der Komplementir-GmbH in eine Aktiengesellschaft
und Einbringung des vollstindigen Vermégens und der Schulden der
HOLMENKOL Sport-Technologies GmbH & Co. KG in die HOLMEN-
KOL AG verminderten sich mit Wirkung zum 1. April 2008 die von der
Nanogate AG gehaltenen Kapitalanteile an der HOLMENKOL AG auf-
grund einzelner Finanztransaktionen auf 50,0 %.

Mit Wirkung zum 1. September 2008 iibt die Nanogate AG iiber cine ver-
traglich vereinbarte Controll-Call-Option und entsprechendem Anteilskauf
beherrschenden Einfluss iiber die HOLMENKOL AG aus. Somit wurde das
Tochterunternehmen ab dem 1. September 2008 wiederum im Rahmen der
Vollkonsolidierung in den Konzernabschluss einbezogen. Aus der Kapital-
aufrechung der neu erworbenen Anteile zum 1. September 2008 entstand
ein aktiver Unterschiedsbetrag von TEUR 10, der vollstindig auf den
Geschifts- oder Firmenwert entfillt.

Das Unternehmen HOLMENKOL Austria Ges.m.b.H., Lauterach/Oster-
reich, wurde erstmalig in den Konzernabschluss zum 31. Dezember 2008 als
100-prozentige Tochtergesellschaft der HOLMENKOL AG im Rahmen der
Vollkonsolidierung einbezogen. Der Zeitpunke fiir die Kapitalaufrechnung
der erstmaligen Einbeziechung war der 1. Januar 2008. Bei der Kapitalauf-
rechnung entstand ein aktiver Unterschiedsbetrag von TEUR 17, der voll-
stindig auf den Geschiifts- oder Firmenwert entfillt.

Wihrungsumrechnung

In den Einzelabschliissen der Nanogate AG und der Tochterunternehmen
werden Fremdwihrungsforderungen und -verbindlichkeiten mit dem
Umrechnungskurs zum Zeitpunkt des Geschiftsvorfalls umgerechnet und
Umrechnungsdifferenzen zum Stichtagskurs am Bilanzstichtag erfolgswirk-
sam erfasst.

Die Abschliisse aller in den Konzernabschluss einbezogenen Unternehmen
werden in Euro aufgestellt.

Immaterielle Vermégenswerte

Die immateriellen Vermogenswerte umfassen im Wesentlichen Software,
Lizenzen, Markenrechte, aktivierte Entwicklungskosten sowie Geschifts-
oder Firmenwerte.

Einzeln erworbene immaterielle Vermdgenswerte werden beim erstmaligen
Ansatz zu Anschaffungs- oder Herstellungskosten bewertet (IAS 38). Die
Anschaffungskosten eines immateriellen Vermégenswertes, der bei einem
Unternehmenszusammenschluss erworben wurde, entsprechen seinem
beizulegenden Zeitwert zum Erwerbszeitpunke. Nach erstmaligem Ansatz
werden die immateriellen Vermégenswerte mit ihren Anschaffungs- oder
Herstellungskosten, abziiglich der kumulierten Abschreibung und aller
kumulierten Wertminderungsaufwendungen, oder mit ihren Anschaffungs-
kosten angesetzt. Die Herstellungskosten umfassen dabei alle direkt dem
Herstellungsprozess zurechenbaren Kosten sowie angemessene Teile der
fertigungsbezogenen Gemeinkosten. Finanzierungskosten werden nicht
aktiviert. Grundsitzliche Voraussetzung fiir eine Aktivierung ist, wenn aller
Wahrscheinlichkeit nach dem Unternehmen ein zukiinftiger Nutzen zu-
fliet und die Kosten verlisslich ermittelt werden kénnen. Die Abschreibung
immaterieller Vermogenswerte erfolgt iiber die vertragliche oder geschitzte
Nutzungsdauer. Die Entwicklungskosten werden zu Herstellungskosten
aktiviert, soweit eine eindeutige Aufwandszuordnung méglich und sowohl
die technische Realisierbarkeit als auch die Vermarktungs- bzw. interne
Nutzungsfihigkeit sichergestellt sind. Die Entwicklungstitigkeit muss
ferner mit hinreichender Wahrscheinlichkeit zu entsprechenden zukiinftigen



Finanzmittelzufliissen bzw. Kosteneinsparungen fithren. Aktivierungsfihig
sind ausschliefSlich solche Kostenbestandteile, die direkt oder indirekt dem
Entwicklungsprozess zurechenbar sind. Bis zum 31. Dezember 2008 wur-
den aktivierungsfihige Entwicklungskosten in Héhe von TEUR 3.482
angesetzt. Von den aktivierten Entwicklungskosten wurden erhaltene Auf-
wandszuschiisse in Héhe von TEUR 26 gekiirzt. Zugleich gibt es einen
Anteil an Projekten, die in 2008 die Ansatzkriterien fiir Entwicklungskosten
nicht erfiillt haben. Forschungskosten und nicht aktivierungsfihige Ent-
wicklungskosten werden als Aufwand in der Periode erfasst, in der sie ange-
fallen sind. Hierbei werden diejenigen Entwicklungskosten als Aufwand
erfasst, bei denen keine Gewissheit iiber die technologische Realisierung
vorliegt und keine Abschitzung eines zukiinftigen wirtschaftlichen Nutzens
aus dem entstehenden immateriellen Vermégenswert vorgenommen werden
kann.

Der Geschifts- oder Firmenwert, der bei dem Erwerb eines Tochterunter-
nehmens entsteht, entspricht dem Uberschuss der Anschaffungskosten des
Erwerbs tiber den Konzernanteil an dem beizulegenden Nettozeitwert der
identifizierbaren Vermégenswerte, Schulden und Eventualschulden des
Tochterunternehmens zum Erwerbszeitpunkt. Geschifts- oder Firmenwerte
aus Unternechmenserwerben werden im Zugangszeitpunkt mit ihren
Anschaffungskosten bilanziert und gemifl IFRS 3 in Verbindung mit IAS
36 und IAS 38 nicht planmiflig abgeschrieben. Die Werthaltigkeit der
Geschifts- oder Firmenwerte wird stattdessen einem jihrlichen Impairment-
Test unterzogen. Hierbei werden die entsprechend der Mittelfristplanung
erwarteten, diskontierten Zahlungsstrome den Buchwerten der Geschifts-
oder Firmenwerte gegeniibergestellt. Wenn der Konzernanteil am Zeitwert
der identifizierten Vermogenswerte, Schulden und Eventualschulden des
erworbenen Unternchmens die Anschaffungskosten des Unternchmenszu-
sammenschlusses nach erneuter Beurteilung iibersteigt, wird der Uberschuss
sofort ergebniswirksam erfasst.

Aus der Neubewertung der Vermégenswerte und Schulden im Rahmen der
Konsolidierung der HOLMENKOL Sport-Technologies GmbH & Co. KG
zum 1. Januar 2008 resultierte aus dem ermittelten Mehrwert eine latente

Steuer in Héhe von TEUR 502, die in dieser Hohe zusitzlich als Geschifts-

oder Firmenwert angesetzt wurde.
Sachanlagen

Sachanlagen werden gemif§ IAS 16 mit ihren Anschaffungs- oder Her-
stellungskosten aktiviert und planmifiig linear iiber die voraussichtliche
wirtschaftliche Nutzungsdauer abgeschrieben. Den planmifiigen Ab-
schreibungen der Sachanlagen liegen Nutzungsdauern von 3 bis 40 Jahre
zugrunde; sie entsprechen den erwarteten Nutzungsdauern im Konzern.

Jihrlich erfolgen eine Uberpriifung der Nutzungsdauern, der Abschrei-
bungsmethode und der Buchwerte der Sachanlagen um zu gewihrleisten,
dass die Abschreibungsmethode und -zeitraum mit dem erwarteten wirt-
schaftlichen Nutzen der Vermégenswerte im Einklang stehen.

Fremdkapitalzinsen, die wihrend der Anschaffungs- oder Herstellungsphase
anficlen, wurden nicht aktiviert.

Zuwendungen der 6ffentlichen Hand

Zuwendungen der &ffentlichen Hand sind Beihilfen, die an das Unterneh-
men gewihrt werden und die zum Ausgleich fiir die vergangene oder kiinf-
tige Erfiillung bestimmter Bedingungen im Zusammenhang mit der be-
trieblichen Titigkeit des Unternechmens dienen. Sie sind bilanziell zu er-
fassen, wenn hinreichende Sicherheit tiber die Erfiillung der Bedingungen

und die Gewihrung der Zuwendung besteht. IAS 20 unterscheidet zwischen
Zuwendungen, die sich direkt auf die Anschaffung oder Herstellung be-
stimmter Vermogenswerte (Investitionszuschiisse) beziehen, und Einkom-
menszuschiissen, die nicht in Verbindung mit einem konkreten Vermogens-
wert stehen.

Die erhaltenen Einkommenszuschiisse wurden, soweit sie im Zusammen-
hang mit bereits entstandenen Aufwendungen oder Verlusten stehen, sofort
ergebniswirksam erfasst. Die auf aktivierte Entwicklungskosten entfallen-
den Aufwandszuschiisse wurden von diesen in Abzug gebracht.

Zuwendungen der &ffentlichen Hand, deren Bedingung der Kauf, der Bau
oder die sonstige Anschaffung langfristiger Vermégenswerte ist, werden als
passiver Abgrenzungsposten in der Bilanz erfasst und auf einer systemati-
schen und verniinftigen Grundlage erfolgswirksam iiber die Laufzeit des
entsprechenden Vermégenswertes erfasst.

Finanzinstrumente

Ein Finanzinstrument ist ein Vertrag, der gleichzeitig bei dem einen Unter-
nehmen zu einem finanziellen Vermdgenswert und bei dem anderen Unter-
nehmen zu einer finanziellen Verbindlichkeit fithrt. Hierzu gehéren origi-
nire Finanzinstrumente wie zum Beispiel Zahlungsmittel und Zahlungs-
mitteldquivalente, Forderungen sowie Verbindlichkeiten aus Lieferungen
und Leistungen und sonstige Forderungen sowie Verbindlichkeiten. Hierzu
zihlen aber auch derivative Finanzinstrumente, die zur Absicherung von
Risiken im Rahmen von Sicherungsgeschiften eingesetzt werden. Im
Geschiftsjahr 2008 wurden keine derivativen Finanzinstrumente gehalten.

Finanzielle Vermégenswerte werden in folgende Kategorien unterteilt:
erfolgswirksam zum beizulegenden Zeitwert bewertete finanzielle Ver-
mogenswerte, Kredite und Forderungen, bis zur Endfilligkeit zu haltende
finanzielle Vermogenswerte und zur Veriuflerung verfiigbare finanzielle
Vermégenswerte. Die vom Erwerbszweck abhingige Klassifizierung erfolgt
beim erstmaligen Ansatz und wird zu jedem Bilanzstichtag iiberpriift.

Neben der Bilanzierung von Zahlungsmitteln und Zahlungsmitteliquiva-
lenten waren im dargestellten Berichtszeitraum lediglich die Kategorie
Kredite und Forderungen von Relevanz. Der Ansatz von finanziellen Ver-
mogenswerten und Schulden erfolgt grundsitzlich zu dem Zeitpunk, zu
dem die Nanogate AG Vertragspartei hinsichtlich der vertraglichen Rege-
lungen des Finanzinstruments wird. Finanzielle Vermégenswerte werden
ausgebucht, wenn die Rechte auf Zahlungen erloschen sind oder iibertragen
wurden und die Nanogate AG im Wesentlichen alle Risiken und Chancen
die mit dem Eigentum verbunden sind, iibertragen hat. Finanzielle Ver-
bindlichkeiten werden dann ausgebucht, wenn diese getilgt sind, d. h. wenn
die vertraglichen Verpflichtungen aufgehoben oder ausgelaufen sind.

Kredite und Forderungen sowie finanzielle Verbindlichkeiten werden
grundsitzlich zu fortgefithreen Anschaffungskosten unter Anwendung der
Effektivzinsmethode bilanziert. Als fortgefiihrte Anschaffungskosten eines
finanziellen Vermégenswertes oder einer finanziellen Schuld wird der Betrag
bezeichnet, mit dem ein finanzieller Vermogenswert oder eine Schuld bei
der erstmaligen Erfassung bewertet wurde, abziiglich Tilgungen, zuziiglich
oder abziiglich der kumulierten Amortisation einer etwaigen Differenz
zwischen dem urspriinglichen Betrag und dem bei Endfilligkeit riickzahlba-
ren Betrag (Agio, Disagio, Transaktionskosten) unter Anwendung der Effek-
tivzinsmethode sowie abziiglich etwaiger Wertminderungen.

Zu jedem Bilanzstichtag wird iiberpriift, ob objektive Anhaltspunkte fiir
eine Wertminderung eines finanziellen Vermégenswertes vorliegen.




Bonititsrisiken wird durch Abwertung auf die unter objektiven Gesichts-
punkten zu erwartenden zukiinftigen Einzahlungen Rechnung getragen.
Die bei Wertminderung durch Uberschreitung des vereinbarten Zahlungs-
zieles im Bedarfsfall heranzuzichenden Zinssitze orientieren sich an den
bestehenden Marketverhiltnissen in Abhiingigkeit von der Frist des be-
troffenen Finanzinstruments. Die ausgewiesenen Buchwerte der finanziellen
Vermégenswerte und finanziellen Verbindlichkeiten entsprechen ihren
beizulegenden Zeitwerten.

Finanzielle Vermogenswerte
Die langfristigen finanziellen Vermdgenswerte betreffen Beteiligungen.

Die Beteiligung an der HOLMENKOL NORGE A/S wird gemif$ IAS
39.45 als ein zur Verduf8erung verfiigbarer finanzieller Vermégenswert
klassifiziert.

Generell werden die Beteiligungen am Erfiillungstag, d. h. zum Zeitpunkt
der Ubertragung des Vermogenswertes, zu Anschaffungskosten aktiviert.
Die Bewertung der Beteiligungen erfolgt mit ihren beizulegenden Zeit-
werten zum Erwerbszeitpunkt.

Vorriite

Vorrite werden gemif$ IAS 2 zu Anschaffungs- oder Herstellungskosten
bewertet. Die Herstellungskosten enthalten neben den Einzelkosten ange-
messene Teile der notwendigen produktionsbezogenen Material- und
Fertigungsgemeinkosten sowie fertigungsbedingte Abschreibungen und
anteilige Verwaltungsgemeinkosten, die direkt dem Herstellungsprozess
zugeordnet werden kénnen.

Finanzierungskosten werden nicht in die Anschaffungs- bzw. Herstellungs-
kosten mit einbezogen.

Bestandsrisiken, die sich aus der Lagerdauer oder geminderter Verwertbar-
keit ergeben, werden - soweit notwendig - durch Abwertungen berticksich-
tigt.

Forderungen und sonstige finanzielle Vermégenswerte

Gemifd TAS 39.45 werden die sonstigen finanziellen Vermégenswerte sowie
die Forderungen aus Lieferungen und Leistungen als Kredite und Forde-
rungen klassifiziert.

Die Bewertung im Zugangszeitpunkt erfolgt zum beizulegenden Zeitwert
(i. d. R. Anschaffungskosten). In der Folge werden die fortgefithrten An-
schaffungskosten unter Beriicksichtigung der Effektivzinsmethode ange-
setzt. Eine Wertminderung wird dann erfasst, wenn objektive Hinweise
dafiir vorliegen, dass die filligen Forderungsbetriige nicht vollstindig ein-

bringlich sind.

Unverzinsliche oder niedrig verzinsliche Forderungen mit Laufzeiten von
iiber einem Jahr bestehen nicht.

Hinsichtlich der Behandlung von Fremdwihrungsforderungen vergleiche
Abschnitt ,Wihrungsumrechnung".

Zahlungsmittel und Zahlungsmitteliquivalente

Zahlungsmittel und Zahlungsmitteliquivalente beinhalten Kassenbestinde
und sofort verfiigbare Bankguthaben, deren urspriingliche Laufzeit bis

zu drei Monate betrigt. Die liquiden Mittel werden zum Nominalwert
bewertet.

Hinsichtlich der Behandlung von liquiden Mitteln in fremder Wihrung
vergleiche Abschnitt ,Wihrungsumrechnung”.

Latente Steuern

Latente Steueranspriiche und -schulden werden gemif§ IAS 12 mit dem
Betrag ausgewiesen, in dessen Héhe eine Zahlung von den oder an die
Steuerbehérden erwartet wird.

Latente Steuern werden fiir alle temporiren Unterschiede zwischen den
Wertansitzen der Steuerbilanz und der IFRS-Bilanz gebildet. Temporire
Differenzen fiihren bei Realisierung des Vermdgenswertes bzw. Erfiillung
der Schuld zu steuerpflichtigen oder steuerlich abzugsfihigen Betrigen.
Steuerpflichtige temporire Differenzen fiithren zum Ansatz einer latenten
Steuerverpflichtung, steuerlich abzugsfihige temporire Differenzen fithren
zum Ansatz von latenten Steueranspriichen. Daneben sind grundsitzlich
aktive latente Steuern aus Verlustvortrigen zu erfassen, sofern damit zu
rechnen ist, dass diese wahrscheinlich genutzt werden kénnen. Die Abgren-
zungen werden in Héhe der voraussichtlichen Steuerbelastung bzw. -ent-
lastung nachfolgender Geschiftsjahre auf der Grundlage des zum Zeitpunkt
der Realisation giiltigen Steuersatzes vorgenommen.

Der Buchwert der latenten Steueranspriiche wird jedes Jahr am Stichtag ge-
priift und herabgesetzt, falls es nicht mehr wahrscheinlich ist, dass genii-
gend zu versteuerndes Einkommen zur Verfiigung steht, um den Anspruch
vollstindig oder teilweise zu realisieren.

Bei einer Anderung der Steuersitze werden die jeweiligen Auswirkungen auf
die latenten Steueranspriiche und -schulden erfolgswirksam beriicksichtigt.

Aktive und passive latente Steuern werden gemifd IAS 12 nicht abgezinst.
Laufende und latente Steuern

Laufende und latente Steuern werden erfolgswirksam als Aufwand oder
Ertrag erfasst, es sei denn, dass sie im Zusammenhang mit Posten stehen,
die direkt im Eigenkapital erfasst wurden. In diesem Fall ist die Steuer
ebenfalls im Eigenkapital zu erfassen. Daneben findet auch keine Erfassung
statt, wenn Steuereffekte aus der erstmaligen Bilanzierung eines Unterneh-
menszusammenschlusses resultieren. Im Fall eines Unternehmenszusam-
menschlusses ist der Steuereffekt bei der Berechnung des Geschifts- oder
Firmenwerts zu beriicksichtigen.

Riickstellungen

Gemifd IAS 37 werden Riickstellungen fiir gegenwirtige rechtliche oder
faktische Verpflichtungen aus einem Ereignis der Vergangenheit gebildet,
die mit einem wahrscheinlichen Ressourcenabfluss verbunden sind und
deren Hohe verlisslich geschitzt werden kann. Es ist der Betrag zu passivie-
ren, der die bestmégliche Schitzung der Ausgabe, die zur Erfiillung der
gegenwirtigen Verpflichtungen zum Bilanzstichtag erforderlich ist, darstellt.
Riickstellungen, die nicht schon im Folgejahr zu einem Ressourcenabfluss
fithren, werden mit ihrem auf den Bilanzstichtag abgezinsten Erfiillungsbe-
trag unter Beriicksichtigung erwarteter Kostensteigerungen angesetzt. Fiir
die Barwertermittlung werden Marktzinssitze verwendet. Riickstellungen
werden nicht mit Riickgriffsanspriichen verrechnet. Die Riickstellungen fiir
Gewihrleistungen werden auf Grundlage von Erfahrungswerten gebildet.



Finanzverbindlichkeiten

Die Bilanzierung von Finanzverbindlichkeiten erfolgt beim Zugang grund-
sitzlich zum beizulegenden Zeitwert unter Einschluss von Transaktions-
kosten und in der Folge zu fortgefithrten Anschaffungskosten. Verzinsliche
Bankdarlehen und sonstige verzinsliche Kredite werden bei der Erstbewer-
tung zum Auszahlungsbetrag abziiglich Einbehalten angesetzt. Bei der
Folgebewertung werden die vertragsgemiflen Finanzierungskosten perio-
dengerecht mittels der Effektivzinsmethode erfasst.

Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen
und sonstige finanzielle Verbindlichkeiten

Die Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen sind zu fortgefiihr-
ten Anschaffungskosten angesetzt, die im Wesentlichen den Zeitwerten
entsprechen. Sie sind iiberwiegend innerhalb eines Jahres fillig. Die sonsti-
gen finanziellen Verbindlichkeiten sind zum Riickzahlungsbetrag angesetzt.
Sie umfassen eine Vielzahl von Einzelposten. Wesentliche Abweichungen
zwischen den Bilanzwerten und den Zeitwerten ergeben sich nicht.

Hinsichtlich der Behandlung von Fremdwihrungsverbindlichkeiten ver-
gleiche Abschnitt ,Wihrungsumrechnung®.

Bilanzierung von Leasingvertrigen

Die Klassifizierung von Leasingvertrigen richtet sich nach IAS 17. Dem-
nach wird zwischen Finanzierungsleasing- und Operatingleasing-Verhilt-
nissen unterschieden.

Leasingverhiltnisse werden als Finanzierungsleasingverhiltnisse klassifi-
ziert, wenn durch die Leasingvereinbarung im Wesentlichen alle mit dem
Eigentum verbundenen Chancen und Risiken auf den Leasingnehmer
tibertragen werden.

Im Rahmen cines Finanzierungsleasingverhiltnisses gehaltene Vermédgens-
werte werden erstmalig als Vermégenswerte des Konzerns zu ihrem beizu-
legenden Zeitwert zu Beginn des Leasingverhiltnisses oder, falls dieser
niedriger ist, zum Barwert der Mindestleasingzahlungen erfasst. Die ent-
sprechende Verbindlichkeit gegeniiber dem Leasinggeber ist innerhalb der
Bilanz als Verpflichtung aus Finanzierungsleasingverhiltnissen zu zeigen.
In 2008 wurden Vermégenswerte aus eingegangen Finanzierungsleasing-
vertrigen in Héhe von TEUR 1.374 (Vj. TEUR 433) ausgewiesen. Die
Abschreibung erfolgt planmifig iiber die jeweiligen Nutzungsdauern.

Die Leasingzahlungen werden in Zinsaufwendungen und Leasingverpflich-
tungen aufgeteilt, so dass eine konstante Verzinsung der verbleibenden Ver-
bindlichkeit erzielt wird. Zinsaufwendungen werden direkt in der Gewinn-
und Verlustrechnung erfasst.

Leasingverhiltnisse, bei denen das wirtschaftliche Eigentum am Leasing-
objekt beim Leasinggeber verbleibt, sind als Operatingleasing-Verhiltnisse
zu beurteilen. Hierbei werden Miet- bzw. Leasingzahlungen linear iiber die
Laufzeit des entsprechenden Leasingverhiltnisses erfolgswirksam erfasst.

Aufwands- und Ertragsrealisierung

Die Umsatzerlose der Nanogate-Gruppe entfallen auf den Vertrieb selbst
hergestellter Produkte. Die Umsatzerlose werden mit ihren beizulegenden
Zeitwerten der erhaltenen bzw. zu erhaltenden Gegenleistung bewertet und
um Kundenriickgaben, Rabatte und andere dhnliche Abziige gekiirzt.
Umsatzerldse und sonstige betriebliche Ertrige werden mit Lieferung und

Ubergang der Gefahren auf den Kunden realisiert. Betriebliche Aufwendun-
gen werden mit Inanspruchnahme der Leistung bzw. zum Zeitpunke ihrer
Verursachung ergebniswirksam. Zinsertrige und -aufwendungen werden
periodengerecht erfasst.

Schitzungen im Rahmen der Aufstellung
des Konzernabschlusses

Die Aufstellung des Konzernabschlusses nach IFRS erfordert es, dass An-
nahmen getroffen und Schitzungen vorgenommen werden, welche die
bilanzierten Vermégenswerte und Schulden, die Angabe von Eventual-
verbindlichkeiten und sonstigen finanziellen Verpflichtungen am Bilanz-
stichtag und den Ausweis von Aufwendungen und Ertrigen wihrend der
Berichtsperiode beeinflussen. Die Annahmen und Schitzungen beziehen
sich im Wesentlichen auf die Festlegung der wirtschaftlichen Nutzungs-
dauer sowie auf die Bilanzierungs- und Bewertungsgrundsitze von
immateriellen Vermogenswerten, Forderungen, Riickstellungen und
Finanzverbindlichkeiten.

Die Annahmen und Schitzungen bezichen sich dariiber hinaus insbesonde-
re auf die Realisierbarkeit zukiinftiger Steuerentlastungen. Die Schitzungen
hinsichtlich latenter Steuern auf Verlustvortriige sind dabei in hohem Mafle
von der Ertragsentwicklung der betreffenden Steuersubjekte abhiingig.

Die sich tatsichlich in zukiinftigen Perioden einstellenden Betrige kénnen
demzufolge von den Schitzungen abweichen.

Ferner erfolgte eine Schitzung im Rahmen der Segmentberichterstattung.
Hierbei wurde die Zuordnung von Vermégenswerten und Abschreibungen
im Rahmen der primiren Segmentierung aufgrund einer Schitzung der
anteiligen Nutzung vorgenommen.

Anderungen in der Darstellung

Auf Grund eines gesonderten Ausweises der Forderungen aus Ertragsteuern
im Berichtsjahr erfolgte die Anpassung hinsichtlich der Vorjahresdarstel-
lung in Hohe von TEUR 147. Der Ausweis im Vorjahr erfolgte urspriinglich
unter den kurzfristigen sonstigen Vermédgensgegenstinden.

Auf Grund angemessener Prisentation wurden im Berichtsjahr die Finanz-
ertrige und die Zinsaufwendungen gesondert voneinander ausgewiesen.
Hinsichtlich des Vorjahres erfolgte die Anpassung des Ausweises der
Finanzertrige in Hohe von TEUR 472 und der Zinsaufwendungen in Hohe
von TEUR -80 in Form eines getrennten Ausweises.

Wesentliche Erwerbe im Geschiftsjahr 2008 — Unternehmensakquisition

Unternehmenszusammenschluss

HOLMENKOL Sport-Technologies GmbH & Co. KG

Mit Wirkung zum 1. Januar 2008 hat Nanogate AG die Anteile an der
HOLMENKOL Sport-Technologies GmbH & Co. KG (zukiinftig
HOLMENKOL AG) von 30,0 % auf 100,0 % aufgestockt. Somit hat die
Nanogate AG den beherrschenden Einfluss tiber die Gesellschaft erlangt.

Fiir die daraus resultierende erstmalige Einbeziehung in den Konzernab-
schluss im Rahmen der Vollkonsolidierung erfolgte die Neubewertung der
Vermégenswerte, Schulden und Eventualschulden in Héhe der neu erwor-
benen Anteile im Rahmen der Kaufpreisallokation zum 1. Januar 2008. Die
beizulegenden Zeitwerte der identifizierbaren Vermogenswerte und Schul-

den der HOLMENKOL Sport-Technologies GmbH & Co. KG in Héhe der
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erworbenen 70,0 % stellen sich zum Zeitpunkt der erstmaligen Einbezie-

hung wie folgt dar (IFRS 3.67):

Erworbene Vermégenswerte Anpassung an beizulegende
und Schulden Buchwerte beizulegende Zeitwerte zum
Zeitwerte Erwerbszeitpunkt
EUR EUR EUR
Geschiifts- oder Firmenwert 542.010,70 2.166.974,25 2.708.984,95
Entwicklungskosten 229.243,87 - 229.243,87
Marken- und Patentrechte 35.301,00 - 35.301,00
Ubriges immaterielles Vermbgen 55.874,70 - 55.874,70
Sachanlagen 1.580.054,70 - 1.580.054,70
Beteiligungen 126.316,98 - 126.316,98
Sonstiges langfristiges Vermégen 3.500,00 - 3.500,00
Vorrite 1.472.615,20 - 1.472.615,20
Ubriges kurzfristiges Vermogen 1.105.799,65 - 1.105.799,65
Vermégen 5.150.716,80 2.166.974,25 7.317.691,05
Von stillen Gesellschaftern langfristig
zur Verfiigung gestelltes Kapital 490.000,00 - 490.000,00
RSt fiir latente Steuern - 502.311,87 502.311,87
Ubrige Riickstellungen 700,00 - 700,00
Ubrige kurzfristige Verbindlichkeiten |3.174.679,18 - 3.174.679,18
Fremdkapital 3.665.379,18 502.311,87 4.167.691,05
Nettovermdgen / Kaufpreis 1.485.337,62 1.664.662,38 3.150.000,00

Der Geschiifts- oder Firmenwert in Hohe von TEUR 1.665 umfasst den
Wert erwarteter Synergien aus dem Unternehmenserwerb und aus dem
Nutzungspotenzial des Kundenstamms, der vorhandenen Patente und der
Marke ,HOLMENKOL". Im Rahmen des Unternehmenserwerbs ist der
Kundenstamm, die Patente und die Marke ,HOLMENKOL" nicht
separierbar und erfiillt somit nicht die Ansatzkriterien fiir immaterielle
Vermdgenswerte nach IAS 38.

Aufgrund der hdheren beizulegenden Vermégenswerte ergab sich eine
latente Steuerschuld; diese wirkt sich wertbeeinflussend auf den Geschifts-
oder Firmenwert aus.

Der sich aus der Neubewertung der Vermégenswerte und Schulden negative
Unterschiedsbetrag resultiert wie folgt:

EUR
Kummulierte beizulegende Zeitwerte im Erwerbszeitpunke: 3.150.000,00
Tatsichlicher Kaufpreis -1.747.500,00
Negativer Unterschiedsbetrag *) 1.402.500,00

*) erfolgswirksame Erfassung/Ertrag aus der Neubewertung

Der geleistete Wert der Einbringung und des Erwerbs fiir 100,0 % der An-
teile belief sich auf TEUR 1.748. Mit dem Erwerb wurden anteilig Zahlungs-
mittel in Hohe von TEUR 210 iibernommen. Die HOLMENKOL Sport-
Technologies GmbH & Co. KG hat seit dem Erwerbszeitpunkt einen
anteiligen EBIT von TEUR -25 zu den Werten der Nanogate-Gruppe
beigetragen.

Erwerb von Minderheitsanteilen an der
Nanogate Advanced Materials GmbH

Der Konzern hat im Geschiftsjahr 2008 weitere 44,5 % der Geschiftsantei-
le an der Nanogate Advanced Materials GmbH, Quierschied-Géttelborn,
erworben, so dass zum 31. Dezember 2008 die Nanogate AG 100,0 % der
Kapitalanteile an dieser Gesellschaft hilt.

Die Anteilsiibernahme erfolgte zum einen im Rahmen einer Kapitalerhs-
hung (Februar 2008), bei der der Minderheitsgesellschafter nicht mitzeich-
nete sowie zum anderen durch direkten Anteilserwerb (Mai 2008) vom
Minderheitsgesellschafter. Da es sich hierbei um Anteilsverinderungen ohne
Statuswechsel handelte, wurden diese Vorginge erfolgsneutral behandelt.

B. Erlduterungen zur Konzern-Gewinn- und Verlustrechnung
3. Umsatzerlése

In den Umsatzerlésen werden die den Kunden berechneten Entgelte fiir
Lieferungen und Leistungen - vermindert um Erlésschmilerungen — aus-
gewiesen. Eine Aufteilung der Umsatzerlose nach Mirkten ergibt sich unter
Abschnitt D. 34. ,Segmentberichterstattung”.

4. Andere aktivierte Eigenleistungen

Ausgewiesen sind die in 2008 aufgewendeten Eigenleistungen in Zusam-
menhang mit den unter den immateriellen Vermégenswerten aktivierten
Entwicklungskosten.

5. Sonstige betriebliche Ertriige

Die sonstigen betrieblichen Ertriige setzen sich wie folgt zusammen:

2007

TEUR = TEUR

Kostenweiterberechnungen 30 1
Fordermittel 285 415
Ertrige aus Abgrenzung Fordermittel 255 134
Sachbeziige Kfz-Nutzung 91 62
Ertrige Auflésung Wertberichtigungen zu Forderungen 7 45
Ertrige Neubewertung aus Kaufpreisallokation 1.403 326
Ubrige sonstige Ertrige 160 37
2.231 1.020

Bei den ausgewiesenen Fordermitteln handelt es sich ausschliefSlich um
erhaltene Einkommenszuschiisse, die in Zusammenhang mit bereits
entstandenen Aufwendungen des jeweiligen Geschiftsjahres stehen.

Hinsichtlich der Ertrige aus der Neubewertung im Rahmen der Kaufpreis-
allokation verweisen wir auf Abschnitt A. \Wesentliche Erwerbe im
Geschiiftsjahr 2008 — Unternehmensakquisitionen®.

6. Finanzertrige

Bei den ausgewiesenen Finanzertrigen handelt es sich ausschlief8lich um
Zinsertrige. Von diesen Zinsertrigen waren im Geschiftsjahr 2008
TEUR 355 (Vj. TEUR 402) zahlungswirksam.

7. Materialaufwand

Der Materialaufwand stellt sich wie folgt dar:

2007

TEUR | TEUR
Aufwendungen fiir Roh-, Hilfs- und Betriebsstoffe 2.862 1.717
Aufwendungen fiir bezogene Fremdleistungen 1.643 1.781
4.505 3.498




8. Personalaufwand

Der Personalaufwand setzt sich wie folgt zusammen:

2007

TEUR | TEUR

Lohne und Gehilter 3.750 2.980

Soziale Abgaben 695 426

Altersversorgung 78 28
Nicht zahlungswirksame Vergiitungsaufwendungen

fiir Aktienoptionen 22 44

4.545 3.478

Zur langfristigen Bindung und Motivation der Mitarbeiter der Nanogate-
Gruppe hat die Nanogate AG zur Beteiligung am Grundkapital ein Aktien-
optionsprogramm ausgegeben, das bei Eintreten einzelner Voraussetzungen
zum Bezug von Aktien berechtigt. Insgesamt wurden bis zum 31. Dezember
2008 45.676 Aktienoptionen gezeichnet. Aus dem Aktienoptionsmodell
ergab sich fiir das Geschiftsjahr 2008 eine Ergebnisauswirkung in Héhe
von TEUR 22. Hinsichtlich weiterer Einzelheiten zum sog. stock-option-
Programm verweisen wir auf Abschnitt C. 25. des Anhangs.

9. Sonstige betriebliche Aufwendungen

Die sonstigen betrieblichen Aufwendungen gliedern sich wie folgt:

2007

TEUR = TEUR

Betriebsaufwand 2.019 1.611
Verwaltungsaufwand 1.320 1.245
Vertriebsaufwand 2.052 947
Forderungsverluste 46 62
Verluste aus dem Abgang von Anlagevermégen 7 -
Ubrige sonstige Aufwendungen 151 16
5.595 3.881

10. Abschreibungen auf immaterielle Vermégenswerte des Anlagevermé-
gens und Sachanlagen

Zur Zusammensetzung der Abschreibungen auf immaterielle Vermégens-
werte des Anlagevermdgens und Sachanlagen wird auf den Anlagespiegel
verwiesen, der in der Anlage zum Anhang dargestellt ist.

11. Zinsaufwendungen

Von den ausgewiesenen Zinsaufwendungen waren im Geschiftsjahr 2008
TEUR 188 (Vj. TEUR 68) zahlungswirksam.

12. Steuern vom Einkommen und vom Ertrag

Die Aufwendungen und Ertriige aus Steuern vom Einkommen und Ertrag
entfallen im Geschiftsjahr 2008 bis auf TEUR 2 auf latente Steuern. Im
Geschiiftsjahr 2007 entfielen die ausgewiesenen Steuern vom Einkommen
und Ertrag ausschliefSlich auf latente Steuern.

Die folgende Tabelle zeigt eine Uberleitungsrechnung vom im jeweiligen
Geschiftsjahr erwarteten zum jeweils ausgewiesenen Steueraufwand. Zur
Ermittlung des erwarteten Steueraufwands wird der ab 2008 giiltige Ge-
samtsteuersatz von 30,175 % mit dem Ergebnis vor Steuer multipliziert.

Konzern-Anhang

Dieser Steuersatz ist ein kombinierter Ertragssteuersatz aus dem einheitli-
chen Kérperschaftssteuersatz von 15,0 % zzgl. 5,5 % Solidarititszuschlag
sowie aus einem effektiven Gewerbesteuersatz von 14,35 %.

Der Unterschied zwischen erwartetem und ausgewiesenem Ertragssteuer-

aufwand ist aus folgender Uberleitungsrechnung zu entnehmen:

Steueriiberleitung
TEUR

Ergebnis vor Steuern 1.070 1.548
Anzuwendender Steuersatz 30,175% 30,805%
Erwarteter Steueraufwand 323 477

Differenz in Steuer wegen
auslindischer Steuersitze 7 -
Steuermehrung aufgrund steuerlich nicht
abzugsfihiger Aufwendungen 16 99
Unterschiedsbetrag aus Erwerb von
Unternehmensanteilen - -100

Nicht aktivierte Steuerlatenzen auf Verluste; verwertbare

Verlustvortrige, auf die keine latente Steuer gerechnet wurde 35 -32
Steuersatzinderungen -3 =
Sonstige Steuereffekte 13 -20
In der Gewinn- und Verlustrechnung erfasster
Ertragssteueraufwand 391 424

Latente Steuerforderungen und -verbindlichkeiten werden fiir zukiinftige
Auswirkungen ermittelt, die sich aus der Differenz zwischen den in der Bi-
lanz nach IFRS zu Grunde gelegten Werten fiir die Aktiva und Passiva und
den steuerlich angesetzten Werten ergaben. Bei der Ermittlung der latenten
Steuern wurde auf die voraussichtlichen Ertragssteuersitze des zukiinftigen
Besteuerungszeitraums abgestellt.

Der gegenwiirtig in der Bundesrepublik Deutschland anzuwendende Kor-
perschaftssteuersatz liegt bei 15,0 %, die Messzahl fiir die Gewerbesteuer bei
3,5 %. Der Abzug der Gewerbesteuer als Betriebsausgabe ist nicht mehr
zugelassen. Fiir die in den Konzernabschluss zum 31. Dezember 2008 ein-
bezogenen Unternchmen wurde fiir die Berechnung der latenten Steuern ein
effektiver Korperschaftssteuersatz von 15,825 % zu Grunde gelegt. Die Be-
rechnungen der latenten Steuern wurden mit einem fiir das Mutterunter-
nehmen ermittelten Gesamtsteuersatz vorgenommen. Der Hebesatz zur
Ermittlung der Gewerbeertragssteuer lag bei 410,0 % (Vj. 428,0 %). Dieser
hat sich gegeniiber dem Vorjahr durch den Standortwechsel der Nanogate
AG von Saarbriicken nach Quierschied-Géttelborn verringert. Insgesamt
ergab sich fiir die Ermittlung der latenten Steuern ein kombinierter Ertrags-
steuersatz mit 30,175 %.

Die aktiven und passiven latenten Steuern ergeben sich aus Buchungsunter-
schieden und verteilen sich auf die einzelnen Bilanzpositionen wie folgt:

31.12.2007
TEUR TEUR

Anlagevermégen - -
Vorrite 11 -
Sonstige Riickstellungen - 45
Sonstige Verbindlichkeiten 407 97
Verlustvortrige 1.069 319
Aktive latente Steuern 1.487 461
Anlagevermégen -2.613 -663
Vorrite -29 -73
Forderungen aus Lieferungen und Leistungen -4 -1
Sonstige Riickstellungen - -6

37
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31.12.2007
TEUR TEUR
Sonstige Verbindlichkeiten -4 -
Passive latente Steuern -2.650 -743
Latente Steuern, direkte Erfassung im Eigenkapital 431 440
Netto-Betrag der latenten Steuern, passive Steuerlatenz
(Vj. aktive Steuerlatenz) -732 158

Bei den latenten Steuern, die direkt im Eigenkapital erfasst worden sind,
handelt es sich um die Steuerlatenz in Verbindung mit den Kosten des
Baorsengangs aus 2006. Ferner beinhalten die passiven latenten Steuern eine
Steuerlatenz in Hohe von TEUR 692, die sich infolge des Erwerbs der
Unternechmensanteile an der HOLMENKOL Sport-Technologies GmbH &
Co. KG ergab und nicht erfolgswirksam zu erfassen war.

Die voraussichtlich verwertbaren steuerlichen Verlustvortrige wurden unter
der Mafigabe des vorhersehbaren Realisationszeitraums auf TEUR 3.543
(Vj. TEUR 1.036) geschitzt. Insofern werden in der Konzernbilanz zum
31. Dezember 2008 aktive latente Steuern auf Verlustvortrige in Héhe von
TEUR 1.069 (Vj. TEUR 319) bilanziert.

Der Betrag der im Geschiftsjahr 2008 nicht angesetzten steuerlichen Ver-
luste belduft sich auf TEUR 4.524 (Vj. TEUR 4.950). Dies entspricht einem
nicht aktivierten latenten Steueranspruch von TEUR 1.365 (Vj. TEUR
1.525).

Latente Steuerforderungen und -verbindlichkeiten sind gemifd IFRS im
langfristigen Bereich auszuweisen, enthalten jedoch auch kurzfristige
Anteile, die innerhalb von zwélf Monaten nach dem Bilanzstichtag realisiert
werden. Die voraussichtliche Realisierung der latenten Steuerforderungen

und -verbindlichkeiten (nach Saldierungen kurzfristiger latenter Steuerfor-
derungen mit kurzfristigen latenten Steuerverbindlichkeiten) ist in nach-
folgender Tabelle dargestellt:

31.12.2007
TEUR TEUR TEUR
Summe > 1 Jahr Summe > 1 Jahr
Aktive latente Steuern 1.918 1.500 901 759
Passive latente Steuern -2.650 - -743 -
Netto-Betrag latente Steuern -732 1.500 158 759

13. Verlustzuweisung Anteilseigener

Die im Vorjahr ausgewiesene Verlustzuweisung an Anteilseigner betrifft
das anteilige, auf die Nanogate AG entfallende, Jahresergebnis 2007 der
HOLMENKOL Sport-Technologies GmbH & Co. KG, Ditzingen.

14. Ergebnisanteil Minderheitsgesellschafter

Der ausgewiesene Ergebnisanteil Fremder Gesellschafter betrifft das antei-
lige Jahresergebnis des Minderheitsgesellschafters bei der HOLMENKOL
AG, Ditzingen, sowie der HOLMENKOL Austria Ges. mbH, Lauterach/
Osterreich.

15. Ergebnis je Aktie

Das unverwisserte Ergebnis je Aktie wird gemif IAS 33 durch Division
des Konzernjahresergebnisses (nach Ergebnis Fremder und Ergebniszuwei-
sung Anteilseigner) durch die Zahl der im Jahresdurchschnitt im Umlauf
befindlichen Aktien ermittelt. Die Kennzahlen fiir das Ergebnis je Aktie

bestimmen sich wie folgt:

2007

Konzernjahresergebnis einschl. Ergebniszuweisung Anteils-

eigner nach Ergebnisanteilen Fremder (in rd. EUR) 983.573 1.296.332
Gewichtete durchschnittliche Anzahl ausgegebener Aktien

unverwissert 1.900.000 1.900.000

verwissert 1.900.000 = 1.900.000
Unverwissertes Ergebnis je Aktie (in EUR) 0,52 0,68
Verwissertes Ergebnis je Aktie (in EUR) 0,52 0,68

In Bezug auf das Aktienoptionsprogramm liegt der Wert der zu gewihren-
den Aktien deutlich unter dem Ausiibungspreis der gewihrten Optionen.
Somit bestehen am Bilanzstichtag keine Rechte, die Einfluss auf Ergebnis
oder Aktienanzahl begriinden, woraus sich keine Verinderung bei der
Ermittlung des verwiisserten Ergebnisses je Aktie gegeniiber dem unverwis-
serten Ergebnis je Aktie ergibt.

C. Erlduterungen zur Konzernbilanz

Die Entwicklung der einzelnen Posten des Anlagevermégens ist im Anlage-
spiegel (vgl. Anlage zum Anhang) dargestellt.

16. Immaterielle Vermégenswerte

Im Vorjahresvergleich stellen sich die immateriellen Vermégenswerte wie

folgt dar:

31.12.2007
TEUR TEUR

Software 62 35
Lizenzen, Marken und Patentrechte 195 901
Entwicklungskosten 3.482 755
Geschifts- oder Firmenwert 6.948 3.471
Geleistete Anzahlungen 76 -
10.763 5.162

Bei der ausgewiesenen Software und den Lizenzen, Marken und Patentrech-
ten handelt es sich um entgeltlich erworbene immaterielle Vermogenswerte,
die tiber ihre voraussichtliche wirtschaftliche Nutzungsdauer von 3-10 Jah-
ren linear abgeschrieben werden.

Bei den bilanziell erfassten selbst erstellten immateriellen Vermogenswerten
(IAS 38.57) handelt es sich ausschliefSlich um Entwicklungskosten; diese
entfallen auf 5 Entwicklungsprojekte.

Im Geschiftsjahr 2008 sind insgesamt Aufwendungen fiir Forschung und
Entwicklung in Hohe von TEUR 3.718 (Vorjahr: TEUR 2.357) angefallen.

Der ausgewiesene Geschifts- oder Firmenwert resultiert aus dem Unterneh-
menserwerb der Nanogate Advanced Materials GmbH zum 1. Januar 2006
und aus dem Anteilserwerb der HOLMENKOL Sport-Technologies GmbH
& Co. KG (nun HOLMENKOL AG) in den Geschiftsjahren 2007 und
2008. Aus dem Erwerb der Nanogate Advanced Materials GmbH ergab sich
zum einen ein Geschifts- oder Firmenwert in Hohe von TEUR 2.350, der
infolge der Akquisition der Tochtergesellschaft als Vermégenswert iiber-
nommen wurde, und zum anderen der Geschifts- oder Firmenwert aus der
Erstkonsolidierung in Héhe von TEUR 930. Aus dem Erwerb der HOL-
MENKOL Sport-Technologies GmbH & Co. KG ergab sich neben einem
bereits bestehenden Geschiifts- oder Firmenwert, der infolge der Akquisition
der Tochtergesellschaft als Vermégenswert ibernommen wurde, die Ge-
schiifts- oder Firmenwerte aus den verschiedenen Tranchen des Erwerbs der



HOLMENKOL Sport-Technologies GmbH & Co. KG bzw. deren Rechts-
nachfolgerin HOLMENKOL AG in Héhe von TEUR 2.291.

Resultierend aus den Anteilserwerben der Nanogate Advanced Materials
GmbH und der HOLMENKOL Sport-Technologies GmbH & Co. KG
ergaben sich weiterere Geschifts- oder Firmenwerte in Héhe von TEUR
9765 diese ergaben sich aus der latenten Steuerschuld, die sich wertbeein-
flussend auf die Geschiifts- oder Firmenwerte auswirkte.

Die Geschifts- oder Firmenwerte aus Unternehmenserwerben werden ge-
mif IFRS 3 i. V. m. IAS 36 sowie IAS 38 nicht planmifig abgeschrieben,
sondern einem jihrlichen ImpairmentTest unterzogen. Zum Bilanzstichtag
wurden keine Anhaltspunkte fiir eine Wertminderung der Geschifts- oder
Firmenwerte festgestellt.

17. Sachanlagen

Im Vorjahresvergleich stellen sich die Sachanlagen wie folgt dar:

31.12.2007
TEUR TEUR

Bauten auf fremden Grundstiicken, Auffenanlagen 980 158
Technische Anlagen und Maschinen 941 359
Andere Anlagen, Betriebs- und Geschiftsausstattung 1.640 1.158
Leasinggegenstinde 1.374 433
Geleistete Anzahlungen 141 6
5.076 2.114

Die Erhohung zum 31. Dezember 2008 gegeniiber dem 31. Dezember 2007
resultiert zum einen aus der laufenden Investitionstitigkeit 2008 in Sachan-
lagen (Zuginge in 2008 mit TEUR 2.942) und zum anderen aus der erst-
maligen Vollkonsolidierung der Tochterunternehmen HOLMENKOL AG
und HOLMENKOL Austria Ges. mbH (Nettozuginge zum Erwerbszeit-
punkt in Hohe von TEUR 507). Gegenliufig dazu verhielten sich insbeson-
dere die laufenden Abschreibungen des Geschiftsjahres 2008 mit TEUR
480.

Die folgenden wirtschaftlichen Nutzungsdauern wurden fiir die Ermittlung
der Abschreibungen zugrunde gelegt:

Auflenanlagen 13
Betricbsvorrichtungen und Mietercinbauten 13- 15
Bauten auf fremden Grundstiicken 33
Technische Anlagen und Maschinen 4-10
Andere Anlagen, Betriebs- und Geschiftsausstattung 2-15
Anlagen aus Finanzierungsleasing 13 - 40

18. Finanzielle Vermogenswerte

Die ausgewiesenen Finanzanlagen zum 31. Dezember 2008 beinhalten die
Beteiligungen an der FNP GmbH sowie die mittelbaren Beteiligungen an
der HOLMENKOL Japan Ltd, Osaka/Japan, und der HOLMENKOL
NORGE A/S, Hokksund/Norwegen.

19. Latente Steueranspriiche

Die aktive Steuerlatenz entfillt im Wesentlichen auf die voraussichtlich
verwertbaren steuerlichen Verlustvortrige in Hohe von TEUR 1.069

(Vj. TEUR 319). Daneben resultierten aktive latente Steuern in Hohe von
TEUR 431 aus den Kosten des Bérsengangs aus dem Geschiftsjahr 2006.
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Die Entwicklung und Zusammensetzung der latenten Steuern ist unter
Abschnitt B. 12. ,Steuern vom Einkommen und Ertrag® erldutert.

20. Vorrite

Die Vorrite setzen sich zum 31. Dezember 2008 und 31. Dezember 2007
wie folgt zusammen:

31.12.2007

TEUR TEUR
Roh-, Hilfs- und Betriebsstoffe 528 145
Unfertige Erzeugnisse 144 163
Fertige Erzeugnisse und Waren 1.494 1.323
2.166 1.631

Die Bestinde entfallen fast ausschliefSlich auf die Nanogate AG (TEUR
588) und auf die HOLMENKOL AG (TEUR 1.542). Auflerplanmiflige
Wertminderungen zu den jeweiligen Bilanzstichtagen waren nicht not-
wendig.

21. Forderungen aus Lieferungen und Leistungen

Bei den Forderungen aus Lieferungen und Leistungen handelt es sich aus-
schlieSlich um Finanzinstrumente, die nach IAS 39.45 der Kategorie
Kredite und Forderungen zugeordnet sind. Sie sind zu Anschaffungskosten
abziiglich Wertminderungen angesetzt. Alle Forderungen sind kurzfristiger
Natur. Die Anschaffungskosten leiten sich dabei aus dem vereinbarten
Kaufpreis fiir die Lieferung oder Leistung abziiglich von Preisnachlissen
oder Rabatten ab. Sie entsprechen beim erstmaligen Ansatz der Forderungen
(Zugangsbewertung) dem beizulegenden Zeitwert.

Im Rahmen der Folgebewertung werden gegebenenfalls notwendige Wert-
minderungen beriicksichtigt (fortgefiihrte Anschaffungskosten). Die gebil-
deten Wertberichtigungen tragen dem méglichen Ausfallrisiko Rechnung.
Wesentliche iiberfillige Forderungen, die nicht wertberichtigt sind, bestehen
nicht. Weitere nennenswerte Bonititsrisiken sowie Zinsinderungs- oder
Wihrungsrisiken bestehen nicht.

Die Forderungen aus Lieferungen und Leistungen zum jeweiligen Bilanz-
stichtag ergeben sich wie folgt:

31.12.2007
TEUR TEUR
Inlandsforderungen 935 210
Auslandsforderungen 2.006 444
2.941 654
Wertberichtigungen risikobehafteter Forderungen 73 -27
2.868 627
Verinderung der Wertminderungen
2007
TEUR TEUR
Stand zu Beginn des Jahres 27 63
Withrend des Geschiftsjahres abgeschriebene Betriige - -43
Erhshung/Minderung erfolgswirksam erfasster
Wertminderungen 46 7
Stand zum Ende des Jahres 73 27

Vor Aufnahme eines neuen Kunden nutzt der Konzern eine externe Kredit-
wiirdigkeitspriifung, um die Kreditwiirdigkeit potenzieller Kunden zu beur-
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teilen und deren Kreditlimit festzulegen. Bei der Bestimmung der Werthal-
tigkeit von Forderungen aus Lieferungen und Leistungen wird jeder Ande-
rung der Bonitit seit Einriumung des Zahlungsziels bis zum Bilanzstichtag
Rechnung getragen. Der Vorstand ist der Uberzeugung, dass keine iiber die
bereits erfassten Wertminderungen hinaus gehende Risikovorsorge notwen-
dig ist.

22. Sonstige finanzielle Vermogenswerte

Die sonstigen finanziellen Vermégenswerte setzen sich aus Finanzinstru-
menten (Forderungen auf vertraglicher Basis wie z. B. debitorische Kredito-
ren, Zinsanspriiche) zusammen.

Im Geschiftsjahr sind unter den sonstigen betrieblichen Aufwendungen
keine wesentlichen Wertminderungen im Sinne von IFRS 7.20 angefallen.
Abzinsungen der kurzfristigen Forderungen waren nicht erforderlich. Die
zum Bilanzstichtag ausgewiesenen Forderungen auf vertraglicher Basis sind
zu fortgefithrten Anschaffungskosten bewertet (IAS 39.46). Der Bewertung
der iibrigen nichtvertraglichen Forderungen liegen die jeweils erwartenden
Zahlungseinginge zugrunde. Soweit objektive Anhaltspunkte fiir Bonitits-
risiken erkennbar sind, werden diese beim Ansatz der fortgefithrten An-
schaffungskosten beriicksichtigt. Zins- oder Wahrungsrisiken liegen zum
Bilanzstichtag nicht vor. Damit entspricht der Buchwert der finanziellen
Vermdgenswerte nach Auffassung der Gesellschaft annihernd dem beizu-
legenden Zeitwert.

23. Sonstige Vermogenswerte

Der Ausweis zum 31. Dezember 2008 und zum 31. Dezember 2007 setzt
sich wie folgt zusammen:

RIRVVILE 31.12.2007

TEUR TEUR

Ausstehende Férdergelder 176 182

Vorauszahlungen / geleistete Anzahlungen 94 32

Umsatzsteuer 88 47
Forderungen gegen nicht konsoliderte Tochterunternehmen

und Beteiligungen - 91

Ubrige 23 31

382 383

24. Zahlungsmittel und Zahlungsmitteldquivalente

Zum Bilanzstichtag sind Zahlungsmittel und Zahlungsmitteliquivalente in
Hohe von TEUR 8.477 (Vj. TEUR 12.378) ausgewiesen. Diese beinhalten
ausschliefllich Kassenbestinde und laufende Guthaben bei Kreditinstituten
in Form von Kontokorrentguthaben und Festgeldern. Die Festgelder wer-
den bei den Kreditinstituten zu marktiiblichen Konditionen, die an den
3-Monats-Euribor angelehnt sind, verzinst. Die Laufzeiten der angelegten
Festgelder enden in den ersten 60 Tagen nach dem Bilanzstichtag.

Vor dem Hintergrund der kurzen Laufzeiten der Festgelder bzw. der Zins-
bindung ist das Marktrisiko von untergeordneter Bedeutung. Aufgrund der
Bonitit der Banken wird von einem Ausfallrisiko nicht ausgegangen. Die bis
31. Dezember 2008 entstandenen aber noch nicht abgerechneten Zinsen
sind in den sonstigen kurzfristigen finanziellen Vermégenswerten ausge-
wiesen. Im Geschiftsjahr 2008 belaufen sich die aus diesen Finanzinstru-
menten der Kategorie Kredite und Forderungen zuzurechnenden Zinsertri-
ge auf TEUR 367. Die liquiden Mittel werden zu fortgefiihrten Anschaf-

fungskosten bilanziert, die dem beizulegenden Zeitwert entsprechen.

Die Entwicklung der Zahlungsmittel, die den Finanzmittelfond gemifd
IAS 7 bilden, ist in der Kapitalflussrechnung dargestellt.

25. Eigenkapital

Das Konzerneigenkapital und seine einzelnen Komponenten werden in der
Konzerneigenkapitalverinderungsrechnung detailliert dargestellt.

Gezeichnetes Kapital

Das gezeichnete Kapital ist zum 31. Dezember 2008 auf EUR 1.900.000,00
festgesetzt. Es ist in 1.900.000 Stiickaktien — lautend auf den Inhaber — ein-
geteilt mit einem rechnerischen Anteil am gezeichneten Kapital der Gesell-
schaft in Hohe von EUR 1,00 je Aktie.

Bedingtes Kapital

Mit Beschluss der Hauptversammlung vom 26./28. Juni 2006 wurde gemif3
§ 192 Abs. 2 Nr. 3 AktG ein bedingtes Kapital in Héhe von bis zu TEUR
150 beschlossen. Diese Kapitalerhéhung erfolgt durch die Ausgabe von bis
zu 150.000 neuen, auf den Inhaber lautenden Aktien ohne Nennbetrag
(Stiickaktien). Die bedingte Kapitalerhéhung dient der Erfiillung von
Bezugsrechten, die an Mitglieder der Geschiftsfithrung und Arbeitnehmer
der Gesellschaft und mit der Gesellschaft verbundener Unternechmen nach
Maf3gabe des Beschlusses der Hauptversammlung vom 26./28. Juni 2006
bis zum 25. Juni 2011 ausgegeben werden. Die bedingte Kapitalerhéhung
wird nur insoweit durchgefiihrt, wie die Inhaber der ausgegebenen Bezugs-
rechte ihr Bezugsrecht ausiiben. Die neuen Aktien nehmen von Beginn des
Geschiftsjahres, fiir das zum Zeitpunkt der Ausgabe noch kein Beschluss
der Hauptversammlung iiber die Gewinnverwendung gefasst wurde, am
Gewinn teil.

Genehmigtes Kapital

Der Vorstand der Gesellschaft ist aufgrund des Hauptversammlungsbe-
schlusses vom 16. Juni 2006 ermichtigt, bis zum 15. Juni 2011 das Grund-
kapital der Gesellschaft mit Zustimmung des Aufsichtsrats einmalig oder
mehrfach um bis zu insgesamt EUR 750.000,00 durch Ausgabe von bis zu
750.000 neuen, auf den Inhaber lautenden Stiickaktien mit einem anteiligen
Betrag am Grundkapital von EUR 1,00 gegen Bar- oder Sacheinlagen zu
erhdhen. Der Vorstand ist ferner ermichtigt, mit Zustimmung des Auf-
sichtsrats das Bezugsrecht der Aktionire auszuschliefen. Ein Bezugsrechts-
ausschluss ist jedoch nur in den folgenden Fillen zuldssig:

- wenn die Aktien ausgegeben werden, um Unternehmen, Beteiligungen
an Unternehmen oder Unternehmensteile zu erwerben;

- fiir Spitzenbetrige;

- wenn die Aktien zu einem Ausgabebetrag ausgegeben werden, der den
Bérsenpreis nicht wesentlich unterschreitet und der Bezugsrechtsaus-
schluss nur neue Aktien erfasst, deren rechnerischer Wert 10,0 % des
Grundkapitals, insgesamt also EUR 150.000,00 nicht iibersteigt; fiir die
Frage des Ausnutzens der 10,0 %-Grenze ist der Ausschluss des Bezugs-
rechts aufgrund anderer Ermichtigungen nach § 186 Abs. 3 Satz 4 AktG
zu beriicksichtigen.

Uber den weiteren Inhalt der Aktienrechte und die Bedingungen der Aktien-
ausgabe entscheidet der Vorstand mit Zustimmung des Aufsichesrats.



Kapitalriicklage

Bei der ausgewiesenen Kapitalriicklage handelt es sich um eine Kapitalriick-
lage nach § 272 Abs. 2 Nr. 1 HGB in Héhe von TEUR 12.139 sowie um
cine Kapitalriicklage nach § 272 Abs. 2 HGB mit TEUR 2.367.

Zum Zwecke der Kapitalerh6hung aus Gesellschaftsmitteln wurde mit
Beschluss der Hauptversammlung vom 16. Juni 2006 eine Entnahme aus
den Kapitalriicklagen in Héhe von TEUR 1.450 vorgenommen.

Im Zuge der am 16. Juni 2006 beschlossenen Kapitalerhshung wurde das
Agio aus der Ausgabe von bis zu 400.000 neuen, auf den Inhaber lautenden
nennwertlosen Stiickaktien mit einem rechnerischen Anteil am Grundkapi-
tal in Héhe von EUR 1,00 je Stiickaktie, in Hohe von TEUR 12.400 in die
Kapitalriicklage gemif} § 272 Abs. 2 Nr. 1 HGB eingestellt. Zugleich wur-
den die Kosten des Borsenganges als Eigenkapitalbeschaffungskosten von

der Kapitalriicklage in Héhe von TEUR 1.004 gekiirzt.

Durch Beschluss der Gesellschafterversammlung der Nanogate Technolo-
gies GmbH wurden die Geschiftsanteile an der Nanogate Advanced
Materials GmbH, Saarbriicken, in die Nanogate AG eingebracht. Die
Einbringung erfolgte als andere Zuzahlung in das Eigenkapital gemif3 §
272 Abs. 2 Nr. 4 HGB in Héhe von TEUR 2.350. Die Ubertragung der
Anteile erfolgte mit schuldrechtlicher und wirtschaftlicher Wirkung zum
1. Januar 2006.

Die Kapitalriicklage enthilt weiterhin den Buchwert der Verpflichtungen
(TEUR 88), die sich im Rahmen eines von der Nanogate AG aufgelegten
Aktienoptionsprogramms ergeben (vgl. dazu die Erlduterungen zu ,Aktien-
orientierte Vergiitung®).

Gewinnriicklage

Die Gewinnriicklagen umfassen die Effekte aus der Umstellung der HGB-
Rechnungslegung auf die Rechnungslegung nach IFRS der Nanogate AG in
Hohe von TEUR 581 zum 1. Januar 2005. Ferner wurde mit Beschluss der
Hauptversammlung vom 24. Juni 2008 von dem zum 31. Dezember 2007
ausgewiesenen Bilanzgewinn der Nanogate AG cine Einstellung in die
Gewinnriicklage in Hohe von TEUR 750 vorgenommen.

Aktienorientierte Vergiitung

Auf Grundlage des Beschlusses der auflerordentlichen Hauptversammlung
der Nanogate AG vom 26./28. Juni 2006 ist der Vorstand ermichtigt, mit
Zustimmung des Aufsichtsrats bis zum 25. Juni 2011 einmalig oder in
Tranchen Bezugsrechte (Aktienoptionen) auf den Bezug von bis zu 150.000
Stiickaktien an Bezugsberechtigte zu gewihren (siche dazu auch ,bedingtes
Kapital“). Der Bezugsberechtigte erhilt das Recht, nach Eintreten einzelner
Voraussetzungen nennwertlose Inhaber-Stammaktien der Nanogate AG mit
einem rechnerischen Anteil der einzelnen Aktie am Grundkapital von je-
weils EUR 1,00 zu einem Basispreis von EUR 32,00 zu beziehen. Die Aus-
tibung der Option ist nur méglich, wenn der Wert der Aktie der Gesell-
schaft vor dem Ausiibungszeitraum mindestens 120,0 % des (ggf. um
Effekte aus zwischenzeitlichen Kapitalmafinahmen bereinigten) Basispreises
betriigt. Die Bezugsrechte kénnen erstmals im ersten vollstindigen Aus-
iibungszeitraum nach Ablauf von zwei Jahren (Wartezeit) nach dem Aus-
gabezeitpunkt ausgeiibt werden.

Insgesamt ergibt sich im Rahmen des Aktienoptionsprogramms zum
31. Dezember 2008 eine Anzahl gezeichneter Optionen in Hohe von
70.444 Stiick.

Im Rahmen der bilanziellen Behandlung von IFRS 2 erfolgt die Klassifizie-
rung des Stock-option-Programms als ,.equity-based®, da die Vergiitung
immer auf den Bezug von Aktien gerichtet ist. Anteilsbasierte Vergiitungen
mit echten Eigenkapitalinstrumenten sind grundsitzlich mit dem Fair Value
der erhaltenen Giiter bzw. Dienstleistungen zu bewerten (direkte Bewer-
tung). Da dieser nicht verlisslich ermittelt werden kann, ist auf den Fair
Value der gewihrten Eigenkapitalinstrumente im Zeitpunkt der Gewih-
rung zuriickzugreifen (indirekte Bewertungsmethode mittels Optionspreis-

modell).

Als Optionspreismodell wurde das sog. Black-Scholes-Bewertungsmodell
angewandt. Wesentliche Paramter hierzu sind ein Basispreis von EUR
32,00, eine aufgrund einer Peer-Group-Analyse ermittelte Volatilitit von
28,0 %, cine Laufzeit von 24 Monaten und der risikofreie Zinssatz von
3,83 %. Der beizulegende Zeitwert der in der Periode gewihrten Option
betrigt bei einem Fair Value einer Option in Hohe von EUR 4,78 fiir die
Gesamtlaufzeit von 24 Monaten insgesamt TEUR 88, somit im Berichts-
zeitraum TEUR 22 (Vj. TEUR 44). Die Buchung erfolgt entsprechend
IFRS 2 per Personalaufwand an Kapitalriicklage, grundsitzlich in gleichen
Raten iiber die Wartefrist verteilt.

Anteile anderer Gesellschafter

Der Ausgleichsposten in Héhe von TEUR 2.136 (Vj. TEUR 1.300) ent-
hilt den Anteil Konzernfremder am Eigenkapital der vollkonsolidierten
HOLMENKOL AG, Ditzingen. Der Vorjahresausweis entfiel auf den Anteil
Konzernfremder am Eigenkapital der Nanogate Advanced Materials GmbH.

26. Finanzverbindlichkeiten

Bei den ausgewiesenen Finanzverbindlichkeiten handelt es sich um Verbind-
lichkeiten gegeniiber Kreditinstituten in Héhe von TEUR 2.175 (Vj. TEUR
681). Darin enthalten sind Verbindlichkeiten mit einer Restlaufzeit von bis
zu einem Jahr in Hohe von TEUR 725 (Vj. TEUR 437).

Hinsichtlich gestellter Sicherheiten wird auf Abschnitt C. 33 verwiesen.

27. Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen

Von den ausgewiesenen Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen
in Héhe von TEUR 1.699 (Vj. TEUR 595) haben TEUR 1.623 (Vj. TEUR
595) eine Restlaufzeit von bis zu einem Jahr.

28. Sonstige finanzielle Verbindlichkeiten

Zum 31. Dezember 2008 bestanden sonstige finanzielle Verbindlichkeiten
in Héhe von TEUR 2.309 (Vj. TEUR 577).

Hierbei entfallen TEUR 1.345 (Vj. TEUR 1.585) auf Verpflichtungen aus
Finance-Lease-Ver-trigen, von denen TEUR 1.260 (Vj. TEUR 1.495) eine
Restlaufzeit von mehr als einem Jahr haben. Ferner beinhaltet diese Position
eine Verbindlichkeit im Rahmen einer stillen Beteiligung mit TEUR 700.

Von den ausgewiesenen sonstigen finanziellen Verbindlichkeiten haben

TEUR 349 (Vj. TEUR 37) eine Restlaufzeit von bis zu einem Jahr.
29. Riickstellungen

Ausgewiesen sind ausschliefSlich sog. sonstige Riickstellungen. Die kurz-
fristigen sonstigen Riickstellungen setzen sich wie folgt zusammen:
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31.12.2007
TEUR TEUR

Kosten der Hauptversammlung und Kosten Geschiiftsbericht 119 100
Riickstellung fiir Gewihrleistungen und Kulanz 18 54
Riickbauverpflichtungen - 150
Archivierungsaufwand - 6
Ubrige 114 104
251 414

30. Sonstige Verbindlichkeiten

Zum 31. Dezember 2008 bestehen sonstige Verbindlichkeiten in Héhe von
TEUR 888 (Vj. TEUR 758) von denen TEUR 595 (Vj. TEUR 678) eine
Restlaufzeit von bis zu einem Jahr haben. Diese kurzfristigen Verbindlich-
keiten setzen sich wie folgt zusammen.

31.12.2007
TEUR TEUR

Verbindlichkeiten aus Umsatzsteuer und sonstigen Steuern 102 77
Verbindlichkeiten im Rahmen der sozialen Sicherheit 37 25
Verbindlichkeiten aus Lohn und Gehalt 253 273
Sonstige Personalverbindlichkeiten aus Urlaub und Mehrarbeit 170 126
Erhaltene Anzahlungen und Vorauszahlungen 4 62
Ubrige 29 115
595 678

Die Verbindlichkeiten aus Lohn und Gehalt beinhalten im Wesentlichen

Verpflichtungen gegeniiber Mitarbeitern aus nicht genommenem Urlaub

und Uberstunden, Beitrige an die Berufsgenossenschaft sowie Tantiemen
und Primien fiir leitende Angestellte und Vorstinde.

31. Latente Steuerverbindlichkeiten

Die passiven Steuerlatenzen entfallen ausschliefSlich auf Abweichungen
zwischen IFRS- und Steuerbilanz. Die Entwicklung und Zusammensetzung
der latenten Steuern ist unter Abschnitt B. 12. ,,Steuern vom Einkommen
und Ertrag” dargestellt.

32. Verpflichtungen aus Finanzierungsleasingverhiltnissen

Bei den Sachanlagen sind Finanzierungsleasingverhiltnisse fiir ein Betriebs-
gebiude sowie fiir Vermdgenswerte der Betriebs- und Geschiftsausstattung
erfasst. Die Laufzeiten fiir die eingegangenen Finanzierungsleasingverhile-
nisse liegen zwischen 5 und 10 Jahren. Die den cinzelnen Vereinbarungen
zugrunde gelegten Zinssitze betragen zwischen 5,5 % und 5,94 % p.a. Der
Ausweis erfolgt unter den sonstigen finanziellen Verbindlichkeiten.
Verbindlichkeiten aus Finanzierungsleasing (Barwert):

2007
TEUR TEUR
Mit einer Restlaufzeit bis zu einem Jahr 85 90
Mit einer Restlaufzeit von mehr als einem Jahr
und bis zu fiinf Jahren 371 360
Mit einer Restlaufzeit von mehr als fiinf Jahren 889 1.135
1.345 1.585

Die Mindestleasingzahlungen aus den cingegangenen Vereinbarungen
stellen sich wie folgt dar:

2007
TEUR TEUR

Mit einer Restlaufzeit bis zu einem Jahr 159 159
Mit einer Restlaufzeit von mehr als einem Jahr

und bis zu fiinf Jahren 605 597

Mit einer Restlaufzeit von mehr als fiinf Jahren 1.191 1.331

1.955 2.087

abziiglich noch nicht realisierte Zinsaufwendungen -640 -532

zuziiglich Leasingrestverbindlichkeit 30 30

Barwert der zu leistenden Mindestleasingzahlungen 1.345 1.585

D. Sonstige Erlduterungen
33. Risikoanalyse im Rahmen der Finanzinstrumente
Ausfallrisiko

Das Ausfallrisiko ergibt sich aus der Gefahr, dass ein Vertragspartner bei
cinem Geschift iiber ein Finanzinstrument seinen Verpflichtungen nicht
nachkommen kann und dadurch im Nanogate-Konzern finanzielle Verluste
verursacht.

Die Héhe der finanziellen Vermogenswerte gibt das maximale Ausfallrisiko
an. Soweit bei finanziellen Vermégenswerten Ausfallrisiken erkennbar sind,
werden diese Risiken durch Wertberichtigungen erfasst.

Zinsinderungsrisiko

Das Zinsinderungsrisiko bestcht darin, dass sich der Wert cines Finanz-
instruments auf Grund von Schwankungen des Marktzinssatzes verindern
kann. Simtliche verzinsliche Verbindlichkeiten des Nanogate-Konzerns
unterliegen grundsitzlich diesem Risiko. Zum 31. Dezember 2008 bestcht
kein wesentliches Zinsinderungsrisiko im Konzern, da die zum Bilanzstich-
tag ausgewiesenen Finanzverbindlichkeiten in Héhe von TEUR 2.175 (V;j.
TEUR 681) im Wesentlichen einer Zinsbindung unterliegen und von kurzer
Laufzeit sind. Zinssicherungsgeschifte sind nicht notwendig.

Wihrungsrisiko

Wihrungsrisiko bedeutet, dass sich der Wert eines Finanzinstruments auf
Grund von Wechselkursschwankungen verindern kann. Die Umsitze als
auch die Einkiufe im Konzern werden im Wesentlichen mit im Euroraum
ansissigen Unternchmen getitigt. Im vorliegenden Konzernabschluss liegt
kein wesentliches Wihrungsrisiko vor.

Liquidititsrisiko

Der Bérsengang der Nanogate AG im Oktober 2006 hat die Gesellschaft in
die Lage versetzt, das geplante Wachstum innerhalb des Nanogate-Konzerns
weiter voranzutreiben. Dabei wurde neben dem organischen Wachstum
auch der Weg iiber Akquisitionen gewihlt. Ein wesentliches Liquidititsrisi-
ko liegt zum 31. Dezember 2008 nicht vor.

Allgemeine rechtliche Risiken
Die Nanogate-Gruppe ist gegen die iiblicherweise auftretenden Gefahren

versichert. Zum 31. Dezember 2008 liegen keine wesentlichen Risiken
allgemein rechtlicher Art vor.



Sicherheiten

Nennenswerte Sicherheiten fiir eingegangene Verpflichtungen wurden zum
31. Dezember 2008 nicht gestellt.

Risikomanagement

Wegen der anhaltenden Markt- und Branchensituation in der Nanotech-
nologie-Branche ist die Risiko- und Chancenpolitik insbesondere auf die
Erreichung bzw. Absicherung eines nachhaltig profitablen Wachstums aus-
gerichtet. Friihzeitige Reaktionen auf die sich verindernden Marktbedin-
gungen sind hierbei erforderlich.

Bei der Nanogate-Gruppe besteht das Risiko-Management aus einer Reihe
incinander verzahnter Planungs-, Kontroll- und Informationssysteme.

Sie umfassen alle Bereiche des Unternchmens cinschliefllich der Beteili-
gungsgesellschaften und werden kontinuierlich an verinderte Rahmenbe-
dingungen angepasst.

34. Segmentberichterstattung

Die Nanogate AG hat fiir die Zwecke der Berichterstattung im Konzern-
jahresabschluss die Angabepflichten gemif§ IAS 14 zur Segmentberichter-
stattung umgesetzt. Zum Bilanzstichtag 31. Dezember 2008 sind innerhalb
des Konzerns die Segmente ,,Multifunctional Surfaces* und ,,Advanced
Applications* eingeteilt. Zwischen den einzelnen Segmenten bestanden
lediglich Innenumsitze in Héhe von TEUR 58.

Multifunctional Surfaces

Das Segment ,Multifunctional Surfaces” beinhaltet im Wesentlichen die
Veredelung von Produkten durch Oberflichenfunktionalisierung zur Ent-
wicklung neuer Eigenschaften. Hier werden Geschiftsaktivititen zusam-
mengefasst, die eine Herstellung und den Vertrieb chemischer Erzeugnisse,
die Veredelung, den Verkauf und/oder Lohnbearbeitung von vorgefertigten
und/oder Halbfertigprodukten sowie die Lizensierung und das Material-
engineering auf vorgenannten Gebieten umfassen. Die Nanogate-Gruppe
konzentrierte sich hierbei primir auf die Anwendungsfelder wie Gebdude/
Interieur, Automotive/Maschinenbau und Sport/Freizeit.

Advanced Applications

Das Segment ,,Advanced Applications* beinhaltet komplexe Anwendungen
und Systeme fiir hochspezialisierte Mirkte, die sich sowohl durch ein erheb-
liches Umsatzpotenzial, aber auch eine deutlich verlingerte Time-to-Market
auszeichnen. In diesem Segment werden u. a. Themen wie nanostrukturierte
Optiken fiir die Displayindustrie oder nanostrukturierte Oberflichen im
Bereich Sicherheitstechnik erfasst.
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Advanced  Multifunctional Summe der Werte It. Kon-
Segmentinformationen [a¥dsiEsei Surfaces Segmente | Uberleitung zernabschluss
TEUR TEUR TEUR TEUR TEUR
Segmenterldse (extern) 535 11.559 12.094 58 12.152
Segmenterldse (intern) - 58 58 -58 -
Segmentergebnis -781 1.960 1.179 -500 679
Segmentvermdgen 2.377 11.605 13.982 18.583 32.565
Segmentschulden 226 3.324 3.550 6.445 9.995
Segmentinvestitionen 1.142 3.466 4.608 1.340 5.948
Abschreibungen 130 355 485 49 534
Sonstige wesentliche
zahlungsunwirksame
Aufwendungen 64 442 506 - 506
2007 Advanced | Multifunctional = Summe der Werte lt. Kon-
Segmentinformationen FRY)letois Surfaces Segmente | Uberleitung | zernabschluss
TEUR TEUR TEUR TEUR TEUR
Segmenterldse (extern) 1.171 9.233 10.404 34 10.438
Segmenterldse (intern) - 34 34 -34 -
Segmentergebnis -61 2.017 1.956 -832 1.124
Segmentvermdgen 1.224 6.657 7.881 15.872 23.753
Segmentschulden 653 1,592 2.245 15723 3.768
Segmentinvestitionen 713 1.505 2.218 87 2.305
Abschreibungen 55 255 310 30 340
Sonstige wesentliche
zahlungsunwirksame
Aufwendungen 152 342 494 - 494

Die Zuordnung von Vermégenswerten und Abschreibungen zu den Seg-
menten erfolgt aufgrund einer Schitzung der anteiligen Nutzung. Die Zu-
ordnung von Schulden und Aufwendungen zu den Segmenten erfolgt, wenn
diese nicht direkt zuordenbar sind, mit einem verursachungsgerechten

Umlageschliissel.

Die Informationen zur Segmentierung nach geographischen Merkmalen
(regional) im Rahmen des sekundiren Berichtsformats stellen sich wie folgt

dar:

2008 TW

TEUR W
Bruttoerldse: Inland 7.263 8.013
Europiische Union 3.091 1.773
Drittland 1.993 795
12.347 10.581
abziiglich: Erlésschmilerungen -195 -177
12.152 10.404

Auf die Angabe des Vermégens, aufgeteilt nach den geographischen Merk-
malen, wurde verzichtet, da hierzu keine sinnvolle Zuordnung vorgenom-
men werden kann und somit keine verlisslichen Informationen ableitbar
sind.
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35. Erliduterungen zur Kapitalflussrechnung

In der Kapitalflussrechnung wurden die Zahlungsstréme des Geschiftsjah-
res erfasst, um Informationen iiber die Bewegungen der Zahlungsmittel des
Unternehmens darzustellen. Die Zahlungsstrome werden nach betrieblicher
Geschiftstitigkeit sowie nach Investitions- und Finanzierungstitigkeit
unterschieden.

Hinsichtlich der Zusammensetzung des Finanzmittelfonds verweisen wir
auf Abschnitt B. 24. ,Zahlungsmittel und Zahlungsmitteliquivalente.

Der Cashflow aus betrieblicher Geschiftstitigkeit wird nach der indirekten
Methode durch Korrekeur des Ergebnisses vor Ertragsteuern um Anpassun-
gen an nicht zahlungswirksame Aufwendungen und Ertrige und Veriinde-
rungen des Nettoumlaufvermégens ermittelt.

Die Cashflows aus Investitions- und Finanzierungstitigkeit werden zah-
lungsbezogen ermittelt.

Der im Cashflow aus Investitionstitigkeit enthaltene Mittelabfluss aus dem
Erwerb von konsolidierten Unternehmen in Héhe von TEUR 2.074 resul-
tiert aus dem Erwerb von Anteilen an der Holmenkol Sport-Technologies
GmbH & Co. KG und der HOLMENKOL Sport-Technologies Verwal-
tungs GmbH mit TEUR 1.544 sowie aus dem Erwerb von Anteilen an der
Nanogate Advanced Materials GmbH mit TEUR 530. Die Mittelzufliisse
aus den Unternchmenserwerben stellen sich wie folgt dar:

HOLMENKOL Sport-Technologies GmbH & Co. KG TEUR

Gesamtkaufpreis/Beteiligungsbuchwert 2.832
Korrektur um nicht zahlungswirksame Anschaffungen -25
Korrektur um Mittelabfliisse aus Vorjahren -1.032
Mittelabfluss durch den Unternehmenserwerb 1.775
Korrektur um {ibernommenen Finanzmittelfonds -231
Mittelabfluss durch Unternehmenserwerb 1.544
Gesamtkaufpreis/Beteiligungsbuchwert 5.693
Korrektur um nicht zahlungswirksame Anschaffungen -2.536
Korrektur um Mittelabfliisse aus Vorjahren -2.627
Mittelabfluss durch den Unternehmenserwerb 530
Korrektur um {ibernommenen Finanzmittelfonds -
Mittelabfluss durch Unternechmenserwerb 530

Der im Cashflow aus Investitionstitigkeit enthaltenen Mittelabfluss aus der
Veriuflerung von konsolidierten Unternehmen in Hohe von TEUR 2.137

ergibt sich wie folgt:

TEUR
Mittelzufluss durch den Unternehmensverkauf 2.275
Korrektur um abgegebenen Finanzmittelfonds -138
Mittelabfluss durch den Unternehmensverkauf 2.137

36. Haftungsverhiltnisse und sonstige finanzielle Verpflichtungen
Haftungsverhiltnisse

Die Nanogate AG hat eine Biirgschaft fiir das Tochterunternehmen
HOLMENKOL AG gegeniiber Dritten iibernommen. Zum Bilanzstichtag
valutiert die Biirgschaft in Héhe von TEUR 75. Weitere nennenswerte
Haftungsverhiltnisse lagen zum 31. Dezember 2008 nicht vor.

Sonstige finanzielle Verpflichtungen

Die vertraglichen Verpflichtungen des Nanogate-Konzerns gegeniiber
Dritten stellen sich zum 31. Dezember 2008 wie folgt dar:

Filligkeit
bis 1 Jahr | 2-5Jahre | > 5 Jahre Gesamt
TEUR TEUR TEUR TEUR

Miectverhiltnis Gebiude 313 1.253 2.505 4.071
Sonstige Miet- / Leasingverhiltnisse 175 238 - 413
488 1.491 2.505 4.484

Bei der Ermittlung der Laufzeiten der sonstigen finanziellen Verbindlich-
keiten ist bei den unbefristeten Miet- und Leasingvereinbarungen von den
frithestens moglichen Kiindigungsfristen ausgegangen worden.

37. Ereignisse nach dem Bilanzstichtag 31. Dezember 2008

Zu Beginn des neuen Geschiftsjahres 2009 hat die HOLMENKOL AG
ihre Beteiligung an der HOLMENKOL NORGE A/S, Hokksund/Norwe-
gen auf 49,0 % aufgestockt.

Weitere Ereignisse nach dem Bilanzstichtag, die in Bezug auf das Geschift,
die Finanz-, Vermdgens- und Ertragssituation des Konzerns materiell sein
kénnten, sind nicht eingetreten.

38. Mitarbeiterzahl

Beschiiftigte (im Jahresdurchschnitt):

2007

Gewerbliche Arbeitnehmer 26 22
Angestellte 36 31
62 53
Auszubildende 6 5
68 58

In der Mitarbeiterzahl im Jahresdurchschnitt sind die beiden Vorstinde
nicht enthalten.

Zum Bilanzstichtag beschiftigte die Nanogate-Gruppe 72 Mitarbeiter
(Vj. 60 Mitarbeiter); die Zahl der Auszubildenden lag zum Jahresende bei
6 Personen (Vj. 8 Auszubildende).

39. Beziehungen zu nahe stehenden Personen

Das unmittelbare Mutterunternehmen ist die Nanogate AG, Géttelborn,
mit Sitz in Deutschland.

Neben den im Konsolidierungskreis erfassten Unternechmen wurde im
November 2008 das 100-prozentige Tochterunternehmen FNP GmbH
gegriindet. Bislang wurde weder die Geschifttitigkeit aufgenommen, noch
unterhilt die Nanogate AG Geschiiftsbeziehungen zu dieser Gesellschaft.

Im Weiteren wurde im Geschiftsjahr 2008 durch die HOLMENKOL AG
das Tochterunternehmen HOLMENKOL Co. Ltd., Osaka/Japan gegriin-
det. Die HOLMENKOL AG hilt daran 85,0 % der Kapitalanteile. Zu
dieser mittelbaren Beteiligung unterhilt die Nanogate AG ebenfalls keine
Geschiftsbeziehungen.



Andere Beziechungen zu nahe stehende Personen und Unternehmen, die
nicht im Konsolidierungskreis erfasst sind, bestanden im Geschiftsjahr
2008 nicht.

Geschiftsvorfille in 2008 und 2007 zwischen der Nanogate AG und ihren
Tochtergesellschaften wurden im Zuge der Konsolidierung eliminiert und
sind in dieser Anhangsangabe nicht erldutert.

Von den Organen der Nanogate AG gehaltene Aktien und
Aktienoptionen

Zum jeweiligen Bilanzstichtag wurden von den Organmitgliedern folgende
Aktien und Aktienoptionen an der Nanogate AG direkt oder indirekt

gehalten:
a0
Anzahl Anzahl Anzahl Anzahl
Aktien Optionen Aktien Optionen
Vorstand
Michael Jung 44.640 9.359 44.640 -
Ralf M. Zastrau 60.447 10.641 117.890 -
Aufsichtsrat

Oliver Schumann - = a -
Dr. Farsin Yadegardjam - = o -
Gerhard Asschenfeldt - - 5 -
Dr. Clemens Doppler - = o -
Marc Faber = - - -

Hartmut Gottschild = = - -

Die jeweiligen Fonds der Herren Dr. Doppler, Faber und Dr. Yadegardjam
haben ihre Anteile durch Aktieniibernahmen von der Nanogate Technolo-

gies GmbH erhéht. Infolgedessen haben sich die von Herrn Zastrau indireke

gehaltenen Aktien um 57.443 Stiick vermindert. Diese indirekt gehaltenen
Aktien konnten hinsichtlich ihres Wertes nur eingeschrinkt dem personli-
chen Vermégen von Herrn Zastrau zugerechnet werden, da Investorenver-
cinbarungen, Liquidititspriferenzen und Investorendarlehen vorlagen.

Beziige der Mitarbeiter in Schliisselpositionen

Die Vorstinde und andere Mitarbeiter in Schliisselpositionen der Nanogate
AG und der Tochtergesellschaften haben wihrend des Geschiftsjahres als
kurzfristige Leistungen in 2008 TEUR 803 (Vj. TEUR 805) erhalten.

40. Organe der Gesellschaft

Aufsichtsrat der Aktiengesellschaft

Herr Oliver Schumann, Bad Soden, Vorstandsvorsitzender des Aufsichtsrats;

Partner bei European Co-Investment Partners,

Herr Dr. Farsin Yadegardjam, Rof3dorf, stellvertretender Vorsitzender des
Aufsichtsrats, hauptberuflich Vorstand EVP Capital Management AG,

Herr Gerhardt Asschenfeldt, Bad Homburg, Unternehmensberater
(ab 24. Juni 2008),

Herr Dr. Clemens Doppler, Heidelberg, Managing Partner bei Heidelberg-
Capital Private Equity Fund I, Heidelberg, (ab 24. Juni 2008),

Herr Marc Faber, Luxemburg, Senior Investment Partner bei BIP
Investment Partner SA, Luxemburg, (ab 24. Juni 2008),

Herr Hartmut Gottschild, Eltville/Rhein, Unternehmensberater.
Vorstand

Herr Ralf M. Zastrau, St. Ingbert, hauptberuflich Vorsitzender des Vorstan-
des der Nanogate AG, Géttelborn,

Herr Michael Jung, Saarbriicken, hauptberuflich Vorstand der Nanogate
AG, Géttelborn.

41. Anzeigen gemifl § 20 Abs. 1 AktG

Mit Mitteilung vom 18. Juni 2008 gemif § 20 Abs. 1 AktG haben die
HeidelbergCapital Private Equity Fund I GmbH & Co. KG, Heidelberg,
und die BIP Investment Partners, Luxemburg, der Nanogate AG ihre
Beteiligungen an der Gesellschaft in Hohe von 34,0 % und 25,0 % des
Grundkapitals angezeigt.

Gottelborn, den 30. Mirz 2009

Nanogate AG

“s

Ralf M. Zastrau Michael
Vorsitzender des Vorstands/CEO Vorstand/CQO




Bestatigungsvermerk des Abschlusspriifers

Wir haben den von der Nanogate AG, Quierschied-Géttelborn, aufgestellten Konzernabschluss — be-
stehend aus Bilanz, Gewinn- und -Verlustrechnung, Eigenkapitalverinderungsrechnung, Kapitalfluss-
rechnung und Anhang — sowie den Konzernlagebericht fiir das Geschiftsjahr vom 1. Januar bis

31. Dezember 2008 gepriift. Die Aufstellung von Konzernabschluss und Konzernlagebericht nach den
IFRS liegt in der Verantwortung der gesetzlichen Vertreter der Gesellschaft. Unsere Aufgabe ist es, auf
der Grundlage der von uns durchgefiihrten Priifung eine Beurteilung iiber den Konzernabschluss und

den Konzernlagebericht abzugeben.

Wir haben unsere Konzernabschlusspriifung nach § 317 HGB unter Beachtung der vom Institut der
Wirtschaftspriifer (IDW) festgestellten deutschen Grundsitze ordnungsmifiiger Abschlusspriifung
vorgenommen. Danach ist die Priifung so zu planen und durchzufiihren, dass Unrichtigkeiten und
Verstofle, die sich auf die Darstellung des durch den Konzernabschluss und durch den Konzernlagebe-
richt unter Beachtung der IFRS vermittelten Bildes der Vermégens-, Finanz- und Ertragslage wesentlich
auswirken, mit hinreichender Sicherheit erkannt werden. Bei der Festlegung der Priifungshandlungen
werden die Kenntnisse iiber die Geschiftstitigkeit und iiber das wirtschaftliche und rechtliche Umfeld
des Konzerns sowie die Erwartungen iiber mégliche Fehler berticksichtigt. Im Rahmen der Priifung
werden die Wirksamkeit des rechnungslegungsbezogenen internen Kontrollsystems sowie Nachweise fiir
die Angaben im Konzernabschluss und Konzernlagebericht tiberwiegend auf der Basis von Stichproben
beurteilt. Die Priifung umfasst die Beurteilung der Jahresabschliisse der in den Konzernabschluss ein-
bezogenen Unternehmen, der Abgrenzung des Konsolidierungskreises, der angewandten Bilanzierungs-
und Konsolidierungsgrundsitze und der wesentlichen Einschitzungen der gesetzlichen Vertreter sowie
die Wiirdigung der Gesamtdarstellung des Konzernabschlusses und des Konzernlageberichts. Wir sind

der Auffassung, dass unsere Priifung eine hinreichend sichere Grundlage fiir unsere Beurteilung bildet.
Unsere Priifung hat zu keinen Einwendungen gefiihrt.

Nach unserer Beurteilung auf Grund der bei der Priifung gewonnenen Erkenntnisse entspricht der Kon-
zernabschluss den gesetzlichen Vorschriften und vermittelt unter Beachtung der IFRS ein den tatsich-
lichen Verhiltnissen entsprechendes Bild der Vermégens-, Finanz- und Ertragslage des Konzerns. Der
Konzernlagebericht steht im Einklang mit dem Konzernabschluss, vermittelt insgesamt ein zutreffendes
Bild von der Lage des Konzerns und stellt die Chancen und Risiken der zukiinftigen Entwicklung

zutreffend dar.
Regensburg, den 9. April 2009

CM Treuhandgesellschaft Regensburg mbH
Wirtschaftspriifungsgesellschaft

Steuerberatungsgesellschaft

Mehltretter
Wirtschaftspriifer
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